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Ankunft des Ballens. — Der erste Unlerricht,
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Wissenschaftliche Ordnung des Lagers - Die gebundenen
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liche Ordnen der Novititen-Stosse. — Das Inordnung-
halten des Lagers. — Die Unordnung in demselben.
— Fithrung der Fortsetzungslisten.

V1. Kapitel. Rundschreiben und deren Benutzung. — Verlags-
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legen der zu Gusclurnli(en sich eignenden Werke. —
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— Inventur.

X1I. Kapitel. Schriftliche Bewerbung um eine Stelle. — Form
und Inhalt des Meldungsbriefes.

Anhang.
Original-Beitrage.
. Frnst Challier sen. in Giessen: Der Musikalienhandel.
 Prokurist H. Lincke in Leipzig: Das Bar-Sortiment.
. Adolf Geipel in Berlin: Der moderne deutsche Kunst-
handel.
 Prokurist Paul Kretzschmar in Leipzig: Der Lehrmittel-
handel.
Rob Hoffmann jun. in Leipzig: Das Kommissionsgeschift.
. K. L Grossin Leipzig: Kurze Anleitung zum Katalogisieren.
K. L. Gross in Leipzig: Das Antiquariat.
. Fritz Stolt in Charlottenburg: Schidlinge im Buchhandel.
Gustav Uhl in Friedenau: Ein Blick auf die geschichtliche
Eniwickelung des deutschen Buchhandels.
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Il. Kapitel. Die Herstellung der Verlagswerke.
I11. Kapitel. Die Arbeiten des Verlegers.
‘VI. Kapitel. Der Vertrieb.

Anhang.

. C. Fritzsche in Stuttgart: Die Druckpapiere des Buch-
handels, ihre Herstellung und Priifung.

_Alfred Wendler in Braunschweig: Leitfaden durch das
Arbeitsfeld der verschiedenen Reproduktionsverfahren.

. Carl Riithle in Leipzig: Praktische Winke iiber Herstellungs-
wesen.

. Bruno Senf in Schoneberg-Berlin: Reklamedrucksachen
im Buchhandel und ihre Herstellung.

, Carl Riihle in Leipzig: Einiges {iber den Verlagsvertirieb.
" D. Schénwandt in Berlin: Einiges iiber die Buchfiihrung.
G, Hélscher in Koln: Ein Wort {iber Gehilfenbildung.
Gesetz iiber das Verlagsrecht.

X. Kapitel. Die einfache Buchfithrung des Sortimenters.
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der MNovititen. — Literarische Ausbildung des Buch- 7.
hindlers. —

Das Starkesche Buch ,Wie ich den Buchhandel erlernte“ hat bereits sechs Auflagen

Missgriffe im Ordnen des Lagers etc)

erlebt: bei der buchhandlerischen Fachliteratur bedeutet dies mehr als bei allen
anderen Literatur-Gattungen ein Zeugnis fiir die Giite des Buches. Im Laufe der Jahre
freilich geriet das so beliebte Buch mehr und mehr in Vergessenheit.

Fs ist daher ein Verdienst des im Buchhandel als tiichtiger Fachmann bekannten
Herrn Hermann Oesterwitz, dass er das treffliche Werk, vollig umgestaltet und den mo-
dernen Bediirinissen des Buchhandels angepasst, neu herausgegeben hat. Vor vielen anderen
Lehrbiichern aber zeichnet sich der ,neue Starke“ dadurch vorteilhait aus, dass in den
Originalbeitrigen, deren das Werk nicht weniger als 16 aufweist, tiichtige Fachménner der
einzelnen Spezialgebiete in anschaulicher und leichtverstindlicherWeise zu dem Leser sprechen.

Die einfache, klare, lebendige Form in der Darstellung, die den Grundzug des Starke
bildet, ist auch in der neuen Auflage erhalten geblieben, besonders in dem allgemeinen
(berblick iiber Sortiment und Verlag. So ist das Buch fiir den Nachwuchs im Buch-
handel ein theoretischer Handweiser, wie es wohl keinen zweiten gibt. Aber auch fiir
die dlteren Berufsgenossen — Chefs wie Angestellte — bietet das Werk namentlich durch
die trefflich gewihlten Einzelbilder soviel Anregung, soviel Stoff zur Erganzung und Er-
weiterung buchhindlerischen Wissens, dass seine Anschaffung sicher niemand gereuen wird.

So iibergebe ich denn hiermit diese Arbeit, zu deren Gelingen viele Krifte ihr Bestes
beigetragen haben, denen auch an dieser Stelle herzlichst gedankt sein moge, dem verehrl.
GesamthuchhandelmitderergehenenBitteumwuhlwnltendehufnahmeundgﬁnsiigeBeurteilung.
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