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HERBERT
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BISHER
ERSCHIENEN:

Der Mann an der Spitze

Kart. M. 2.— Gab. M. 3.—

Die Erfolgreichen

Kart. M. 2.50 Geb. M, 3.50

Kart. M. 3.— Gab. M. 4.—

Erfolg u. Lebensfreude

Kart. M, 2.50 Geb. M. 3.50

Der tiichtige Verkaufer

Kart. M. 3.— Geb. M. 4.—

== SOrtimenter, s

die sich durdch Sonderfenstar oder auf
elne andere Weise besond. fir Casson
verwenden wollen. dirfen auf unsera
stlirkste Unterstiitzung rechnen.

Frertige Biicher. Bbcfenblatt §, b, Diidn Budanbdel

Neue Werke

sind soeben erschienen:

WIRKSAME
WERBUNG

Kart. M. 3.— Geb. M. 4.—

Das dringendste, Lésung heischende Problem unseres geschdft-
lichen Lebens ist: Wie kann man mehr verkaufen und den Prozent-
satz der Spesen herabmindern? Die Antwort auf diese Frage
lautet: Bessere und billigere Propaganda. Wirksama Werbung. Hun-
derte von Firmen beginnen einzusehen, daB lhre Anzeigen nicht
einbringen, was sle kosten. Sie wiinschen lhre Propaganda-Metho-
dan zu verbessern. Dieses Buch zeigt, wie dieses geschehen kann.

12 WINKE FUR DEN
REISENDEN
KAUFMANN

Kart. M. 3.— Geb. M. 4.—

««. Die Ware zu kennen, Ist lediglich das ABC der Technik des
Handlungsrelsenden. Er muB auch Menschenkenntnis haben und
wissen, wie er sich den verschiedenartigsten Leuten gegenliber
zu benehmen hat .. ." Aus dem Vorwort
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