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Der Eiferne Hammer verfauft fich nebenber

Neubeil!

Groteskedes Ruhms

Roman von Wilhelm Lichtenberg

Broschiert RM 3.20, Leinen RM 4.50

In diesem Roman zeigt Wilhelm Lichtenberg in humorvoller und sati-
rischer Art die verwidkelten Pfade zur Beriihmtheit. Ein Kenner ersten
Ranges schildert spannend und késtlich die vielen Klippen auf dem Weg

‘zur Popularitat.

Auslieferung in Leipzig: Carl Cnobloch. Wien: Bukum A.-G. Amsterdam: Hermann
Igersheimer, Amstel 157 7

MERLIN-VERLAG / BADEN-BADEN

Eine sehr wichtige neue Erfindung fiir den Musik - Unterricht!
Tonarten-Tabelle fiir die Tonica-Do-Methode

Von Bernh. Kaulbersch
Preis, auf steife Pappe aufgezogen, mit beweglichem Schieber (D.R.G.M.) 1.20 RM

Dieses neue Hillsmittel fir den theoretischen und praktischen Musikunterricht nach der neuen ,Tonica-Do"-Methode, die
immer mehr Aufnahme an allen Musikschulen und sonstigen Lehranstalten findet, wird wegen seiner augenfilligen Zweck-
dienlichkeit tiberall sofort mit groBer Freude aufgenommen werden. Es ermiglicht dem Schiler, mit einem Handgriff
jede Dur-Tonleiter — von ¢ bis ces — sowie jede reine — Holische — Moll-Tonleiter — von a bis as — einzustellen und
abzulesen, Der in der Mitte angebrachte bewegliche Schieber ist mit den Tonica- Do -Bezeichnungen
la, — ti, — Do re — Mi —Ia S0 — la — ti — Do

versehen und der Schitler kann damit von jedem Tone aus das Do aufbauen und die Funktionen der einzelnen Tone
sofort klar erkennen.

I I Alle Musiklehrer, denen dieses eminent praktische Hilfsmittel bisher vorgelegt werden konnte, haben sich

dariiber geradezu begeistert gediuBert und sofort die allgemeine Einfiihrung in ihrem Unterrichte zugesagt.
LASSEN SIE SICH SOFORT EINIGE MUSTER KOMMEN UND LEGEN SIE DAS NEUE L];_."kHHMITTEL ALLEN
MUSIKSCHULEN UND ALLEN PRIVAT-MUSIKLEHRERN VOR. MAN WIRD IHNEN DAFUR DANKBAR SEIN
UND SIE SICHERN SICH DAMIT EIN DAUERNDES GESCHAFT, DA JEDER NEUEINTRETENDE SCHULER
DIE TABELLE HABEN MUSS.

Ich liefere 1t. beiliegendem Verlangzettel; bei groBeren Beziigen nach besonderer Vereinbarung.

Firmen, die fir ihren Platz den Alleinvertrieb in die Hand nehmen wollen, bitte ich, sich direkt mit mir ins Benehmen zu setzen.

@) Julius E. G. Wegner, Verlag, Stuttgart @)




