N 231, 4. Drtober 1835.

NRobert WVoigtlander T

Swiefprache mit einem Dbebeutenben TMenfdhen ju
balten, 1ft nidht jebem und nidht jebergeit moglid.
Die Selbftdarftellung gevodbrt Jutritt in bie Werks
ftatt fibrenber Seitgenoffen. Mer im Budbanblers
beruf eine Verufung fieht, wird bie fdhlidvten und
von perfonlidiem Leben erfiillten Dlatter von

NRobert WVoigtlanders Selbfibarfiellung
mit Leilnabme und Spannung lefen.

%m gleichen Banb bericdhteten nod unfere Berufs:
Pollegen &. Ehlermann, Nler. Kody, TWilh. und Karl
Rob. Langerviefdye, Wilh.Rupredit und Ernft Vollert.

Das befte Weibnadisgeident
fiie unfere jugendliden Mitarbeiter!
Den ftattlichen, mit ben Bildniffen ber Verfaffer
gejchmiicten Band, in den Budbanbdlerfarben vor

nehm gebunben, liefere ich big TWeibnaditen 1935
fiir Ungeborige bes Budhbanbels fiir nur RN 3.-bar,

Z

Gelir Meiner in Leipyig

KeinVolkisdenosse o hn e Ahnenpass!

Soeben eridienen! @)

Der neueijte

Abunenpa

titit o t . Beglaubisung
(fiic 30 Abnen)

Pearbeitet und zufommengeftelt pon erften Fadileuten
Normat 20,6 12,5, 48 Seiten in ftariem Hartonumidlag
Berhaujspreis geheflet . . . I —.60

i gebunben . . RIT —.80

Derfelbe Paf in Runftleder gebunbden al8
Befdentousgabe . . . . . RM 2.—

Abnentafel

mit einem Tertblatt und Tafde
50 cm breit und 36,3 em Bod

Wiffenswertes fiir Familien-Forfder RIT —.30

flationaivetiag ,Wefifalia®
Hans Uugujt Rumpf, Doctmund, Goringfic. 88

wyertige Dider. Warfenblatt 1. b, Tijdn. Sudbandel. 4493

—

Ein junger Kollege schreibt begeistert:

Vielleicht interessiert Sie nodh, daB wir in der Buchhand-
lung, In der ich jetzt t&tig bin, uns sehr i0r Thre Verlags-
werke einsetzen und dafB unser Chef es jedem Angestellten
kiirzlich dringend anriet, das neue Helt der Blauen Siemens-
reihe ,Der erfolgreiche Verkaufer* grindlich durchzuarbeiten."

wDer Buchhindilert schreibt:

.Dieses Bochlein (Der erfolgreiche Verkiiufer) sollte auch
jeder Buchhindler, ob Chef, Gehille oder Lehrling, selbst
lesen, nicht nur, um daraus zu lernen, sondern um es auch
weiterempliehlen zu kdnnen. Jeder, der im kaufminnischen
Berufe Kundendienst versieht, ist Interessent. In der ,Blauen
Siemensreihe' sind auch andere wertvolle Bandchen wver-
einigt. Deshalb Verzeichnisse anfordern!™

Jeder Kollege fordere
ein Lesestick

von dem glinzend geschriebenen Buche des auch dem
Buchhandel gut bekannten Verkaufspraktikers

Der erfolgreiche
Verkaufer

Die Kunst des richtigen Verkaufens

(Blaue Siemensreihe Heft 15) 76 Seiten. RM 1.75

Die geringe Ausgabe lir das Probestlick, das neben [hnen

lhre Gehilfen u. Lehrlinge

eingehend lesen sollten, lohnt sich bestimmt, Sie kinnen
Massenabsatz erzielen, wenn Sie den Vertrieb an lhrem
Orte richtig in die Hand nehmen.

@

Folgen Sie dem guten Rat

und fordern Sie auch Verzeichnisse der

Blauen Siemensreihe.

Die zeitgem#Ben Bindchen besitzen mit ihren

vielfarbigen Titelbildern zugkrdftige
Schaufensterwirkung.
Viele Kollegen erzielen damit ein Dauer-
geschaftl

(Die Titel der Hefte 1—14 s. Bestellzettell)
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Veriag J. Siemens & Co. Kdt. Ges.
Bad Homburg v. d. H.




