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Die Bobinetweberei brauchr viele Hilfskrifte fiir die Bearbeitung der Bobinen wie auch fiir die
Nacharbeit der fertigen Gardinen. Es wurden alle Fadenbriiche ausgebessert, so exakt, dal der
Fehler nicht mehr zu sehen war. Man nannte das »wiebeln«. Fiir alle diese Arbeiten fand man in
Dresden geniigend geeignete Krifte.

Geschiiftserfolge

Fiir das Jahr 1885 konnte bereits ein Nettogewinn von fast 27 000 Mark erzielt werden, und die Ak-
tiondre erhielten eine Dividende von 5%. Es wurden weitere Maschinen gekauft und 1886 auch
die ersten Bobinetspitzenmaschinen. Dazu wurde das Aktienkapital auf 900 ooo Mark erhéht.

In den folgenden Jahren erfolgte eine stindige Erweiterung der Produktion. 1886 wurden
Grundstiicke zugekauft. Der Reingewinn betrug bereits 92 800 Mark, so daf 7 % Dividende zur
Auszahlung kamen. 1887 erfolgte die Erweiterung der Gebiude und der Fabrikationsriume.
Trotz der Verteuerung der Baumwolle auf dem Weltmarkr betrug der Reingewinn fast 135 0oo
Mark, so daff 10 % Dividende ausgeschiittet werden konnte.

Wenn es auch in den folgenden Jahren nicht immer ganz so florierte, so expandierte der Be-
trieb weiterhin. In den ersten 10 Jahren wurden fiir 125000 Mark weitere Areale. fiir iiber
317 ooo Mark Gebiude, fiir rund 715 ooo Mark Maschinen angeschafft, insgesamt mit anderen
Inventaren 1264 0oo Mark investiert. Daf sich diese Investitionen schnell amortisiert haben. er-
kennt man an dem Nettogewinn, der in den ersten 10 Jahren fast 1 Million Mark betrug. Durch
Abschreibungen und R::.E.t:rw:tbndslaildung wurde fiir schwache Jahre vorgesorgt, um den Ak-
tiondren sichere Gewinne gewihrleisten zu kénnen. Nach 10 Jahren betrugen die Gesamtreser-
ven rund 20 % des Aktienkapirals.

Ein der Mode unterliegender Textilbetrieb mufite der Dessinicrung grofes Augenmerk
schenken. Die Muster wurden zum Teil von Englindern entworfen, die im Betrieb arbeiteten.
aber hiufiger von England gekauft. Georg Marwitz suchte die Verbindung zur Kéniglichen
Kunstgewerbeschule in Dresden, um ein hohes Niveau zu gewihrleisten. Eine halbe Million lief§
man sich die Musterung kosten.

Das Vertriebssystem eines Betriebes ist sehr wichtig. Man muf als Produzent sein Erzeugnis den
Kunden offerieren. Dazu wurden Vertreter mir der Kollektion. also dem Mustermaterial, auf die
Reise geschicke, um einschligige Geschiifte aufzusuchen und Auftrige zu erhalten.

Nun muf$ man sich die Situation der Reisebedingungen in den 8oer Jahren des vergangenen
Jahrhunderts vorstellen. Der Vertreter oder, wie er auch hie, Reisende, hatte in festen Lederta-
schen das Mustermaterial bei sich. Es gab nur zwei Verkehrsmittel, die Eisenbahn und das Pfer-
defuhrwerk. Also wird sich die Reise wohl vornehmlich auf der Bahn abgespielt haben. Damit

war auch der Kundenkreis mehr oder weniger festgelegt, nimlich auf die Stidte, die an dem Eisen-

bahnnetz angeschlossen waren. Die Eisenbahn férderte somir die Stadtebildung, weil sie schnel-

ler zu Zentren des Handels wurden und auch fiir die Industrie bessere Bedingungen schaffte.
Erst in den 9oer Jahren bildete sich ein Zwischenhandel, den man spater als Groffhandel de-

tinierte. Diese Groflhindler iibernahmen die Bestellung bei verschiedenen Betrieben und konn-




