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kntipft ist. Gibt ein Kapitalist irgend jemandem, den er als
soliden Geschiftémann kennen gelernt hat, ein paar Tausend
Mark, damit dieser seinen (Geschiifisbetrieh erweitern kinne, so
linft er eine verhiltnismissig nicht hohe Gefahr, sein Geld zu
verlieren, und deshalb darf er hier keine allzu hohen Zinsen ver-
langen. Wiirde das Geld von dem andern gefordert werden zur
Ausgestaltung einer Erfindung, von der man noch gar nichi
weiss, ob sie einschlagen wird oder nieht, und ist der Darlehens-
empfiinger, wenn der Versuch missglickt, so gut wie ausser
stande, das. empfangene Darlehen zorfiekzozahlen, so darf ein
hoher Zinsfuss wohl gerechtfertigt erseheinen: denn in ihm steckt
zugleich aneh die Risikoprimie fir den Kapitalisten, fir den ja
die Chancen, an dem Geschiift zu verdienen oder sein Geld daran
zu verlieren, gleich gross sind, wenn nicht gar die unginstige
Alternative iberwiegt,

Noch anders wiederom muss man die Sache beurteilen, wenn
sich jemand ein Darlehen geben lisst, um nach Monte Carlo
reisen und dort sein Glick am Spieltische versuchen zu kénnen.
Gewinnt er nichts, so kann er auch nichts abzahlen, und deshalb
ist anch hior die Gefahr des Verlustes fiir den Darlehensgeber
sehr gross und sehr nahe geriickt. Aber der anders, der das
Geld sich ausbhorgt, bekundet damit einen hochgradigen Leiehtsinn,
und diesen wiederum darf man nicht ausbeuten. So liegt die
Sache mit dem Wacher,

Wie steht es nun aber mit den eigentlichen Zinsen? Fasst
man diesen Begriff rein wirtsehaftlich auf (und in dieser Hinsicht
deckt er sich aveh mit dem juristischen), so wird man unter
dinsen die Friichte zu verstchen haben, die ein Kapital bei
ordnungsmiissiger Verwaltung abwerfen muss. So gut wie der
Baom und wie der Acker Frilehte trigt, so muss es auch das
Kapital tun. Ueberlisst A. dem B. eine gewisse Summe zu irzend
welehen pesehiifilichen Ziwecken, so nimmt er sich dadurch selbst
die Miglichkeit, dieses Geld nutzbringend fir sich zn verwenden,
und darum lisst er sich von dem andern als Entsehidigung
hierfir Zinsen zahlen. Das Gesetz steht nun aof dem Stand-
punkte, dass gewisse Berufskreise mit dem Gelde mehr anzufangen
wissen, alz andere, und so erklirt os sich denn, dass der gesets-
liche Zinsfuss ein verschiedener sein kann. Fiir den Kaufmann
hat die Maglichkeit, fiber ein bares Kapital von 1000 Mk. zu ver-
ligen, einen andern, und zwar einen hdheren Wert, als fiir den
Beamten.

Von diesem Gesichtspunkte hat sich nun das Gesetz leiten
lagsen, indem es vorsehrieb, dass im gewdhnlichen Verkehr die

gesetzlichen Zinsen 4 Prozeni ausmachen sollen, withrend dort, | (et

wo Darlehensgeber und Darlehensnehmer Kaufleute sind und wo
fiir beide ein Handelsgeschift in Frage kommt, 5 Prozent vom
(Gesetz als angemessen erachtet werden. Frithere Rechte kannten
hohere Prozentsiitze, insbesondere betrug im kaufmiinnischen Ver-
kehr der gesetzliche Zinsfuss 6 vom Hundert; allein aus Griinden,
die mit der allgemeinen wirtschaftlichen Lage, mit dem Stande
des Geldmarktes und mit dbnlichen Verhiiltnissen zusammen-
hingen, hat man sich bewogen gefiihlt, den Zinsfuss etwas herab-
zusetzen. Nur wo es sich um wechselmissige Zinsen handelt.
die also u. a. auch gefordert werden im Falle des Verzugs, hat
es bei den friheren Bestimmungen sein Bewenden behallen, der
gesetzliche Zinsfuss in Wechselsachen betrigt aueh jetzt noeh
6 Prozont.

Nun ist ez wohl nicht ohne Interesse, siech einmal die
Wirkungen zu vergegenwirtigen, die sich an disse Verschieden-
heit des Zinsfusses je nach dem Berufe der dabei beteiligten
Personen kntipfen. Nehmen wir einmal an, der Leutnant A. (es
kann ebenso got aueh ein junger Rechisanwalt, Arzt oder Land-
wirt oder Oberpostsekretiir sein) kauft von dem Ubrmacher B,
sing goldene Taschenuhr fir den Preis von 250 Mk. Er zahlt
hierauf 50 Mk. bar an, den Rest will er mdglichst bald, spiitestens
innerhalb von drei ‘Monaten abzahlen. Kommt er seiner Ver-
bindlichkeit aber micht nach und sieht sich B. nach Ablauf von
drei Monaten genitigt, seine Forderung gegen A. einzuklagen,
so kann er von ihm nor 4 Proz. an Verzugzszinsen beanspruchen,
denn sein Sehuldner A. ist ja kein Kaufmann, sondern eine Privat-
person. B. selbst dagegen muss seinem Lieferanten 5 Proz. an
Zinsen zahlen, und wenn er mit einem Weehsel regulieren muss,
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so erhéht sich der Zinsfuss gar auf 6 Proz. Wie man sieht, be-
findet sich also hier der Zwischenhiindler, der in der weitaus
grossten Mehrzahl der Fiillle zu dem Mittelstande oder gar zu den
sogen. kleinen Leuten gehdrt, immer in einer sehr iiblen Lage;
denn der Kredit, den or in Ansprueh nimmt, kostet ibm immer
1 Proz. mehr, als ithm auf der anderen Seite der Kredit, den er
zu gewilhren hat, einbringt. Der Fehler liegt hier darin, dass
der Gesetzgeber nur berficksichtigt hat, welehen Wert die
Benutzung des Kapitals fir den Schuldner besitze, ohne sich dabei
am den Gliéubiger zn kiimmern. Hiitte er auch den Standpunkt
dieses letzteren gewakirt, so wiirde der § 3562 des Handelsgesetz-
buehes nicht sagen, dass die gesetzlichen Zinsen bei beiderseitizen
Handelsgeschiiften noch 5 Proz. ausmachen sollen, sondern schon
| dann, wenn aul Seiten des Glinbigers ein Handelsgeschift vorliegt.
' Wenn im Voraufgegangenen iiberall von gesetzlichen Zinsen
die Bede war, so sind darunter diejenigen Zinsen zu verstehen,
die der Glikobiger zu fordern berechtigt sein soll, wenn nicht eine
|andere Vereinbarung getroffen worden ist, oder die dann zu ent-
richten sind, wenn der Schuldner mit der Erfillung seiner Zahlungs-
pllicht in Verzug geriit. Wie schon in den einleitenden Re-
merkungen aber dargelan worden ist, bleibt hier der Parteiwillkiir
gin ziemlich weiter Spielraum; denn nicht mur ist es, wie selbat-
| verstiindlich, gestattet, die Vertragszinsen unter das gesetzliche
' Nivean herabzumindern, also statt 4 Proz. sich nur 3, statt 5 sich
nur 4 Proz. auszubedingen oder aof den Zinsgenuss iiberhaupt zu
verzichten, sondern man kann aueh iber das Niveau, auf welchem
das (Gesetz sich bewegt, hinausgehen, anstatt 4 6, anstatt 5 7 Proz.
und dergl sieh ausbedingen, nur muss man stets im Auge halten,
dass der Wert der Leistung in eciner gewissen Harmonie zu
dem der Gegenleistung stehen muss, und man hat sieh, was

| ja schon Sitte und Anstand vorschreiben, sorgfiltig daver zu hiiten,
| dass man sich nieht unverhiltnismissig grosse Vorteile zu ver-
| schaffen trachte. unter Aushentung der Notlage, des Leichtsinns

|oder der Unerfahrenheit.
S e

Grundlegende Gesichtspunkte
fiir die kiinstlerische Ausstattung der Uhren.

. f [Nachdruck werhoten)
%0 2ibt in allen Berufsklassen kurzsichtize Menschen, die

idd| im starren Festhsalten am gewohnten Alten die beste
x| Stittze fiir den Lebenskampf erblicken zu missen glaunben,
die ihr fachliches Gesichtsfeld so eng wie miglich lediglich
auf die Ausiibung der unentbehrlichsten handwerklichen CGriffe
eingestellt haben. Was darfiber hinausgeht, zumal eine Lektiire,
die hohere ethische, das Fachwissen nur indirekt unterstitzende
Gesichtspunkte streift, zihlt, wenn nicht zur Rubrik _Ueberflissiz*,
80 doeh zum Lesestoff zweiten Ranges. Derlei Durchschnitts-
menschen lassen gewihnlich nur ‘die fachlichen Ausfihrungen
als _interessant” passieren, die einen neuen technisechen Trick
blosslegen und somit eine Anssicht auf materiellen Gewinn offerieren.
Angesichts dieser realistischen Zeitstromung ist es daher erkliirlich,
wenn ein Fachblatt klagt: Von den meisten Artikeln liest man
hiichstenfalls die Uebersehriften, wendet mit lissiger Hand
gedankenlos Beite fir Seite um, gihnot und sthnt gequiilt: | Steht
wieder nichts (Materielles) drin!® —

Hier glauben wir in Bezog auf unsere Verhiiltnisse einen
wohltuenden Gegensatz feststellen zo konnen und ausrufen zo
diirfen: ,Gottlob, sind wir niecht wie jene!" . . .. Das Gros
der Bernfsgenossen wilrde es fiir hichst bedauerlich finden, wenn
die ehrenvolle, ehrwiirdige Tradition der Uhrmacherei in dem
toten Geleise einseitigster Interessenpolitik enden und unser ganzes
Streben auf eine Verfechtung der lapidarsten , Magenfrage® hinaus-
laufen sollte. Denn der wirtschaftliche Kampf, der heate keinem
Berufl erspart ist, muss immerhin noch so viel Interesse fiir eine
hohere Berufsauffassung @ihrig lassen, dass der Gedanke einer
weitest gefassten fachlichen Forthildung Wurzel fassen
kann. Kin erheblicher Teil dieser Fortbildung wird sich im all-
gemeinen mit der Schulung des Gesehmacks, im besonderen mit

1) Quellen: Kanitz, v. Backen, Orane u a
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