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gchutzwirdiger ist als das des Privatmannes. Jeder Geschiifts-
mann sehe daher schleunigst seine Bicher auf Forderungen aus
dem Jabre 1908 und 1906 durch. Ks gibt, wie wir sehen werden,
Mittel, die drohende Verjihrung zu verhindern.

Erwiihnt mag der Vollstindigkeit halber noch werden, dass
Zinsen, Renten, Alimentationsansprilche, riickstindige Miet- und
Pachtgelder ebenfalls erst in 4 Jahren verjihren.

Fir Darlehen gibt das B, G. B. eine auffallend lange Ver-
jihrongsfrist, nimlich 30 Jahre (hypothekarisch gesicherte Dar-
lehen verjihren, wie allzemein bekannt sein dirite, dberhavpt
nieht). Ob es vielleieht nieht mehr im Interesse des Glinbigers
liegen wiirde, ihn zu einer friheren Beitreibung seines Darlehens
durch Verkiirzung dieser Verjilhrungsfrist etwa auf 10 Jahre zo
zwingen, ist eine Frage, die schon mehrfach angeregt worden ist.

Desgleichen verjibren erst in 30 Jahren — und hier diirfte
die lange Frist sehr am Platze sein — ausgeklagte Forderungen,
gerichtlich festgesetzie Kostenerstattungsanspriiche, Vollsireckungs-
befehle, die auf einen Xahlungsbefehl ergangen sind, und Forde-
rungen, die in der Konkarstabelle fir den Gliubiger festgesetzt sind.

Das B. G. B. kennt noch eine ganze Reihe anderer Verjihrungs-
fristen. Erwihnt sei z. B.: b Jahre, fir Arbeiten an einem Bau-
werk, 3 Jahre fir Schadenersatzanspriiche aus unerlaubter Handlung,
6 Monate wegen Mangels einer vom Verkidufer zugesicherten

Figenschaft bei beweglichen Waren, bei Grundstiicken ist diese |

Frist 1 Jabr. Alle diese letzterwibhnten Fille interessieren in
dem Rahmen dieser Bespreehung jedoch nicht, da bei ihnen die
N¥erjibrung bereits in dem Augenblick der Entstehung der Forde-
rung und micht erst mit dem Beginn des darautffolgenden Jahres
zi laufen beginnt. Habe ich also z. B, am 3. Oktober 1909 ein
Haus gekauft, in dem der Sehwamm ist, so verjibrt mein An-
spruch aul Wandlong mit dem 3. Oktober 1910. Fiir szolche
Forderungen ist also der 31. Dezember d. Js. von keiner besonderen
Bedeutung.

Eine Stundung der Sechuld hemmt diese Verjibrung der
Forderung, d. h. die Verjihrung beginnt erst in dem Augenblick
eu laufen, wo die Forderang fillig geworden ist. Verkauft ein
Girossist im Dezember 1909 Waren mit 6 Monaten Ziel, so wird
seine Forderung erst fillig im Juni 1910. Die Verjibrung be-
ginnt daber erst mit dem 1. Januar 1911 und endigt, da es sich
um eine vierjibrige Frist handelt, mit dem 31. Dezember 1914,

Wie kann man sich nun gegen die drohende Verjihrung
sehiltzen?

Es gibt mancherlei Mittel. Das sicherste ist Zustellung einer
K lage oder eines Zahlungsbefehls vor dem 31, Dezember. Dringend
gewarnt muss davor werden, versuchshalber zuniichst elwa nur
einmal einen Teil der Forderung einzuklagen. Das Reichs-
gericht hat in der letzten Zeit in konstanter Rechtsprechung
gntsehieden, dass in diesem Falle der nicht eingeklagie Teil der
Forderung trotzdem verjihrt. Das ist hart, die Gesehifiswelt
muss sich aber danach richten, wenn sie nieht SBchaden leiden will.

[n manehen Fillen migen nun Griinde vorbanden sein, von
einer Klage abzusehen, es handelt sich z. B, um Forderungen gegen
Verwandte. Das Gesetz gibt hier Mitiel an die Hand, aueh dureh
angsergerichtliche Sehritte den Ablanfl der Verjibrung aofzubalten.

Das einfachste ist das Anerkenntnis des Schuldners, das|

in irgendeiner Form abgegeben werden kann, also nicht bloss
schriftlich, sondern auch miindlieh, ferner durch Handlungen, auns
denen anf ein Anerkenntnis des Schuldners zu schliessen ist, wie
7. B. regelmiissige Zahlung von Zinsen, Leistung von Abschlags-
zahlungen, Bestellung eines Pfandes usw. Fin solehes Anerkenntnis
hat dis Wirkung, dass die bisher abgelaufene Frist einfach ansser
Betracht bleibt. Gesehiftsschulden aus dem Jahre 1906, die in
4 Jahren verjihren, sind also erst, wenn der Schuldner im
Dezember 1910 ein Anerkenntnis abgibt, im Dezember 1914
verjihre.

Kin reeht prakiisches — leider von der Geschiiftswelt nicht
allzuhiinfiz angewandtes Mittel, das eben viel zu wenig bekannt
ist, besteht darin, Geschiftssehulden in ein Darlehen um-
guwandeln, Der Grossist kann also zo seinem Kunden sagen:
»Den Kaufpreis, den Du mir fir Warenlieferongen ans dem Jahre
1907 schuldest, will ieh Dir als Darlehen weiter im Gesehiift
lassen.* Die so in ein Darlehen umgewandelte Geschiiftssehuld
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verjibrt, wie wir eben sahen, erst in 30 Jahren. Ein solcher
Vertrag bedarf keiner Form, es wird jedoech ratsam sein, om sieh
den Heweis fiir einen spileren Prozess zu sichern, die Vereinbarung
sehriftlich zu fixieren. Vollkommen geniigen wiirde ein Brief des
| Grossisten an seinen Kunden, der den vorbezeichneten Inhali
| hiitte, und den der Kunde ibm bestitigt.

Zulissig ist, dass der Schuldner auf den Kinwand der
Verjihrung verzichtet. KEin soleher Yersieht kann sogar
'nach Ablauf der Verjibhrung abgegeben werden, muss aber dann
lin der Regel, wie das Reichsgerieht ebenfalls ausgesprochen hat,
sehriftlich sein. i

%um Schluss mdge noch hier auf einen weitverbreiteten und
oft verhiingnisvollen Irrtum hingewiesen werden. Mahnungen
des Schuldners dureh den Gliubiger haben keinerlei Eintluss auf
den Lauf der Verjibrung. Wenn der Gliubiger auch an jedem
(Quattalsersten piinkilich eine Rechnung #bersendet und der
Sehuldner hierzn sehweigt, so verjihrt die betreffende Forderung
|dennoeh in 2 oder 4 Jahren seit ibrer Entstehung. Kiwas
|anderes ist es natiirlich, wenn der Schuldner nicht schweigt,
|sondern Zahlung verspricht  Dieses Zahlungsversprechen wiire
pin Anerkenntnis der Sehuld, das den Lauf der Verjihrung wie
' jedes andere Anerkenntnis unterbrieht, so dass die Frist von diesem
| Augenblick ab wieder nen zu lanfen beginnt.

_ Wie schon oben angedeuntet, ist das ganze Institut der Ver-
| jihrung nicht dazu geschaffen, faule Schuldner zu schiitzen. Der
| Gesetzgeber hat im Gegentei! hierbei nicht zum wenigsten anch
|die Interessen des Gliubigers im Auge gehabt, dieser soll aus
| einer etwaigen Nachlissigkeit aufgeriittelt und gezwungen werden,
| seine Anspriiche beizeiten einzutreiben. Kine andere Erwiigung,
|die ebenfalls wohl durehaus zu billigen ist, ist die, dass der
| Schuldner gegen die Geltendmachung von Forderungen lange
| Zpit nach ihrer KEntstehung geschitzt werden soll. Wie soll
z. B. ein Privatmann wohl beweisen, dass er {iir Waren, die er
vor 10 Jahren gekauft und bald danach bezablt hat, tatsichlieh
| nichts mehr scholdig ist. KEs hebt sieh nicht jeder Quittungen
isu lange Zeit auf, Zeugen, die er [ir die Bezahlung frither hiitte
| bringen kinnen, werden naeh so langer Zeit natiirlich kaum noch
| bestimmie Angaben machen kinnen.

| Mioze dureh die vorstebenden Zeilen jeder Leser veranlasst
|werdeu. seine aussenstehenden Forderungen sehleunigst daraufhin
gu priifen, ob ihnen nicht Verjdhrung droht. KEr wird, wenn er
!nicht sofort klaghar vorgeht, in den vorstehenden Zeilen mit
Leichtigkeit ein Mittel finden, den Ablanf der Verjihrung fiirs
'erste zu verhindern. Referendar Schinroek, Berlin.
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ier im Kampfe gegen Warenhaus
. und Versandgeschiift.
' Von Walter Menger.

|

If etzt beginnt die Hauptzeschiftszeit fiilr den Uhrmacher,
‘i"'a aber gleichzeitig auch die Zeit, wo er am heftigsten
| B2l zegen unlautere Konkurrenz anzukimpfen hat.  Nicht
| =— allein er will jetzt die Haupternte des Jahres haben,
nein, das gleiche wiinschen aoech seine Gegner und Sebiid-
|linge. Fiir sie ist nun ebenfalls der Augenblieck gekommen,
'um dem Poblikom mit aller Maeht und mit allen Mitteln ihre
lockenden Anpreisungen zu machen; die Zeit ist da, wo sie den
Stidter und den Dérfler mit ihren Angeboten, mit ihren
dicken, reich illustrierten Katalogen bombardieren. Jetzt be-
ginnen die Versandgesehiifte und auch die grossen Warenhiuser
mit ihren Beklamen. Und da heisst es fiir den Uhrmacher, dem
ja micht so geschulte Hilfskriifte, nicht so grosse Mittel zur Ver-
flizung stehen, sich seiner Haut zu wehren. Er muss diesem An-
sturm seiner gefihrlichen Konkurrenten vorbeugen, er muss das
Publikum mit einem solchen Vertrauen zu sich, zu seiner
Reellitit versehen, dass es vonm jenen verlockenden Angeboten
nieht berithrt wird: im Gegenteil, sich von ibnen abwendet. Es
gind nicht allein die deuatsehen Uhrmacher, welehe unter der
Konkurrenz der beiden genannten Geschiifisarten zu leiden haben,

nein, in Amerika, in England, in Frankreich usw., iberall hat
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