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ohne zu hoch zn greifen, weil der dazwischen noech eintretende
Bedarf nieht berficksichtigt wird, rechnen, dass 1000000 bessere
Ubren und Ketten fir b0 Mk. und 500000 bessere Uhren und
Ketten fiir 100 Mk. im Duarchsehnitt im Jabre zu verkaufen sind.

Mindestens einmal im Leben leistet sich jeder einen Fasson-
ring, rechnen wir ibn durchschuoittlich 12 Mk., ebenso leistet sich
jeder nochmals eine Uhrkeite, teils fir ,gewShnlich®, teils fir
Jbesser”, die wir durchsehnittlich 6 Mk. rechnen kiénnen.

An die ganze andera Bijouterie wollen wir gar nicht denken,

sondern uns auf die wenigsten, allerdings gapgbarsten Artikel |

davon beschriinken: Ketten und Ringe.
Ka gili also wiihrend des Jahres folgenden Bedarf zo decken:

1000000 Uhren und Ketten durchsehnitilich
gusammen A 12 Mk . . . . .

BUOO0DD Ubren und Ketten durchsehnittlich
guegmman a 25 Mk. .

12000000 M.,
12 500000

1000000 Trauringe & 10 Mk. . 10020000
00000 Wandohren & 20 Mk, . « o« 10000000
AO0000 Weckerubren 52 3 ME. . . . . . . 1600000
760000 Wandubren, drei zusammen 180 Mk, 45000000
250000 Weekernhren 5 6 Mk . . . . . . 1250000

1000000 Uhren ond Eetten zusammen je 50 Mk, 50000000
500000 Ulren und FKeston zusammen je

100 Mk. . BOOCO D0 |,

1 500000 Faszonringe jo 12 Mk,
1500000 Uhrketten ja 6 ME.

18000000
9 D00 000 =
Summa 219250000 Mk

Da 20000 Geschiiftsleute vorbanden sind, die sich darein zu
teilen haben, entfallen auf den einzelnen fast 11000 Mk, Umsatz,
die wir getrost auf 12000 Mk. erhohen diirfen, in Rieksicht aul
die unterlassene Beachtung des Umsatizes in anderer Bijounterie,
Optik, Elekirotechnik und weiteren Artikeln, die gefithrt werden.

Trotz dieser ungiinstigen Aufstellung entfallen als moglicher
Warenumsatz aufl jedes einzelne der bestehenden Geschiifte min-
destens 12000 Mk. Wird richtig kalkuliert und der Reingewinn
aaf 20 Proz, bemessen, was durchans verantworiet werden kann
in Rieksieht auf die Kalkulation in anderen Branchen, so ergibe
sich aus dem Ladengesehiifi ein reiner Verdienst von 2400 Mk.
Kime dazu aus Reparatur ein reiner Gewinn in ungefihr gleicher
Hihe, so wiirde =ich die Reineinnabme jedes Ubrmachers auf
fagt H000 Mk. im Jahre belaufen, womit es ihm bei nieht iiber-
triebenen Anspriichen moglich wire, seine Familie in der ge-
witnsehten Weise zu erhalten und auch eine bescheidene Ricklage
fiir das hohe Alter zo machen.

Diege Zahlen sind auf stwas eigenitimliche, immer aber noch
die zuverlissigste Weise erworben, denn selbst wenn es miglich
wire, die Zahlen der Einfubr ond der Inlandsproduktion zu er-
mitteln und von diesen die Zahlen der Ausfubr in Abzug zu
bringen, so hitte man noeh nieht, was im Jahre im Detail-
geschiift umgesetzt wird, sondern was sich auf den Lagern biluft.

Jetzt kommen wir langsam dem springenden Punkte niiher,
Setzen die deutsehen Ubrmacher in ibrer Gesamtheit wirklich
diese Posten um? Enifallen aof jeden durchsehnitilich 12000 Mk.,
die den Zufriedenheitsstandard darstellen ktnnten? Offenbar nicht,
denn obgleich manche das Vielfache umsetzen, bleibt die grosse
Menge doch weit hinter diesem Warenumsatz surilek, was sehon
nach aussen an der notorisch so hinfigen Schwierigkeit der
Fakturenbegleichung erkennbar ist, die nur in zo kleinem Absatz,
oder zu geringem Nutzen ihre Ursache hat, da nuor wenige
Uhrmacher bekannt sind, deren verschwenderische Lebenshaltung
die Erklirung dafiic geben kdnnte.

Eine Umfrage bei den Fachgenossen, welche aus ihren Bilehern
ihren Jahrezumsatz mit Sieherheit zu erkennen vermiigen, wiirde
ebenfalls den Beweis ergeben, dass- der Gesamiumsatz der
deutschen selbstindigen Ubrmacher bedentend hinter der be-

scheiden zusammengestellten und berechligterweise weit aus-
dehnungsfihigeren Aufstellung szurfickbleibt. Jeder der Leser
wird sich selbst sagen, dass die fir den mdglichen Durchsehnitts-
umsatz des einzelnen (Feschifts gefundene Summe tatsiichlieh
weit hiher sein kiénnte.

Wenn nicht die vielen Seitenkaniile wiiren, die um den Uhr-
macher herumgefihrt sind! Wenn nicht andere Iersonen offen
|und heimlich das Publikum mit Waren versorgen wiirden, die
der Uhrmacher besser und billiger liefern konnte! Wenn nieht
dem Publikum von interessierter Seite ein gewisser Absechen vor
dem Uhrmacherladen dadurch suggeriert wiirde, dass verbreitet
wird, der Uhrmacher ,verdiens mindestens 100 Prezent®,

Ist es da nicht falsch, den Begriff ,geschiiftliches Streben™
so aufzufassen, dass alle Gedanken darauf gerichtet sind, dem am
Platze mit ansissigen Kollegen das Geschiift aus den Zihnen zu
reissen? Er hat selbsi nieht viel, und er revanchiert gich
niichstens, so dass es nur ein gegenseitiges Aufreiben giebt,
wiihrend andere inzwischen langsam Furche fir Furehe von dem
Felde abernten, was eigentlich des Ubrmachers Feld ist. Der
Uhrmacher lisst es unbeachtet, er hat keine Zeit, anf die weniger
sichtbare als fihlbare Konkurrenz zu achten, er muss anf seinen
Kollegen acht geben, und jedes neue Arrangement in dessen Schau-
fonster betrachtet er als eine for ihn ganz gefiihrliche Massnahme,

Der Bedarf ist in einem Masse vorhanden, dass er jedem
aolbstiindizen deutsechen Uhrmacher eine aunskiimmliche und ihn
befriedigende Existenz zu bieten imstande wiire, d. h. er kinnte,
wenn er bescheidene Anspriiche hat, zufrieden sein, weil er damit
gut anskiime, aber er muss es natiirlich nicht.

Darum sollte es das gemeinsame Bestreben aller Uhrmacher
sein, der Gesamiheit die Deckung dieses Bedarfes zu erhalten,
ganz gleieh, ob bei der Verteilang unter sich der eine etwas
'mehr abbekime als der andere. Es sollte aber ebenfalls den ge-
meinschafilichen Anstrengungen gelingen, diesen Bedarf zu ver-
erogsorn, die erhaltenen Summen zu erhfhen.

Aber ehe die gemeinschaftlichen Anstrengungen ein-
aetzen, ist es notig, dass der einzelne sich anstrengt, und dass
sich die anderen Kollegen abgewdhnen, diese Anstrengung zu
misshilligen, sich vielmehr eines Besseren besinnen und sie imit-
machen. Denn nur der moderne Betrieb wird es fertigbringen,
das Publikum an sich zu fesseln.

Es ist nicht notwendig, auf die vielen Schiidlinge hinzu-
weisen, die Teil haben an dem, was des Ulrmachers Feld ist;
man nennt sie nur zu oft, dass ich annehme, jeder kennt sie.
Neue Gefahren drohen bereita, die zu ihrer Abwehr die Krafl
der geschlossenen, in einer Kampflinie marsehierenden Uhrmacher
erfordern werden, Die Hoffnungen, dass der gefiihrliche Angen-
blick ein kluges und einiges starkes (eschlecht finden mdge,
sind schwach, denn wir sehen heute die Uhrmacher nach allen
Seiten auseinanderstreben. Ks ist ganz leicht, dem selbstéindigen
Uhrmacherstande die Zukunft vorauszusagen. Seine Angehirigen
milssen grossziigige nnd trene Kollegialitit, mehr noch: Kampf-
renossenschaft halien, dann werden sie sein und bleiben,
andernfalls werden sie nieht sein,

Das Feld ist vorhanden, es niihrt bei richtiger Bearbeitung
seine Leute, muoss aber verteidigt werden, sonst geht die Krnte
in anders Schewern. Zur wirksamen Verteidigung gegen die
vielen schleichenden und starken Feinde gehirt in ersier Linie
die geschlossene Front. Vom Verbandstage in Hisenach ist zn
grhoffen, dass er aueh fiir die Uhrmacherschaft in ihrer heutigen
Zerrissenheit und eingebildeten Interessenversehiedenheit einen
Wendepunkt bilden mdge. Ks ist Zeit, dass man von ihr sagen

kann: Per aspera ad astra.

Die Bekiimpfung der Schleuderkonkurrenz durch die Zwangsinnungen.

Eine wichtige

Die Uhrmacherzwangsinnung Elberfeld hatte am 8 Mirz |

d. J. folgenden Beschluss!) gelasst:

1} Vargl. 8 66 des Ubrmacher-Jahrbuches 1912 des Zentralverbandes
der Deutsehen Ubrmacher-Innungen und -Versine (Halle a 8)
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Entscheidung,

.Den Mitgliedern ist es verboten, Preise fir gewerbliche
Leistungen (Preise fiilr Reparaturen) offentlieh, besonders in
Inseraten oder Plakaten, die von der Strasse aus sichtbar sind,
zu verdffentlichen, die nieht ortsiblich sind, also gegen die
Standesehre oder gegen die guten Sitten verstossen. Zuwider-
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