Der Detail-Yerkiuter wird also in den meisten Fillen dem
Publiknm gegeniilier von einem derartigen Preisrickrangze nichis
aussern, sondern entweder stillsehweigend den kleinen Nutzen
einstecken. oder vielleieht nach gewdabnlichem Prozentsatz nach
der Fakoura des Lieferanten den Preis berechnen.  Das Publikum
merkt selbst in diesem Falle von der Preisermiissicung nichts,
der Fabrikant aber und dessen Arbeiter, welehe auf Stiicek arbeiten
missen. werden im Laufe des Jahres ganz erheblich merken,
dass sie wesehidigt sind, denn der honsum — alzo der Umsatz

I54.

stindigen. ohne irgend Jemand zu schidigen. (Kin unniihives
Hinuufschrauben der Preise wird schon die aushindisehe hon-
kurrenz YEThiJLET‘].]

3. Es ist wiinschenswerth dubin zu streben. dass alle die-
jenigen (veschifte, deren Inhaber sich Golidschmiede, Juweliere ate,
older Juwelen-. (3old- und =ilberwaaren-Fabrikanten und -H:ind|er
mit IRecht nennen kdnnen, nach numil o dem Miz-
fithren uoeehter Sachen trer machen oder hiepin ant idas
Nathwendirsie besehranken.
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Abbildungen von Tafel 12:

— wird durch eine derartire Preisermiissigung aueh noicht um
ein Dutzend zunehmen.

(7anz iihnhel verhillt es sich. um noeh ein Beispiel anzu-
{ithren. mit den goldenen Ketten: Was kann es dem Privatmann
ausmachen, welcher fiir eine Uhrkette 100, 150 oder 200 Mark
ausgeben kann, ob der Facon-Preis der kette vom Fuabrikanten
oder Grossisten 1 bis 2 Mark hiher oder gerinzer ist.  leh be-
haupte. dass dieses sowohl dem Detail-Verkiufer uls dem hiuter
ganz gleichgiiltic sein kann, dass es aber den eigentlichen Falri-
kanten und den Arbeiter empfindlich schiidigt. wenn der Facon-
Preis unter das Niveau, welches bei ausreichendem Nutzen dureh
die mittlere Leistungsfiihigkeit bedingt ist, bherabgedrickt wird,

Aehnlieh verhiilt es sich mit manchen anderen Fabrikaten,
und glaube ich nach Anziehung dieser Beispiele im allgemeinen
Interesse der Edelmetall-Industriellen behavpten zu diicfen:

1. Kz ist ein verkehrtes und unwiirdizes Hesireben, dureh
unmnitiirliches Herabdriicken der Preise den Edelmetall-Waaren
einen grisseren Absatz auf Kosten der unechten resp. Doublé-
Waaren verschatfen zu wollen.

2. Die Produzenten kdnnen durch gemeinsames Vorgehen
sich iiher ddie Minimal-Faconpreise, resp. Arbeitslibne ete. ver-

Der englische Ankergang.

Die Preisschrift von Moritz Grossmann tiber

den freien Ankergang fiir Uhren.
“eue Herausgabe nach den Varbesserungen der franzisischen Autlaze dJ.eser
Praissehrift und nach neuweren Forschungen wverschiedaner Autaren
(Fortaetzungz aus Nr. 36.)

VIII. Kapitel
Beschreibung zweier empfehlenswerther Arten von Ankergang.
Als Ergebniss dessen, was in den vorhergehenden Kapitaln
resazt worden ist, mdge hier eine Besehreibung von zweien der
vortheilhaftesten Ausfihrunzen des Ankerganges folgen, und zu-
rleieh als Grundlage fir die in einem spiteren kapitel folrenden
Eriirterungen iiber die Verhiltnisse der Ankergiinge dienen.

I. Der englisehe Ankerzang,
(Hierzu die Abbildung der Tatel 12 des Originalwerkes.|
Der Ankergang. wie ihn die englischen
ziemlich gleichformiger Weise zeigen. stelu
Winkel.
Das Gangrad mit Spitzzihnen ist von
hiimmerten Messing, und in der Rewgel polirt.

Ankernhren in
stels im rechten
rutem .  hart
Es zu vermolden
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