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,Sie haben reeht in Ihrer Beurteilung®, entgegnete ieh,
oibersehen aber dabei, dass geringe DPreisschwankungen bei
solehen Wertstiicken den Finkiufer kaum beecinflussen kinnen.
Er wird also das ecinkaufen, was er am leiehtesten verkanfen zu
kinnen glaubt, und daber die Ubren desjenigen Fabrikanten
fuhren, weleher sciner Meinung nach den Verkauf am meisten
sichert. Fiir mich tritt als beweisfithrend noeh hinzu, dass Lange
als der Begriinder der Glashiitter Ubrenindustrie aueh heute noch
neben Assmann und Union der bedeulendste Fabrikant in Glas-
hiitle ist, an dessen Namen sich, streng genommen, allvin der
Rubm der Glashiitter Ubren und Ulrenindustrie heftet.”

Auf diese Art wurden die Steine fiir das Fundament des in
Aussicht stehenden Uhrenverkaufes zunsammengetragen, welches
bekanntlich fast besser und sorgsamer vorbereitet werden muss,
ale die Fundamente eines Hauses. Nach sorgfilliger Prifung
aller vorgelegten Uhren und genauer Vermerkung der Preise
blicb endlich das amerikanische Wohlgefallen bei einer Uhr fir
4580 MEk. bafien.

Aber, o weh, was haite ich da gemacht: das cine Biiick
billigerem Preise hatte ein Prifungsattest der Sternwarte, die in
Betracht gezogene Prizisionsubr nicht. ,Wie kommt dieses?”
warde nun gefragt. Doch durch neue Hinweise meinerseits and
Begriindungen, dass das Stiick ohne Sehein im Gehiluse sehwerer
und deshalb teurer, aber nicht geringer, sondern nur um die
Priifungskosten billiger sei, beschwichtigten auch hier wieder
meinen geschiitzten Kiufer,

Dass bei allen diesen Erklirungen von seiten meines Ame-
rikaners Erlebnisse eingeflochten wurden, war selbstverstindlich;
stets wurden diese aber von dem Herrn mit einer Lebbaftighkeit
und Freundliebkeit in die Verhandlung bineingetragen, dass ich
als Verkinfer weder Zeit noch Gelegenheit fand, abzubrechen,
wozu ieh drei- oder viermal bereits einen Anlauf genommen
hatte. Naehdem ich nun noch eine Generalversicherung: ,Das
Beste, was es gibt", abgegeben, greift mein Amerikaner in die
Tasche, und der geschiitzte Leser denkt wohl, um die Goldstiicke

oder das nitige Papier zu holen — Tiuschung! — vm eine alte|
goldene Ubr zom Verschein zu bringen, weleher, bei idusserer |

Betrachtung wie ich glaube. die Spuren des amerikanischen Frei-
heitskrieges anhafteten.

.Sehen Sie, da babe ich eine Uhr, wie ich die kaufte, hat
der Schuft von Verkiiufer das Stick derartiz gelobt, dass es mir
bis heute eigentlich unverstindlich geblieben ist, warum gerade
ich durch das Glick dieses Kaufes mein Ungliek im Uhrenkauf
besiegeln musste. Aber trotzdem, jeder der die Uhr gesehen,
war entziieckt, schon die Aeusserlichkeit war imponierend”, meinte
mein Amerikaner mit ganz ernster Gebiirde. Die Ubr war
natiirlich weiter nichts als ein recht grosser Blechkessel, und das
Imponierende konnte ieh nur darin erblicken, dass der schinste
Meister in beiden Boden steckte, welehe heim blossen Hinsehen
knackten.

Dass ich die Ablassung einer solechen Musterubr als eine Art
Ehre empfand, war selbstverstindlich, und nichts habe ich vor-
sichtigerweise unternommen, an diesem Ruhme etwas zu kiirzen.

_Wie nehmen Sie diese Ubr in Zahlung?® fragte der Ame-
rikaner. Ieh bemerke: ,Diese Uhr in Ihren Hiinden bringt immer
noch einen anstindigen Preis.* ,Offen gestanden®, sagte der
Fremde. ,die Trennung wird mir sebwer®, wobei ich glaubte,
zu bemerken, dass mein geschiitzter Amerikaner beide Augen zu-
machte. Jeizt kam ieh an die Reihe, die Augen zu sehliessen,
denn um das Geschiift zu stande zn bringen, musste ich cinen
Preis nennen, der meinen Nutzen erheblieh schmiilerte.  Mit
einem gewisen Mut bringe ich 125 Mk. hervor.

Kiihl empfingt mein Amerikaner dieses Gebot. +Also doch
nicht mehr! Da misste ieh ja noch 355 Mk, dazubezahlen.
Das ist viel Geld! Aber sagen Sie mal, was machen Sie denn
mit dieser alten Ubr?
kaufen sie dann wieder.”
Mihe, und dann muss ich aueh einen Kdufer finden.”
solche Uhr. fiur soleh imponierendes Stick finden Sie immer
einen Liebhaber. Wissen Sie, ich gebe lhnen 300 Mk, als Diff-
renz. wobei ich voraussetze, dass ich in jeder Weise cine aus-
reichende Garantie erhalte, iiber deren Fassung wir uns einigen
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Die frischen Sie wieder auf und ver-
Jawohl, aber dieses ist eine ziemliche |
|-.£\.EI1-. '[.II.I]T .

Jotzt war das Krimmen wieder meine Sache, und so wehe
wia es auch tat. ich musste den Wert des P'runk- und Pauken-
kessels noch hinaufsetzen. leh sehwinge mieh also auf und sage

| 150 Mk., und wenn Sie dieselbe morgen wieder haben wollen,

so erhalten Sie die Uhlr fiir den gleichen Preis, fertiz repariert,
zuriick”. Meinem Kiufor machte ich jetzt klar, dass ich die Uhr
'am liebsten gar nicht nehmen wiirde. Da aber das in Frage
stehende neue Geschiift obne diese Anoahme gar nicht zo machen
gei, doshalb nehme ich die alte Uhr an. leh muss also jetat
| zwei Uhren verkaufen, um einen Verdienst zu erbalten, wie er
| mir hiher bereitz bei einer gehort. Diese Logik leuchiet meinem
bewanderten Amerikaner ein und endlich werden wir aul die
Differenz von 320 Mk. einig.

Fiir den weilteren Fortgang des Geschiilles wiire taisichlich
‘ein Notar gut gewesen: FProbe, Garantie, Regulierung, Stern-
 warten- Gangregister, hochste zulissige Differenz, eventuell Zuriick-
nahme der Ubr und was noch alles fiir Klauseln hervorgesueht
'werden kinnen. Doeh mit Ablegung einiger Engherzigheiten
'komme ich auch iiber diesen Berg hiniiber. Es wurde bereits
dunkel. als mein Kiufer stolz seine Glashiitter mit einem viel-
sagonden Blick einsteckle und behutsam das Garantie- Dokument
in seiner Brieflaseche verwahrte.

JJetzt machen Sie wobl Sehluss?*  ,Jawohl, genug der
Sorge und der Last, jetet kommt die Lust!® ,Wo gehen Sie
'denn jetzt hin?* war seine Frage. ,In den Wald geht es jetat.”
,Da gehen Sie hin und dort fihlen Sie sich wohl? Mir un-
begreiflich! Seit 20 Jahren babe ich keinen Wald geschen, und
denken kann ich mir nicht, wie man sich darin wohl filhlen
kann., Ieh muss Leben, Getriebe, Geriiuseh, elektrizehe Bahnen,
Restauranis, Konzert, Calés und schine Menschen um mich sehen,
nur dann fiihle ich mich wohl® leh erwiderte, er mige es
einmal versuchen. mit mir zu gehen, und ich sei der Meinung,
dass die Probe zu meinen Gunsten ausfallen wiirde, . Nicht heute,
doch in den nichsten Tagen®, war seine Antwort, Damit ging
mein Amerikaner in das pulsierende Leben der Grosssiadl und
liech zog in den Wald.

Wer jetzt denkt, das abgeschlossene Geschifl wiire erledigt
gewesen, der tiusehl sich. Kaum batte ieh am niichsien Morgen
den Laden geioffnet, war mein erster Besueh mein Awmerikaner.
,Wissen Sie, ich habe mir das dberlegt mit meiner alten Ubr,
da ist doeh sehr viel Gold daran und schin ist sie auch. Sie
sagten gestern, die Ubr mit 150 Mk. wieder abzugeben. Wenn
Sie die Ubr fertig herstellen, gebe ich Ihnen 140 ME.®  Getren dem
Grundsatze: Rascher Gewinn ist doppelter Gewinn, schlage
ich ohne weiteres zu, und mit dem Bemerken: ,Uchermorgen
komme ich zor Abholung®, verlisst mich mein Amerikaner.

Doch kaum vergeht eine weitere Stunde, ist er schon wieder
'da und meint jetzt: ,Dase ieh die alte Uhr wiederkautte, war
‘doeh recht dumm von wmir." leh suche nun zur Wahrung meines
Verkanfes ihm klar zu maechen, dass es ibm ein leichies sein
wiirde, eine solehe Prachtubr zo weit hoberem Preise an-
gubringen. Meine ganze Rede und alle Begriindungen hatten
aber keine Wirkung. ,Wissen Sie“, sagt er dann, ,Febler habe
ich ja eigentlich keine gemacht, denn mir steht ja das Recht zu,
innerhalb 24 Stunden vom Kauf zurtickzutreten.” leh muss
wohl ein sebr verdutztes Gesieht gemacht haben, denn mein
Amerikaner fiiblte sich veranlasst, dieses noeh einige Male zu
bekriiftigen. ,Im deutschen Reehte werden wir nach soleher
| Klansel wohbl vergeblich suchen®, war meine Erwiderung.  Doel,
| doch, ich weiss oanz genau, Sie miissen, und hiermit trete ich
Hjetzt in aller Form vom Kaufe der alten Ubr zuriick. Wenn Sie
nieht miissten, wiiren Sie ja torieht, es zu tun, denn ich ver-
denke keinem Geschiftsmanne, wenn er gich seinen Nulzen
sichert. Ieh habe 28 Jahre ein Gesehift in New York gebabl
und habe in solehen Fiillen auch stets nur das getan, was ich
musste. Noch sage ich nieht, dass ich es nieht tun werde, aber
Sie miissen mich darom ersuchen und dann werden Sie meine
Entscheidung ja horen. ,Nein, nein, das tue ich nieht, und es
wiire meinerseits fiir Sie anch eine Zumutung.®  .Ein schleehier
Geschiiftsmann wiiren Sie, wenn Sie von dem Geschiifte frei-
willig zuriicktreten wiirden; wic aber hier die Umstinde liegen,
miissen Sie!* Naeh diesen Worten verschwand der Fremde,
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