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oder die Arbeitslohne der Ubren seien teurer geworden oder die
Nachfrage iibersteige das Angebot oder es seien sonstige Ver-
hitltnisse eingetreten, die eine Preissteigerung zur Folge gehab
hiitten.  Natiirlich dann kann kein Zweifel an der Rechtslage ob-
walten. wenn B. dicse Erklirong sofort abgegeben hiitte, nach-
dem der Auftrag des A bei ihm eingeganzen ist, wenn er ihm
also etwa wiirde gefiussert haben: Dankend bestiitige ich Thnen
den mir gitigst erteilten Aufirag, muss lhnen jedoch zu meinem
Bedavern bemerken, dass die Ulren inzwisechen um 5 Prozent
tewrer geworden sind.  Solllen Sie also damit einverstanden sein,
dass ich Ihnen den Preis entspreehend erhihe, so hin ich gern
bereit, Thnen genau wie gebabt vmgehend zu liefern,*

Wic aber, wenn B. eine solehe Erklirung unterlisst, wenn
eér also ecinfach den Auftrag ausfibrt und auf die Faktura oder
aul’ die Reehnung diejenigen Preize sctzt, die seiner Meinung
nach jetzt angemessen sind, die aber die frilier vereinbarten um
fiinf vom Hundert dbersteigen? A. wird patiirlich einen solehen
Aufseblag zuriiekweisen und sich darauf stiitzen, dass seine Be-
stellung _wie gehabt® alle Bedingungen und Einzelheiten des
haufeertrags, chenso aber auch die Preisbemessung  umfasse,
B. wicderum wird sich damit zu verfeidizen bemitht sein, dasg
die Worte ,wie gehabt® sich nur aof die Gattung und auf die
Beschaffenheit des Kaufgegenstandes, also der Ware, bezigen,

Wenn jemand ,wie gebabt® bestellt, so will er eine Ware,
die ganz genau so ist. wie die, welche ihm (riiher geliefert wurde,
weiter komme mit dieser Klausel nichts zum Ausdrock: oder:
B. liefert zwar za denselben Preisen wie friher, er bestebt aber
jetzt auf Barzahlung. wiihrend im ersten Falle A. ¢in Dreimonats-
ziel ausnuwtzen und dann noch mit eipem Dreimonatsaceepte
regulicren konnte.  In einem andern Falle wicder will B niehis
an den Zahlungshedingungen geiindert haben, doch weigert er
sich, entgegen dem ersten Male, franko zu liefern. die
kosten soll A. tragen. Bei solehen und dhnlichen Auseinander-
setzungen kommt es dann eben einzig und allein darauf an, was
man unter anstindigen, ehrlichen Geschiiftslenten verninftiger-
weise unter den Worlen | wie gehabt® verstehen kano.

Dasg in allererster Reihie die Worte ~wie gehabt® auf die
Art und auf die Beschaffenbeit des Kaufeegenstandes hinweisen.
ist bereits hervorgeboben worden, ¢s liegt dies so klar im Wor-
sinne selbst, dass dariber cin Zweifel kaum aufkommen kann,
Nebmen wir an, der Uhrmacher A. habe das erste Mal eine
Kollektion von seehs goldenen Uhren von B bezogen, und zwar
von vier verschiedenen Nummern, so ist klar. dass cr auch dicsos-
mal diesclbe Reichbaltigheit in den Nummern, diesclbe Giite des
Materials erhalten will, wie damals. B wirde also von der -
stellong vertragswidrig abweichen, wenn die Kollektion weniger
Abweehselung aufweisen oder wenn or Gehituse von Erosserer
oder geringerer Stiirke licfern wiirde, vollends aber. wenn sich
unter den sechs Uhren drei hefiinden, die ein vollig anderes Werk
aulweisen, aus einer ganz andern Fabrik stammen oder die ein
silbernes apstatt goldenes Gehiuse haben. Dass hier uberall A,
Annalime und Bezahlung verweigern kann mit der Hemerkung,
die Liclerung sei nicht wie gzehabt erfolgt, braucht kaum dar-
zelegt zu werden

Wie stebt es aber mit dem Preise? Wenn ein haufmann
fir scin Lager Vorrite anschafft, sv kommt es ithm nicht nur
darauf an, was er kauft, sondern nichi minder aueh darauf, wie
teaer sieh die Ware stelle.  Oft wird sie fiir ithn, wenn sehon
der Einkaufspreis cine gewisse Grenze pach oben hin dber-
schreitet, gar nicht mehr abzusetzen gein, weil seine Kundsehafi
entsprechend hishere Betrige nieht anlegl, oder er wiirdo jeden-
falls auf Sehwierigkeiten stossen. wenn er nunmehr tearer mii
der Ware sein wollte als friher. Hitle sich nun ein Preisaul-
schlag inzwisehen vollzogen, der zu allgemeiner Kenntnis gelangte,
elwa desbalb, weil es sich um eine vom Auslande cingefithrie
Ware handelt, aufl dio inzwischen cin erheblicher Zoll gelegt
wurde, wiihrend sie vorher ohpo irgendwelehe Abgaben ins In-
land importiert werden konnte, oder sind sonst Umstiinde cin-
getreten, die dig Preishildone nachteilig fir den Abnehmer be-
einflussten, die aber aller Welt bekannt sind; hat die Ware einen
Markipriis, und
Fangen, so wird es den Grundsitzon
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gemiss sein, wenn hier B. ohne weiteres aul Bewilligung des
hilieren Preises besteht. Er darf als selbstverstindlich voraus-
setzen, dass man von ihm nieht verlangen werde, um mehrere
Prozent wohlfeiler die Ware abzugeben als jeder andere, da sie
ibm ja doch aueh bober zu stehen kommt als unter den frither
obwaltenden Verhiilinissen.

Man darf annehmen, dass jeder Uhrmacher iiber die Lage
des Marktes, iiber die Preisschwankungen, die dort vor sich
gehen, und idber alle damit in Zusammenhang stehenden Ver-
hiiltnisse, ebenso anch iiber einen Wechsel in der Zollgesetzgebung,
dic seine Branche betreffen, genau unterriehtot ist, und dass er
sich darum  stillsehweigend den hoheren Forderungen des Ver-
kiiufers, denen sich jeder Abnehmer unterwerfen muss, auch
seinerseits figt  Wo aber solche Verhiltnisse nicht bestehen, wo
also die Preissteigerung einseitig vom Verkiiufor vorgenommen
worden ist, weil gerade bei ibm allein sich die Herstellungs-
bedingungen versehoben haben, wiihrend sie anderwirls unver-
dndert dicselben geblieben sind, wenn es sich namentlich nieht
um eine Ware handelt, die einen feststehenden und einheitlichen
Markipreis hat oder fiir dic man allenthalben genau dasselbe be-
zahlt, dann ist es unbedingt die Sache des B., vor der Auslihrung
des Auftrags Aufklirungen zu geben. Sind seine Herstellungs-
kosten grissere geworden, weil an seinem Platze, aber nur dort
allein, die Arbeitslohne gestiegen sind, so konnte A. bei der Er-
teillung seiner Ordre dies natirlich nicht wissen, er ging von der
Vorausselzung aus, dass man ibm auch diesesmal zu dem frither
Vorbilt sich B. gegeniiber
der Bestellung, ,wie gehabt®, stillsechweigend und fiihrt er sie
aus, ohne cine Bemerkung tber die veriinderte Preislage zu
machen, so ist er auch verpflichtet, sich mit den im ersten Fallo
massgebenden Silzen zu begniigen: denn dio Klausel «wie gehabt”
beschrinkt sich keineswegs in ibrer Anwendung auf die Art und
aufl dic Beschaffenheit der Ware.

Dasselbe gilt aber anch in Ansebung aller sonstigen Bezugs-
bedingungen.  Ist man friiber dabin iibereingekommen, dass B.
franko zu liefern, also din Transportkosten zu tragen habe, so
muss dies anell fir jelzt massgebend sein: hat A. bei dem ersten
Geschillt erst paeh drei Monaten einen Weehsel von gleicher Um-
laufszeit zu geben brauchen, so kann Jetzt nieht von ihm gefordert
werden, dass er sogleich bar zahle oder sofort einen Weehsel begebe.

Im ganzen also ist zu sagen: Die Klausel .wie gehabt®
bringt das Verlangen des Bestellers zum Ausdrucke, einen zweiten
Kaulvertrag ganz genau unter denselben Bedingungen, unter denen
der erste zu stande kam, mit dem Verkiofer abzuschliessen. Er
will cbensoviel und ebensolehe Waren wie damals, er will aber
auch fir sie nieht um einen Heller mehr bezahlen, als vorher,
und in jeder sonstigen Bezichung ist er ebenfalls nieht geneigt,
irgend welehe Vergiinstizungen preiszugeben, deren er sich bei
dem voraufgegangenen Absehlusse zu erfreuen gebabt hat.

Wie stebt nun aber die Sache dann. wenn dio Preise in-
ewischen zutiickgegangen sind, wenn A. also in dem ersten Falle
mehr bezahlt hat, als jetzt marktgingiz von ihm gefordert werden
kinnte?  Will er mit dor Redewendung _wie gebabt® etwa hieraof
verzichten und siel also bereit erkliiven, die Ware teurer zu be-
zabllen, als sie jetzt eigentlich zu haben jst? Verniinfligerweise
wird man in seine Worte cinen solehen Sinn nicht hineintragen
kinnen,  Entweder weiss er von diesem Nachlassen des Preises
niehts, dann muss man sicher annchmen, dass er, wenn er hier-

| von Kenntnis besessen hiilte, aueh dic ihm giinstigere Konjunkiur
| liitte ausnutzen wollen, oder abor es war ithm wohlbekannt, dass

man allgemein jetzt 5 Prozent weniger als friher bewillige und
lordere; dann wird wiederum sein Ausspruch dahin aofzufassen
sein, dass er zwar in allen anderen Riehtungen wie gebabt fordere,
natiirlich aber beziglich des Preises eine Ermissigung beanspruche.
Man kann unmiglich unterstellon. dass Jemand, nur um einen
kurzen Ausdruck wiihlen zu diirfen, mehr Geld fir die Ware be-
zahlen will, als nitig ist. Gerade diese Bemerkung aber fihrt zu
ciner allgemeinen und sehr wichtigen Rtegel, die fiir dic Aus-
legung der ganzen Klausel . wie gebabt® massgebend bleibt, Wo
missen sie zu (unsten des Kiufers

ansgeleot werden,  Allo Veriinderungen, die in der Zwischenzeit

von Trenw und  Glauben | sicly vollzogen haben, berithren ihn pur dann, wenn es zo seinem
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