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Der Verbandstag mdge beschliessen, eine Reklamewert-
marke anzuschaffen, um die Kassenverhiiltnisse zo bessern.

Hierzu verliest der Vorsitzende ein Schreiben des Kollegen
Hivener, Herford, in dem dieser den Antrag ausfiihrlich be-
griindet. Herr Kollege Hoffmann, Herford, gibt eine Darstellung
von der Entstehung des Gedankens. In der Innung Herford
habe der Gedanke wohl Widerspruch erfahren, doch sei er an-
genommen worden. Herr Kollege Rentseh glaubt, dass man
nur wenig Erfolg haben werde, ebenso warnt Herr Kollege
Reinhardt vor Annahme des Antrages.

Der Antrag wird einstimmig abgelehnt.

Die nun folgende Neuwahl des Vorstandes bereitate
grosse Schwierigkeiten, da der alte Vorstand seine Aemter nicht
wieder iibernehmen wollte und auch die neu vorgeschlagenen
Kollegen eine Wahl ablehnten. Da keine Einigung zu erzielen
war, musste die Sitzung abgebrochen werden, und zog sich der
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Yorstand mit den Vertauensmiinnern zur Beratung zuriick. Herr
Ludewig, Braunschweig, konnte nach Wiederherstellung der
Sitzung die Erklirung abgeben, dass der Vorstand bereit sei, seine
Aemter 8o lange weiterzufilhren, bis er selbst einen guten neuen
Yorstand gefunden habe; er wilrde seine Aemter aber mnicht
linger als ein Jahr behalten. Die Versammlung ist einstimmig
damit einverstanden und gibt ihrem Beifall lauten Ausdruck.

Als Ort des niichsten Verbandstages wird Osnabriiek gewihlt.

Unter Verschiedenes gibt Herr Frye, Leipzig, Aufklirung
iiber die Garantiegemeinschaft. Herr Konig weist aufl die Be-
dentung des Ministerialerlasses vom 6. Juli d. J. hin, der den
Innungen die Moglichkeit gibt, die Sehlenderkonkurrenz wirksam
zn bekiimpfen. Herr Regel, Salzoflen, spricht dem Vorstande
den Dank der Mitglieder fiir die E‘ﬂlﬁlﬁtﬂtﬂ Arbeit aus. Die Ver-
sammlung bringt auf den Vorstand ein dreifaches Hoch aus.

Der Verbandstag wird hierauf vom Vorsitzenden um 7 Uhr
geschlossen. W. Kg.

Der Einfluss der Wirtschaftslage auf die Uhrenindustrie.

Die allgemeine Wirtschaftslage zeigt ein eigentiimliches Bild.
Dia Nachrichten aus den einzelnen Industrie- und Handelszweigen
widersprechen sich nicht selten: hier und da Hochkonjunktur mit
iiberreichlicher Beschiiftigung aller Betriebe, auf anderen Gebieten
wenig lebhafter Geschiifisgang und wieder in anderen Teilen des
Erwerbslebens durchaus normale Arbeitsweise. Die Griindungen
und Kapitalserhohungen, die Kapitalsherabsstzangen und Konkurse,
alle diese Faktoren, die bei der Beurteilung der wirtschaftlichen
Lage herangezogen werden, bieten immer wieder Anlass zn der
Beobachtung, dass ein einheitliches Urteil nicht moglieh ist; ein
Teil der Industrie wird durch die politischen Ereignisse und die
damit in Zusammenbang stehenden Vorgiinge auf dem Geld-
markt ungiinstiger und nachhaltiger beeinflusst als ein anderer
Teil. Ehe wir uns den besonderen Verhiiltnissen der Uhren-
industrie zuwenden, mogen nur noch einige allgzemeine Be-
merkungen gestattet sein. In massgebenden Kreisen wird die
wirtschaftliche Lage und namentlich die nichste Zukunft npicht
ungilnstig beurteilt, obgleich sich die Vorgiinge der letzten Zeit
durch eine Fiille unvorhergesehener Zwischenfille auszeichneten.
Fiir die Zeit, die der Beendigung der Balkanwirren folgt, wird
mit einem nenen wirtschafilichen Aufschwung gerechnet. Es ist
zu hoffen, dass daran auch die Uhrenindustrie Anteil nimmt. Fir
uns ist der Kinfluss der Konjunktur am ehesten abzulesen von
den Ziffern der Einfuhr und der Ausfahr, und der Zeitpunkt, dies
zu tun, scheint gut gewiihlt, da soeben die Ergebnisse der amt-
lichen Aussenhandelsstatistik fiir das erste Halbjahr 1913 er-
schienen sind. Man muss allerdings, um sie riehtiz lesen und
deuten zu kinnen, iiber reichliche praktische Erfahrung verfiigen,
nur dann kdnnen Trugsehliisse vermieden werden.

Fiir die Aunsfubrziffern der Uhrenindustrie haben wir zuniichst
drei grosse Gruppen zu bilden und zu unterscheiden, ob die Er-
gebnisse gegen das Vorjahr giinstiger oder ungiinstiger geworden
sind, oder ob sich eine gewisse Stetigkeit der Absatzverhiiltnisse
bemerkbar macht. Dem letzteren sind einmal einige besondere
Worte zo widmen. Die Ausfuhr betrug
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Hier entsprechen a.]sn die Absatzziffern der ersten 6 Monate
dieses Jahres ungefibr den im ersten Halbjahr 1912 nach diesen
Gebieten verkauften Mengen. Man wird sich dieses Ergebnisses
freuen kionnen. Wenn auch unser Streben dahin gehen muss, die
Absatzziffern mdglichst zu erhdhen, so handelt es sich bei Ge-
bieten mit gleichbleibenden Absatzziffern meist nicht um die
sehlechiesten Abnehmer, vorausgesetzt, dass die Ziffern nicht
sich zu niedrig sind. Ks ist anzunehmen, dass bei solchen Ge-
bieten der Konkurrenzkampf nicht zu heftig ist, dass die Ab-

nehmer einen fast unveriinderten Konsum beherrschen und den
Bedarf immer wieder gern bei deutschen Lieferanten decken.
Das ist gleichzeitig ein Beweis fiir die Giite des Fabrikates und
dafiir, dass die Preise als angemessen, jedenfalls nicht als zu
hoch angesehen werden. Haben wir recht viele Gebiete mit
einem im voraus zu ibersehenden Bedarf, so wird auch fur die
Industrie von vornherein ein Faktor gagahen der eine Beurteilung
der ungefihr bendtigten Mengen zulisst. Bei verschiedenen Ab-
satzlindern hat sich anch jetzt eine Stetigkeit noech nicht erzielen
lassen. Die Sechwankungen sind teilweise so erheblich, dass sich
nur aus dem Zusammenwirken der verschiedensten Faktoren die
erhebliche Abweichung gegen die Verhiltnisse des Vorjahres er-
kliren lisst. Besonders interessant ist in dieser Hinsicht folgende
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Wenn, wie dies jetzt bei Kanada der Fall ist, unser Absatz
in Wand- und Standubhren von 903 dz im ersten Halbjahr 1912
auf 583 dz in den ersten 6 Monaten 1913 zurlickgegangen ist,
so entsteht einem zielbewussten Vertreter aus dieser Beobachtung
vor allem die Verpflichtung, die Ursache des Rilckganges zu er-
kunden und dariiber seinem Hause zu berichten. Ist der Rilek-
gang nur ein zufiilliger, indem in der erwiihnten Zeit des Vor-
jahres zufiillig grosse Auftriige ansgefiibrt sind und der vorhandene
Bestand in der ersten Hilfte dieses Jahres dem Bezug weiterer
Mengen vorliufiz tberflissig gemacht hat, so besteht zu be-
sonderen Massnahmen kein Anlass. Anders aber, wenn die
Anzeichen darauf hindeuten, dass eine Verdringung der von
deutschen Hiinsern gelieferten Uhren stattfindet, dass Exporteure
anderer Fabrikationsgebiete unsere Konkurrenten auf dem inter-
nationalen Markt, mit Erfolg durch direkte Offerte oder Bearbeitung
durch Vertreter unser Absatzgebiet streitig machen. Es gilt dann,
keine Anstrengungen zu unterlassen, um an der Spitze zu bleiben,
und selbst wenn einmal mit geringerem Gewinn als iblich
arbeitet werden mnss, so ist dies, wenn es sich um voriiber-
gehendes Nachgeben handelt und die Zahlongs- und Kredit-
verhiiltnisse nicht ungiinstig sind, noch immer das kleinere Uebel.
Die Frage, ob zur Erreichung der filhrenden Stellung im Export
nach einzelnen Gebieten und in versehiedenen unserer Erzeugnisse

an | zeitweise ohne Gewinn oder gar mit Verlust gearbeitet werden

soll, ist wohl unbedingt zu verneinen. Wenn der Wetthewerb
8o seharf wird, dass sich nicht anniihernd normale Preisverhiiltnisse
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