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ihre Verwendung dureh entsprechende Besehreibnng soweit als
moglich erkliiren.

Ein grosser Prozentsatz aller Verkiiufe in jedem Geschiift
kommi dadurch zustande, dass der Kunde vorher dieselben oder
fihnliche Waren, entweder in demselben oder einem anderen
Laden, gesehen hat. Daraus ergibt sich, dass die Ausstellung
von Waren einen wunderbaren Einfluss auf die Gedankenrichtung
des kaufenden Publikums hat.

Wenn du einen Artikel findest, der nicht so abgehen will
als er soll, so versuche es durch Aenderung seines Stand- oder
Liegeortes im Lokal. Auech tut ein Wort an die anderen im
Laden titigen Kriifte darin manchmal Wunder.

Liwei Kipfe sind nicht mehr wert als einer, wenn beide nur
Knochenkdpfe sind. Das Extrapaar von Hiénden ist wenig wert,
wenn nicht das Gehirn, welches die bewegende Kraft liefert, ein
aktives ist.

Fliegt die Fachzeitsehrift, wenn du dieselbe gelesen hast,
in den Papierkorb, oder gibst du sie deinen Angestellten zum
Lesen? Eine gnte Fachzeitschrift ist fiir sie so viel werl, wie fiir
dieh, und du wirst die Leistungen, die du von
ibnen erwartest, nicht bekommen, wenn sie
nicht ebenso die Fachzeitschrift lesen, wie du.
Grdsseres Wissen der Angestellten bedeutet
grosseren Profit fir dieh.

In gewissen Abstinden ist es gut, eine
bestimmte Ware herauszugreifen und sie ohne
alle andere Ware auszustellen, namentlich wenn
es sich um eine besonders gute Qualitit handelt,
die ein anderer Konkurrent zurzeit nicht am
Lager hat. Meistens steht for diesen Zweeck
auch Reklamematerial, wovon erklirende Karten
besonders wertvoll sind, zur Verfigung.

Wenn ein Mann mit 20000 Mk. ausgeht
und die Hilfte davon in die Erde vergribt, so -
befindet er sich gerade in derselben Lage, als
ein Mann, der ein Lager in diesem Werte be-
sitzt, welches zur Hilfte ein totes ist. Je mehr
ein Mann jede Mark arbeitend hat, und je mehr
er alle seine Ware beweglich haben kann, desto
erfolgreicher ist er im Geschiift. Wenn ein
Gesehiiftsmann alle seine frische verkiufliche Ware in roten Kiisten
und den Rest in schwarzen Kisten hitte, so wiirde er durch den
Anblick seiner foten Ware zur Verzweiflung getrieben werden.
Aber da er sie nicht sieht, so vergisst er sie.

Nichts erhtht den Wert der Front eines Geschiiftes mehr
als kiinstlerische Schilder. Umgekehrt zerstort der Geschiifts-
mann, der, um einige Mark zu sparen, bhillige und ungeschickt
ausgefihrte Schilder anbringt, eines der wertvollsten Zugmittel
fir sein Geschift, wihrend er von dem wertvollen Raum, den
ihm die Front des Ladens bietet, durch Anbringung reicher und
schoner, in der bestmdglichsten Art und geschicktesten Manier
hergestellter Schilder sich eine unibertroffene Zugkraft schaffen
konnte, weil kein anderes Mittel lebhaftere Aufmerksamkeit erregt
und bessers Resultate erzielt.

. KEs ist richtig, dass in einer kleinen Stadt weniger Leute an
einem Schaufenster vorbeigehen, als in einer grossen. Aber dort
sind weniger Schaufenster zu sehen und weniger Dinge, die das
Interesse des Vorbeigehenden ablenken, so dass eine Auslage in
der Kleinstadt wirksamer sein wird auf die Person, die sie an-
sieht, als in der Grossstadt. Jeder Geschiiftsmann, der die
Wirkung seiner Zeitungs- und anderer Reklame mit der Wirkung
des Schaufensters vergleieht, wird finden, dass dieses ihn fiir die

gehabte Mihe mehrfach bezahlt. Die Ext e
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Der Geschiiftsmann, der so bezahlt, dass er seinen Diskop
abziehen kann, hat den Vorteil, fast alle Waren zu sehen, die yor
den verschiedenen Lieferanten gebracht werden, weil sie sich all
bemiihen, mit ihm Gesehiifte zno machen. Aber wie geht es
langsam zahlenden Geschiftsmann? Er kasuft gewdhnlich alle
seine Waren von wenigen Grossisten, und er schuldet ihnen go
viel, dass er nieht in der Lage ist, zu kaufen, wo er mochis
Dafiir muss er den geforderten Preis bezahlen, was er nicht notig
hiitte, wenn er von einigen anderen Firmen kaufen kdnnte,
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| Aus der Werkstatt. |
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Handbohrapparat zum Einspannen in den Drehstuhl. Ein
neues Werkzeug, das ganz besonders den mit Optik beschéfligten
Kollegen zustatten kommen dirfte, bringt die Firma Ludwig
& Fries, Frankfurt a. M., unter obiger Bezeichnung soeben
auf dgn Markt. Der Apparat besteht, wie die Abbildang ver-
anschanlicht, in der Hauptsache aus einem geriffelton M etallheft,

in welchem sich eine hohle Bohrspindel befindet, die eine

Amerikanerzange aufweist, die dazu bestimmt ist, den Bohrer-
schaft aufzunehmen. An der Bohrspindel ist eine biegsame Stahl-
welle befestigt, die an ihrem Ende mit einem Ansatz versehen
ist, der in den Spindelstock eines Drehstubles eingespannt zu
werden bestimmt ist. Der Umlauf des Spindelstockes bewirkt,
dass die biegsame Welle samt Bohrspindel mit Bohrer in Drehung
versetzt wird. Die ganze Einrichtung erinnert an die Bohrstiihle
der Zahniirzte, und es ist zu wundern, dass man nicht schon
lange auf den Gedanken gekommen ist, diese gute Idee auch in
unserem Berof cowohl fir Bobr- als auch fiir Frészwecke in
Anwendung zu bringen. Die Einrichtung dirfte sich ganz be-
sonders zum Bohren von Brillenglisern eignen, aber auch sonst
fir manche anderen, hier nicht alle anfzuziihlenden Arbeits-
verrichtungen niitzlich anzuwenden sein. Der Prois des Ap

ist einschliesslich der Amerikanerzange 625 Mk. Da die zu
Frankfurter Drehstiihlen passenden Amerikanerzangen verwandt
werden kdnnen, so wird der Apparat, falls ohne Zange gewiinscht,
um 1,26 Mk. billiger. '
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Zur Gehilfenfrage. In Nr. 21 #usserte sich Herr Kollege

Schmidt und Fritz Neubert-Magdeburg zur (Gehilfenfrage, und
erlaube ich mir eine kurze Erwiderung. Ich glaube nicht, dass

E X X X

]
]

]

x

http:/idigital slub-dresden.de/id318544717-19130100/353

Wir flhren Wissen,



