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vergleichen, kommt nur in seltenen Fillen zu dem Detailohrmacher. | In Diisseldorf wurde Mr. Skinners Aufmerksamkeit aufl ver-
A. U, Skinner aus Sherbrooke ist einer der wenigen Glilcklichen, |schiedene Liiden gelenkt, in denen die Schaufenster mit besonders
Im letzten Sommer nahm Herr Skinner an einer Reise teil, die |konstruierten Auslageschriinken versehen waren. Diese Sehriinke
Mitglieder eines amerikanischen Ingenienrvereins nach den be- |fillten das Schaufenster vollstindig und waren so eingerichtet,
deutendsten Stidten und industriellen Hauptorten Deutschlands |dass sie des Nachts auf eine gewisse Entfernung vom Schan-
machten, wobei stark bankettiert, festiert,  geweint’ und diniert | fenster zurlickgezogen werden konnten. Zwischon die beiden
wurde. Um keine Sehenswiirdigkeit Europas anszulassen, wagte | Scheiben wurde nach Schluss des Ladens ein schwerer Kisen-
Herr Skinner auch einen Flog in einem Zeppelin-Lufisehiff in | vorbang gebracht, der den Nachtschutz iibernabm. Bei diesem
Leipzig, Gber den er sich sehr befriedigend fusserte. Arrangement mit dem immer vorhandenen Doppelglase, dazu
Jewalry-stores (Uhren- und Goldwarenliden) sind nach |den Zwischenraum von 12 bis 14 Zoll wihrend der Nacht und
Herrn Skinners Beobachtung gewdhnlich klein im Vergleich zv |dem dazwischenliegenden eisernen Vorhang ist den Fenster-
den geriumigen Liiden, die wir in unserem Kontinent EﬁWﬁhl‘llJUiﬂhl‘{*Ehirﬂ das Geschift vereitelt, und keine Ware wird froher
gind, aber sie sind sehr zahlreich und der Besitzer ist richtig 'aus dem Fenster kommen, als bis es nitig ist, die Auslage zu
hinter dem Geschéift her. Er hilt strikte an der persdnlichen | weehseln. Unter den vielen kleinen Unterschieden zwischen
Uberaufsicht fest. Deutsche Sehaufenster sind etwa so arrangiert | dentschen und amerikanisehen Liden ist einer, der dem Kunden
wie in England, wo in der Regel die Hiillte des ganzen Lagers|grissere Annebmlichkeit und deshalb dem Uhrmacher Vorteil zu
ins Schaufenster gefiillt und dicht aneinandergereibt ist, vom | bieten scheint, und zwar war die Ladentiir in den meisten Fillen
Boden bis zur Decke. Aber in Deutschland ist ein etwas besserer | von mattem Glase, oder mit einem leichten Material verhidngt,
(teschmack erkennbar, weil die Fenster nieht ganz so dberladen | welches das Lieht nieht behinderte und doeh den Kunden vor

und die Waren nieht so nahe an die Vorderscheibe gebracht|den helistigzenden Blicken der Passanten schiitzt.
sind. Mebr Bijonterie und weniger versilberte Geriite sind auch Die Schaufenster der deutsehen Optiker, vom Verkaufsstand-
gegeniiber dem englischen Schaofenster bemerkbar. Obgleich | punkt betrachtet, fand Mr. Skinner weit den amerikanischen voraus.
das deutsche und englische Schaufenster mit ihrer grossen Aus-|Gewthnlich waren sie von einer guten (irisse, gut mit wirksam
lage von offen ausgezeichneten Waren vielleieht mehr Ware direkt | angeordneten Waren gefullt und alle offen ausgezeichnet. Solehe |
verkanft als der amerikanische Stil der Sehaufensterdekoration, ist optischen Nebenartikel, wie Thermometer, Barometer, Pedometer, ‘
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Herr Skinner doch iiberzeugt, dass unsere Art besser fir uns ist. Kompasse usw., die viele Optiker in unserem Lande vollstindig
In Deutschland scheinen sie sich fast vollstindig anf das Aussehen ignorieren, waren stark in Deatschland ausgelegt und scheinen
der Ware und die Preisetiketts zu verlassen und das Gesebiift aueh dort mehr benutzt zu werden als hier. In vielen der
davon zu erwarten; und wenn man hineingeht und fragt nach besseren Hotels z. B. ist in jedem Sehlafzimmer ein Thermometer
einem Stfieck, so nehmen sie es schon als eine Zustimmung, dass angebracht, und ebenso auch eins ausserbalb des Sehlafzimmer-
das Geschiift abgemacht sei. BSie erwarfen, dass man es kauft, fensters, so dass der (ast imstande ist, seinen Anzug nach der
und sind offenbar enttiiuscht, wenn man das nicht tut. Im Gegen- Aussentemperatur einzurichten. (irosse Barometer sind in den
satze zo dem Ubrmacher in Amerika, der sein Schaofenster mehr | Hotelbureaus angebracht, auf den Eisenbahnstationen und an vielen
als Musterausstellung fir die besseren Dinge, die er innerhalb der grossen Yergniigungsautomobils. ) |
des Ladens besitzt, ansieht, und es mehr als einen Koder be- Ein pgrosser Teil der Deutschen trigt noch den alten Stil
trachtet, um den zukfinftigzen Kunden dahin zu bringen, wo er |der zusammenlegbaren Augengliser oder Brillen, aber die neo-
mit ibm sprechen und sein Verkaufstalent zur Geltung bringen | zeitlicheren sind mit ganz modernen, fassungslosen Kneifern aus-
kann; eine Methode, die fiir den erfahrenen Verkiiufer als der | geristet, doeh die Linsen sind nicht ganz so gross als bei uns,
bessere Weg erscheint. Wenn die 320 reisenden Amerikaner hdtten mit ebensoviel

T

— |

In Frankfurt besuchte Herr Skinner den Juwelierladen von
Koch, weleher, wie ibm der Fohrer versicherte, einer der hervor-
ragendsten in ganz Furopa ist. Hier waren nur wenige Sticke
wundervoller Juwelenarbeit im Fenster ausgestellt; und nach dem
Eintritt befand er sich nicht in dem glinzenden Laden, den er
zu sehen erwartet hatte, sondern in einem sehr kleinen Empfangs-
raum, der nur zwei oder drei kleine Kisten enthielt, in denen
wenige sehr schone Stiicke von Juwelenarbeit zu sehen waren.
fiwei gewandte Verkilufer waren begierig, die Winsche des
Kunden zu erfahren, wiihrend ein dicker Arbeitsmann auch mil;|
vorhanden war, dessen Hauptaufgabe es schien, den Laden vor
Dieben zn sehfitzen. Von dem FEmpfangsraum iffneten sieh
mehrers andere kleine Riome, in denen sich die Kunden setzen

Deutschen gleicher sozialer und finanzieller Stellung verglichen

‘werden kdnnen, so ist Mr. Skinners Eindrueck, dass die Deotschen

aus dem Norden vom Standpunkte des Optikers besser ausgestattet
gowesen sein wirden als die Amerikaner, wihrend die Ameri-
kaner den Siddeutsehen gegeniber vielleicht etwas im Vorteil
gewesan wiren,

Mr. Skinner, der auch die Haupistidte Englands, Frankreichs
und Hollands besuchte, kehrte von seiner Reise, gefiillt mit den
tiefsten Eindrilcken iber das System, zurick, nach dem jedes Ding
in Deutschland liuft, besonders in der Zivilverwaltung. In dieser
Beziehung ist er Oberzengt, dass wir in Amerika traurig weit
dahinterher sind.”

So weit der Artikel, mit dessen Inhalt wir im ganzen gewiss zu-

und die Artikel, welche sie zu sehen wiinschten, ansehen konnten. frieden sein kiinnen, was uns aber nicht veranlassen soll, zu glauben,
Andere beriihmte und diesem ifihnliche Liiden sind in Paris und 88 wiire fiberflissig, Vorschlige zu unserer Vervollkommnung anf
anderen europiiischen Zentren zu finden. | dem (Gebiete des Geschifts zu geben oder anzuhiren.

Zahlungsunfiihige Kunden.
Eine juristische Betrachtung. Von Dr. Hans Lieske, Leipzig.

Wie schiitze iech mich vor Verlusten durch zahlungsunfihige | schier unerschdpflich. Darum sei an dieser Stelle zweier Rechis-
Kunden? Nun, am sichersten zweifellos durch grisstmigliche behelfe gedacht, die uns das Birgerliehe Gesetzbueh an die Hand
Vorsicht. Jeder Geschiiftsmann hat indes gewiss sehon zu wieder- | gibt, um uns wenigstens einigermassen vor kreditunwirdigen
holten Malen an sich selbst erfahren, dass ibn kein Verstand der | Personen zu schiitzen. lch machte die beiden Fille, um leichter
Verstindigen mit absoluter Sicherheit vor gesehiifilichen Schlappen verstiindlich zu werden, an je einem Beispiel klarlegen dilrfen.
infolge eines zu Unrecht bewilligten Kredits behiitet. Hier ver- Nehmen wir also an, ein Kaufmann geht zur Erweiterung
bietet besondere Kile eine genane Nachpriifung der Verhiiltnisse seines Geschiiftskreises aof die Tour, einige Firmen zu besuchen,
eines sicher aufiretenden Kunden, der sofort ein grisseres Geschift mit denen er noeh nieht in Verbindung steht. Die Besuehsreise
mit uns abschliessen miochte; dort kreditieren wir einem anderen scheint sich aueh gut #zn lohnen. Vornehmlich ein Kunde gibt
zufolge des giinstig lautenden, leider aber falschen Berichts einer ibm einen stattlichen Auftrag mit, aus dem ein hithseher Verdienst
Auskunftei. Kurz, die Fille der Moglichkeiten, warum wir trotz heranssehaut. Da erfibrt der Kaulmann bei seiner Rickkehr, dass
aller Vorsicht durch faule Zabler geschidigt werden kinnen, ist gerade dieser Kunde zu den unsicherston Zahlern der ganzen Um-
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