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besonders nieht anf schwierige Zahlungsbedingungen einzugehen, so ist das
in doppelter Bezichung eine Nothwendigkeit far den Uhrmacher, Jemand,
der vielerlei Verkanfsartikel fuhrt, kann leichter ertragen, wenn er sich
ein grosses Waarenlager hingelegt hat. Geht nicht das Eine, so gebt das
Andere, und er bezahlt den einen Artikel ecinstweilen ans dem Ertriguiss
des anderen. Ganz anders bei wns, Der grissere Werth unserer Artikel,
die geringere Abnutzung derselben, bringt es mit sich, dass eine Ergin-
gung nur selten geschieht. Der Verkauof, der Absatz newer Uhren, ist
daher nie ein regelmissiger.

Aus der Reparaturen-Einnahme kann keiner der Collegen seine Waare
bezahlen, — Anf eine repelmissize Losung kann kein College rechnen, — Wie
soll also, wenn die Verkiinfe ansbleiben, der Creditnehmer seinen Ver-
pilichtungen gerecht werden? Darom ist es gerade fir den Uhrmacher
eine der unbedingtesten Nothwendigkeiten, seinen Credit nie #n sehr anzu-
spannen, stets nur den Credit, den er beanspruchi, seinen eigenen Mitteln
anzupassen. Ans denselben Grinden entspringt fur den Uhrmacher auch
die Verpflichtung, die Filligkeit seiner Verbindlichkeiten aafl verschiedene
Termine zu vertheilen, nie fir einen Zeitpunkt all zu grosse Zahlungsver-
sprechen zu ibernchmen,

Anch sollten die Collegen — wenigstens die ohne eigene DMitte]l —
niemal s Wechselverbindlichkeiten eingehen. Bei der Unregelmilssighkeit
der eigenen Einglinge kionnten darans, wie wir leider so oft schon gesehen,
Nachtheile entspringen, die dic ganze Existenz cines Collegen in Frage
atellen! Der Credit, den wir nehmen, sei ein Credit anf korze Zeit! Wir
werden damit am allervortheilhaftesten unsere Einkiufe ansfiihren. Schon
heut gind Falle nicht vercinzelt, dass ein Fabrikant oder Grossist dem, der
anstatt des fiblich gewordenen Credits vom sechs Monat, baare Zahlung
innerhalb eines Monats leistet, 10 pCt. SBeonto bewilligt, d. i. alse 20 pCt
Zinsen anf's Jahr. Wie soll Jemand, der solchen Zinsanfschlag won vorn-
herein triigt, wohl concurriren kinnen, ohne Nachtheil far sich selbst?

Wer Credit beanspruchen und den Vortheil desselben geniessen will,
muss ferner streng daraof halten, dass er ameh ohne Wechselverbindlich-
keit dem festgesetzten Zahlongstermin prompt nachkommdt.

Fiir den Fabrikanten ist ein regelmissiz sich begleichender Credit pe-
wissermassen Geld. Er selbst wird dadorch in den Stand gesetzt, den
Anforderungen, die an ihn herantreten, ebenfalls prompt gerecht zu werden
und kann in Folge dessen billig und vortheilbaft fabriciren. Die Ver-
lpddernng der Creditverhilltnisse ist es gerade mit;, die onserer deutschen
Industrie, und dem, was sie leistet, so schadet.

Der reelle Fabrikant unserer Artikel weiss und kennt sehr wohl
die Schwierigkeiten, welehe die Ueberanspannung des Credits gerade bei
uns so leicht nach sich ziehem kann. Der reelle Fabrikant und Grossist
ist deshalb anch in seiner Creditgewihrung vorsichtiger, rith besonders
bei jungen Anfliingern — nicht nur in seinem eigenen Interesse — sondemn
mit im Interesse des Creditnehmers zur Vorsicht. Anders ist die Stellung
derjenigen Grossisten und Fabrikanten, denen zn allererst daran gelegen,
fir ihr wenig solides Fabrikat Abnehmer zu finden. Solehe Creditgeber
rathen nicht immer zur Vorsicht; im (regentheil, sie sind freigebiger mit
jhren Waaren und nicht minder mit der Zeitdaner des Credits. Hat ein
Abnehmer solecher Fabrikanten Glick, gelingt es ihm, Kiofer fir seine
Waare zu finden, so ist ja die Unmiglichkeit eines Ilnerativen Geschiftes
nicht aunsgeschlossen.

In den meisten Fillen aber gestaltet sich, wie die Praxis es gelehrt
hat, die Sache so, dass der Kunde des Grossisten oder Fabrikanten wenig
oder nichts losgeworden ist. Es ist ihm eine Unmiglichkeit, der cinge-
eangenen Verbindlichkeiten Herr zu werden, und, nachdem er das, was er
gelbst besessen, geopfert hat, bleiben ihm nur zwei Wege. Entweder zu
Schlenderpreisen, wombglich niedriger als die Waare selbst gekostet hat,
gn verkanfen, um Geld zo machen und daranfhin penen Credit zu erhalten,
| oder es bleibt nur der Aunsweg, sich und seine ganze Existenz dem Fabri-
kanten selbst zu @iberlassen. Der Grossist lfsst ihm die Waare, die er
nicht bezahlen konnte, in Commission und mit einem mehr als bescheide-
nen Vortheil verkanft er nun lediglich die Artikel, welche derselbe ihm zu
. verkanfen gewdhrt. Er ist damit also der Agent, der Zwischenhindler des
Fabrikanten oder Grossisten geworden.

Diese Art Agenten, diese Art Hindler, das sind die Collegen, von
denen die so scharfe Concurrenz ansgeht, jencs Ausbieten trauriger Fabri-
kate zu Preisen, mit denen eben jede reelle Concorrenz anfhiirt. Diese
Collegen haben nicht zu sorgen fiir Reellitit in der gelieferten Waare, ihr
Zweck ist erreicht, so wie sie dorch den Absatz, die won dem Grossisten
ihnen gnidigst gewihrte Provision, verdient haben.

Wir sehen gerade hier, wie der Zustand unserer Creditverhilltnisse
die Schiden hervorruft, welche zm verbessern der Zweck unserer Ver-
eimigung ist. Unsere erste Anfgabe soll es sein, die in Harzburg so leb-
haft debattirte ond klargestellte Grossistenfrage zu erledizen. Wir wollen
Verkehr unterhalten nur mit solchen Fabrikanten und Grossisten, die nicht
selbst dadurch die Concurrenten ihrer eigenen Abnehmer werden, dass sie
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direct an Private verkaufen. Wie aber wollen wir in dieser wichtigen
Frage Position erreichen, wenn so viele unserer Collegen durch ihren weit
Gber Gebithr, weit Uber ihre eigenen Mittel, ja weit iber ihren eigenen
Vortheil angespannten Credit in die Hinde der Grossisten und Fabrikanten
gerathen sind, denen sic sich nun nicht mehr estwinden kinnen! Wer
also mit uns helfen will, unsorer Aller Lage zu verbessern, wer mit an
diesem Ziele arbeiten und den Segen davon gemiessen will, der halte zu-
erst in seinem cigenen Hanse Rath!

Vorsicht beim Creditnehmen, zo allererst nieht zu viel
Credit — nur den eigenen Mitteln angemessen —, dann aber
auch nur anf mioglichst kurze Zeit, und daneben die Sorgfalt
fir die prompteste Einhaltung der einmal angesetzten Zah-
lungstermine,

Um der letzteren Bedingung gerecht werden zu kinnen, missen wir
uns Alle als ganz besondere Aufgabe stellen, den Credit, den wir an das
Publikum gewiiliren, cinznschrinken.

Schon die Natur unserer Arbeit an und fir sich sollte uns veran-
lassen, den Credit, den wir bewilligen, nicht zu sehr anszodehnen, Bei
jedem anderen Gegenstande, den der Mensch sonst fiir seinen Bedarf
brancht wnd kauoft, bat der Kawfer anf Credit immer eine Berechtigung,
wenn er bei dem spiteren Gebrauch Mingel entdeckt, solche durch Abzige
bei Berichtigung der Rechnung in Betracht zn ziehen, Die complicirte Natur
der Ubr aber bringt es mit sich, dass selbst bei grosser Sorgfalt ein kleiner
Fehler ibersehen oder dass noch hiinfiger durch unversichtigen Gebrauch
des Kimfers der gute Dienst der gekauften Uhr beeintrichtigt wird, —
Fir solche Fillle wird dann der College, welcher noch nicht bezahlt ist,
verantwortlich gemacht und soll sich Abziige pefallen lassen. — Ist es
nicht Ghnlich bei einer sorgfiltiz avsgefiihrten Reparatur, und wie peinlich
ist es, wenn auf einer RHechnung vielleicht zwei oder drei Mal Reparaturen
fiir dieselbe Uhr erscheinen!

Darum also halte jeder Coliege so viel wie maglich auf prompte Be-
zahlung Beitens der Kunden, — Mit Recht wird man uns freilich erwidern,
dass das leichter gesagt als durchgefithrt sei. Vollkommen uwnsere Ansicht.
Unsere Ansicht aber ist auch die, dass bei einiger Energic wir doch nach
dieser Richtung hin so manchen Erfolg erzielen koonten!

Dieser Punkt ist gerade mit eine der Aufgaben filr die Thitigkeit der
cinzelnen Vereine, die gegebene Anvegung 2zu benutzen und in ihren
Sitzungen zn berathen, was bei den Gewohnheiten ihrer Gegend dort am
leichtesten durchitihrbar sei und wo und wie diese Angelegenheit angefasst
warden muss.

Nuor dadurch mit kinnen wir die Verbessernng der Creditverhiltnisse
in unserem Geeschitft erreichen! Und diese Besserung der Creditverhaltnisse
unserer Collegen ist die erste Yorbedingung, die erfillt werden muss, wenn
wir die Grossisten-Frage so erledigen wollen, wie sie einzig und allein er-
ledigt werden kann. Nur Derjenige kann mit Aussicht anf Erfolg seinen
Licferanten Vorschriften machen, ihnen Bedingungen stellen, der von ihnen
unabbiingig ist, der da kauien kann, wo er seinen Vortheil sieht; nicht
aber der College, welcher sich durch sein Waarenlager, durch den weit
iiber Gebuhr beansprochten Credit ganz in die Hinde des Grossisten go-
geben hat und 2u dessen Agenten herabgesunken ist.

Ueber das Verhalten der Chronometer an Bord S. M. S.

nGazelle auf der Reise von Kiel nach Capstadt.

Unter dieser Ueberschrift bringt das X. Heft der Annalen der Hydro-
graphie und Maritimen Meteorologie aus der Feder des Dr. C. Boergen,
Vorsteher des Kaiserl. Observatoriums zu Wilhelmshaven, einen umfang-
reichen Bericht tiber die Gangresultate der Chronometer, welche der Gazelle
tiberwiesen wareén. Der Verfasser sagt in der Einleitung:

nBel dem grossen Interesse nnd der Wichtigkeit, weleche der Frage
einer rationellen, fiir wissenschaftliche wie rein praktische Zweecke aus-
reichenden und erforderlichen Behandlung des Ganges dieser Instrumente
beizulegen ist, dirfte es angemessen sein, die Resultate, welche dureh die
Discnssion der Beobachtungen gewonnen worden sind, wnd die praktischen
Regeln, welche sich ergeben haben, in miglichster Kiirze, jedoch so hier
zusammenzustellen , dass sie zugleich als Beispiel fir #dhnliche Unter-
suchungen dienen kinnemn.*

Es werden darnach die Instrumente nach ihren Verfertigern und
Nummern aufgefdbrt mit genaver Bezeichnung des Standes, weleher ilinen
an Bord tberwiesen war, Vertreten sind Tiede mit 6, Knoblich 2, Eppner 2,
Nieberg 1. Von diesen 11 Chrovometern, unter denen 3 fiir die Zwecke
der Yenus-Expedition dienen soliten, sind 3 aus niiber angefubrten Griinden
bei den Untersuchungen unberiicksichtist geblieben, Ueber Tiede 380,
384, 392, 395 und 391, sowie Knoblich 1839 und 1831 und Eppner 143
werden daon aos den Gangresultaten von 24 Pentaden (16. Februar bis
16. Juni 1574) die wahrscheinlichen Fehler berechnet. Bei allen Chrono-
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