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Ein unerwarteter
Preisaufschlag auf alle Taschenuhrgléser

: ""':.-; gruﬁe Uberraschung brachte das neue Jahr den
< Hollegen, die in gewohnter Weise ihren Bedarf an
B Uhrglasern in den Furniturenhandlungen decken wollten:
denn Gldser, fiir die wvor einiger Zeit noch Ldu bezahlt
wiurden , kosteten jetzt auf einmal, ohne daB man das
Geringste iiber die geplante Preiserhdhung erfahren hatte, R,uu.
Diesen enormen Preisaufschlag wollte natiirlich keiner so ohne
weiteres bewilligen, und in den grdBeren Stiidien gingen die
Hollegen flugs zum Konkurrenten ihres bisherigen Furnituren-
lieferanten, in der Annahme, dort noch zum alten Preise kaufen
Zu konnen. Aber auch dieser zuckte bedauernd die Adchseln und
erklirte, durch die Preiskonvention aller Uhrglasfabriken an den
festgeselzten Preis gebunden zu sein.

Diese iiberraschende Preiserhéhung ist darauf zuriidkzufiihren,
daB Ende Dezember eine Einigung zwischen allen bestehenden
Uhrgldserfabriken zustande gekommen ist, wonach die Gléser
nunmehr 2zu einem einheitlicien Preise verkauft werden
miissern.

Wenn auch nicht verkannt werden darf, daB in der letzten
Zeit die Preise fast aller Artikel gestiegen sind (denn Material
und Arbeitslohne erfahren noch andauernd eine Steigerung), so
steht es dennoch auBer jedem Zweifel, daB diese allgemeine
Verteuerung nicht allein die Ursache eines solch gewaltigen
Aufschlages sein kann. Hier miissen also noch andere
Umstéinde mitsprechen.

Blicken wir etwas zuriids und vergegenwiirtigen wir uns
die Sachlage, wie sie vor sechs und vor drei Jahren war, so
kommen wir leichter auf des Rétsels Losung. Es gab eine Zeit, da
kosteten Flachgliser fbs das Gros, und trotz aller Versicherungen
des Fabrikanten waren auch diese teuren Gldser nicht besser
flach und rund als diejenigen aus der Zeil vor der Syndikats-
bildung. Klagen, Protesté und Beschwerden waren erfolglos.
Das Syndikat war eben in Glisern allein herrschend und hatte
|zwei kleinere Fabriken ausgenommen) keine Konkurrenz zu
fiirchten.

Die Fabrikanten hatten aber im Bewubtsein ihrer Macht den
Bogen allzu straff gespannt und zwangen den Uhrmadher und
Uhrenfabrikanten, auf Selbsthilfe zu sinnen. Es wurde sogar
die Griindung einer eigenen Ulrgliserfabrik erwogen. Freilich
wurde nicht verkannt, daB die Vereinigten Uhrgliserfabriken,
wenn ihnen eine Konkurrenz entstiinde, die Preise so sehr herab-
selzen wiirden, daB die von den Gegnern vielleicht auf genossen-
schaftlicher Basis gegriindete Uhrgldserfabrik der Gefahr des
Niederganges ausgesetzt sein wiirde. Zur Ausfilhrung dieses
Gedankens kam es jedoch nicht; denn ehe er noch vollkommen
spruchreif war, hatten sich zwei groBere Furnituren-
handlungen vereinigl, um sich durch gemeinsames Handeln
dus ihrer Abhéngigheit von den Uhrglaserfabriken zu be-
freien,

Kaum war jedoch die Vereinigung zustande gekommen, und
die ersten Gliser des Konkurrenzfabrikats im Handel, da be-
wahrheitete sich, was vorher befiirchtet worden war. Fs
enispann sich ein Preiskampf von einer Heftigkeit, wie sie
wohl ganz vereinzelt dastehen diirfte. Im Frithjahr 1910
ermibigten die Vereinigten Uhrgliserfabriken ihre Preise
ganz rapid, und zwar verkauften sie ihre Flachgliser, die
vorher noch [bs kosteten, unter der Hilfte des bis-
herigen Preises, ndmlich zu L.du; ein Preis, bei dem sie
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wahrscheinlich nicht nur nichts verdienten, sondern bares Geld
zusetzten. Den erwidhnten Furniturenhiéndlern blieb nun nichts
anderes iibrig, als auch ihrerseits im Preise bis auf die unterste
Grenze herunterzugehen. Sie verzichleten eine Zeit lang auf
Gewinn aus dem Glisergeschift und auch auf eine Verzinsung
ihres Hapitals in der sicheren Erwartung, den Kampf linger aus-
halten zu kdénnen als das Glisersyndikat. Sie rechneten dabei
wohl auth mil der Treue ihrer Kundsdchaft, und darauf, daR
diese, um die Macht des Glisersyndikats zu brechen, auch einen
elwas hdheren Preis bewilligen werde, Diese Erwartung scheint
sich aber nicht, erfiillt zu haben, vielmehr kauften viele Kol-
legen die Gléser dort, wo sie am billigsten waren,

Dieser gegenseitige Kampf wihrle fiber drei Jahre, zum
Schaden der Uhrgléser - Fabrikanten, aber wenigstens zum
voriibergehenden Nutzen der Uhrmacher, Gegen Ende des
vorigen Jahres zeigte sich nun bei beiden Parteien eine ge-
wisse Kdmplesmiidigkeit, und nach langen Verhandlungen kam
es zu einem bedingten Frieden. Die Folge dieses Friedens
ist aber nun die Hinaufsetzung der Gléserpréise auf eine Stufe,
die zwar noch nicht die Hohe wvon 1907 erreicht hat, die
aber dennoch hinreichen diirfte, den Schaden, den die Fabriken
withrend der Kampfperiode erlitten, in einiger Zeit wieder aus-
zugleichen.

Vom Standpunkte des kleinen Uhrmacdchers wiire der Frieden
eigentlich zu bedauern, wenn nicht auch dieser Fall eine er-
freuliche Kehrseite hiitte. Die Glasfabriken sind néimlich nicht
zu einem Syndikat zusammengesdhlossen, sondern das Syndikat
und die syndikatfreien Fabriken sind nur in eine Preiskonvention
eingetreten. Da es ohne Konkurrenz keine Fortsdhritte gibt, und
da jede der Glasfabriken doch zweifellos danach trachien wird,
ihren Absatz zu wergrébern, so kann sich der Konkurrenz-
kampf, da die Preise festgelegt sind, nur auf dem Gebiete der
(Pualitiit abspielen, und das ist die erfreuliche Seite. M&gen
nun die Fabriken untereinander in der Lieferung ganz flacher,
ganz runder und genau kalibrierter Glaser wetteifern, dann
wird der’ Uhrmacher die Mehraufwendung fiir Taschenuhrgliiser
elwas leichteren Herzens tragen, umsomehr da ja auch fiir
Brillenglédser, wie wir in letzter Stunde erfahren, eine erhebliche
Preissteigerung eingetreten ist,

An anderer Stelle dieser Nummer verdffentlicien wir ein
sehr praktisches GlésermaB, das voraussichtlich berufen sein
diirfte, die Kollegen bei der Kontrolle ihrer Gliser zu unter-
stiitzen, und das ihnen die Wahl derjenigen Marke, die sie
bevorzugen wollen, erleichtert.

Fiir die Kollegen erwichst aber nunmehr auch die Pflicht,
ihren Kunden gegeniiber eine Preissteigerung eintreten zu lassen.
Wer sich vergegenwdrtigt, daB er ein riesenhaftes Gldserlager
unterhalten muB, und dal er wohl nur ?; der eingekauften
Gldser gegen Barzahlung wieder verkauft, wer ferner beriick-
sichtigt, daB Zeit Geld ist, daB ein Geschiftslokal Miete kostet,
daB fiir Beleuchtung und Reinigung der Werkstatt, fiir Steuern,

Versicherungen und sonstige Aufwendungen sehr groBe
Ausgaben entstehen, der muB auch einsehen, daB das
Aufsetzen eines Glases Fir /u kein Geschidft ist. Ein an-

stindiger Handwerker [aBt sich wie jeder anstindige Kauf-
mann seine Arbeit anstdndig bezahlen, und wer fiir einfache
Flachgliser us fordert, handelt anstiindig gegen sich und gegen
seinen HKunden.
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