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Ober Reklame und Inserieren ist schon viel geschrieben
worden. Vieles wird als erfolgreich empfohlen, besonders auf-
fallige Klischees und Texte, Den Text verfaht man am besten
selbst. :

Welches Blatt soll man nun zur Insertion
wahlen? Cewi ohne Frage das, welches im Kundenkreise
die meisten Leser hat, Man lasse aber auch Zeitungen, die im
Geschaftsbereich weniger Abonnenten haben, micht ganz aufer
acht. Dann und wann eine kleine Anzeige wird auch dort nichi
ohne Erfolg sein. Wie grof die Anzeigen semn sollen, und wie
oft sie erscheinen miissen, ist Sache des Inserenten selbst. Wer
cin grofes Geschaft hat, kann ofter grolere Inserate aulgeben.
Wer dagegen anfangt, kann michi gul zu viel Geld dafur an-
wenden. Nun  gelten meine Auvusfuhrungen besonders den
~Kleinen” und Anfangern. Da wird man am besten fahren,
wenn man jeden Sonnabend ein Inserat erscheinen lagt. Es
darf aber mchit jahraus, jahrein den gleichen Text oder das
gleiche Aussehen haben,

So, wie das Schaufenster immer neue Aus-
lagen zeigen soll, se mu auch ein Inseratl
immer neue Ankundigungen bringen Dann soll es
auch der Zeit folgen: Ostern, Phingsten, Weihnachten, Sommer
und Winter erfordern verschiedene Inserate. Der Zeitungsleser
muf auch da wieder an seiner Neugier gefakt werden. Wenn
er nach Feierabend die Zeilung zur Hand nimmi, wird er auch
da Newes suchen; wenn der Inserent immer Neues ankundigt,
wird der Jweck erreichl

Jedes Inserat muf sireng wahrheitsgetren
sein! Man lege seinen Waren keine Eigenschaften bei, die sie
gar nicht besiken, Das ist Beirug, und das Publikum merkt es
nur ru bald,

Mancher wird nicht waochenilich, sondern nur in grokeren
wischenraumen inserieren. Wer es nur monatlich oder viertel-
j)anrhch fuf, kann das Inserat groBer und auffalliger wahlen. Fs
it sehr vorteilhaft, wenn dann und wann mal ein grogeres Inseral
erschiemnt und dem Leser das Geschaft in Erinnerung bringf.
Es wird dann sicher gelesen und erfiillt somit seinen Zweck.

Um beim Inserieren einen vollen Erfolg
zu erzielen, muf ein bestimmier Plan fiir die
Erscheinungsweise der Anzeigen aufgestelld

werden, In erster Linie ist natirlich eine Geschafiseroffnung
oder -veranderung in groRen auffalligen Anzeigen mitzuleilen,
Fur die ubrigen Inserate kann man eine Einteilung treffen in der
Arl, dak zu den besonderen Zeilen gropere Inserate und im
ubrigen kleinere Ir erate erscheinen. Dem  Anzeigentext ist

qrokte Sorgfalt zuz. venden, der Inhalt muk ohne welleres ver-
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standlich und womoglich interessant sein. Fachliche Ausdriicke
lasse man moglichst forl, es sei denn, dag man damit imponieren
kann, Aul jeden Fall mug das, was man anbietet, immer der Zeit
entsprechen, So wird man zu Weihnachten alle Artikel emp-
fehlen, die sich zu Weihnachisgeschenken eignen. Hierfiir kommt
naturhich ungefahr alles in Belrachi, was der Uhrmacher uber-
haupt zu liefern hat. Zu Ostern wird man in erster Linie Kom-
fumationsgeschenke anbielen. Im Herbst und wahrend des
Winters wird man zwedimaligerweise auf Wecker und Beleudh-
tungsartikel hinweisen, sofern solche gefuhrt werden. Den
Theaterbesuchern wird man sagen, daf sie die besten Opern-
glaser beim Uhrmacher X bekommen. Gleichzeitig kann man
darauf aufmerksam machen, daf bei den dunklen Tagen auf
gute Brillen, Klemmer usw. ganz besonderer Wert gelegt werden
muB. Man wird auch darauf hinweisen, dak Haus- ungd Wand-
uhren vor dem Winter vielfach einer Durchsichi bedurfen,

Zu Pfingsten, also bei Beginn der Bade- und Ferienzeil wird
man darouf hinweisen, dak die Taschenuhren einer Durchsicht
bediirfen. Man wird auch Artikel, die sich fir die Reise elgnen,
wie z. B. leichte Schmuckwaren, Fernglaser und dergleichen an-
preisen. Auch denke man daren, daf das Publikum sich im
Sommer mehr als im Winler fiir die Wetteraussichten interessiert
und mache auf das Lager in Barometern aufmerksam, wahrend
Thermomeler im Winter wie im Sommer begehrte Ariikel sind.

Endlich beachte man die Mode. Man biete nicht dem Puhli-
kum Facherketen an, wenn es Armbandubren tragen will. Man
biete ihm nicht Korallenschmuck an, wenn Bernsteinschmuck in
Mode ist. Man versuche nichi Regulateure aller Arl zu ver-
kaufen, wenn Freischwinger gefordert werden. Man versuche
nichl, einem Wandervogel eine Doppelkele zu verkaufen,
sondern biete thm ein Lederarmband an und mache thn darauf
aufmerksam, dak ein Kompak unbedingtes FErfordernis fir
Wanderfahrien ist usw.

Ich glaube nun, alles gesagl zu haben, was zu beachten ist.
Ober den Worllaut der Anzeigen lassen sich kaum Angaben
machen. Ein Vorlagenwerk hierfiir konnte ein ganzes Buch um-
fassen und wirde doch noch ncht erschoplend sen. Es kommi
ganz darauf an, in welchem Landesteil der Inserent wohnt, ob
sein Wohnsik in einem Dorf, in einer kleinen, mitlleren oder
grofen Stadi liegt, ob er Land- oder Stadikundschail zu be-
dienen hat; ob er sich an armere oder wohlhabende. an gebildele
oder ungebildete Volkiskreizse wenden muk: ob er sich auf Uhren
beschranki oder Nebenarhkel fiiheh Wer aber bei seinen An-
zeigen die angegebenen Regeln beachiet, wird immer das
Richhge treffen.

Ernst Carstensen, Uhrmachermeister in Hohenstein-Frnsithal,
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Welche Arten von Opernglasern sind fiir den Theatergebrauch
am Vorteilhaftesten?

_ Unler der gleichen Uberschrift schreibt in der ~Lentral-
LZeitung fur Optik und Mechanik ein Optlik-Fachmann iiber seine
clgenen Beobachiungen mit Theaterglasern. Wir nehmen an, daf
die Ausfihrungen auch fiir manche unserer Leser, die mit Opern-
glasern handeln, nugliche Fingerzeige bei der Erganzung ihres
Lagers enthalten und haben deshalb den kleinen Arhkel in unsere
Spalten ubernommen, [¥e Schriftleitung.
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Da die meisten Fachleute ihr Lager in Opernglisern fast
ganz geraumt haben und sich dringend danach sehnen, ihr Lager
moglichst praklisch und modern wieder zu vervollstandigen, so
durfle eine Erorterung hieriiber fiir den Opfliker und Fabrikanten
zurzeit reges Inferesse haben. Um die verschiedenen Arten
von Opernglasern auf ihre Leistungsfahigkeit zu priifen, habe ich
eme Anzahl galileische und Theaterprismenglaser praklisch im
Ihealer, sowohl wahrend der Opernvorstellung als beim Schau-
und Lusispiel, erprobt. Unsere modernen Grofstadibiihnen
suchen, was Ausstaltung und Beleuchtung anbelangt, moglichst
naturliche Bithnenbilder zu bieten, Durch die bestandig wechseln-
den Darstellungen von Tag und Nachi, besonders auch durch die
vielen Szenen, in denen der Abend zur Nachi ubergeht, wird
bewirkl, daf die Biihne haufig fast ein Drillel des Abends im
Halbdunkel ist. Hieraus érgibt sich fiir den Fachmann die logische

Folgerung, dag die hichistarken Glaser mehr als seither beachiet
werden sollten. Ich halle kiirzlich in Verdis Troubadour Gelegen-
heit, eine Anzahl galileischer Opernglaser — von 11 bis 17 —
zu probieren und auch die Uniterschiede festzustellen zwischen
cinem lichlstarken 17" galileischen Glas und einem Thealer-
prismenglas.

Die kleinen Opernglaser 11" sollten der prakiischen Lager-
haltung wegen und besonders auch wegen der geringeren opli-
schen Leistung — kleines Gesichisfeld und dergl. — fir die Zu-
kunft mehr ausgeschallel werden.

Als langjahriger Fachmann habe ich die Beobachlung ge-
machit — und meine prakiischen Proben haben dies auch be-
stat:gt —, daf viele Kaufer von 11 und 13 Opernglasern nicht
zufricdengestellt werden. Der Optiker wird daher gut tun, wenn
er seiner Kundschaft im allgemeinen mehr die Opernglaser mit
grogerer Objeklivofinung empfiehlt. Fur Kinder mag das 13™
Glas genugen; Erwachsene, welche immerhin hohere Anforde-
rungen an ein Opernglas stellen, sind mit einem 17 Glas be-
deutend besser bedient. Die kurze russische Form — auch das
Modell ,Fiirsienberg” — in 17 und 19" in Aluminium sind emp-
fehlenswerte, handliche Formen.

Aufgefalien ist mir in meiner Umgebung, daf mehrere Damen
und Herren trolz deren GroBe und Schwere vielfach 19 Feld-
stecher benubten, 5o erzahlie mir meine Nachbarin, daf sie den
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