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DEUTSCHE UHRMACHER-ZEITUNG

sitwen von scchs Mitgliedern deren dresd, auBerdem zwei Gros
sisten und eing neutrale Persinlichkeit, Infolge von Beschwerden
iber mnicht erfolgte Lieferungen der Grossisten ist eine
HL'PI!'Iﬂ'E'i..Hii.ﬂH g{‘billjﬂt T'r'ﬂﬂ]E'ﬂ oar aus Uhr'llﬂ{jh?l‘l]' I}J.E Grgﬂni.
sation st derartig, dall alle Interessen gleichmiiBig vertreten
sind. Zurzeit ist scheinbar ein Mangel an Uhren nicht vor-
handen, denn die Herren GroBhiindler fordern ihre Kontingents
nicht ab. Es war die Frage, ob erncut Kontingente eingefordert
warden sollen, Auf dem Verbandstage der Deutsehen Uhren-
grossisten in Leipzig wurde gewiinscht, das Kontingent nicht
anzufordern. Da sber inzwischen von werschiedenen Seiten der
Wunsch laut wurde, dal es doech zweckmifio sel, ein Kon-
tingent anzufordern, haben wir uns vor einigen Tagen mit dom
Herrn Reichskommissar ins Einvernehmen gesetzt, um dies zu er-
reéichen. Wir haben in langen Verhandlungen erreicht, daB die
alten Kontingente bis zu einer gewissen Hihe nicht gestrichen
wurden, und <all nunmehr ein neues Kontingent zur Ver-
teilung  gelangen kann, Der Deutsche Uhrenhandelsvenban:
kann nicht mehr Uhren verteilen, als ithm gur Verteilung tiber-
wiegen werden. Wenn einmal jemand zu wenig erhilt, daliir
konnen wir nieht, Wenn Sie danach streben, die Zwangawirt-
achaft aufzuheben, so gebe ich Ihnen wvollstéindig recht. Wenn
Sie das erreichen kiinnen, wiire es sehr gut. Es ist nur zurzsit
nicht an ¢ine Aufthebung der Beschriinkung gu denken, denn es

gibt Artikel, die der Deutsche mehr braucht als Uhren Man
hat uns die Einfuhrmiglichkeit iiberhaupt sperren wollen,
Darauf habe ieh erklirt: Dann werden die Uhren ein-

seschmuggelt, und der Staat verliert noch den hohen Schutzzaoll.
Jedes Kontingent mitssen wir uns erkimpfen. Unterstiitzon Sie
uns, meine Herren! Wenn einer der anwesenden Merren eine
Frage hat, bin deh gern bereit, sie zu beantworten.

Herr Kollege Sternberg beantragt, die Frage des Uhren-
nandelsverbandes nieht zur Debatte zu stellen.

Herr Kollege Siegert, Bornau: Meine sehr vershrien Herren!
Wenn e aich um «den Bedarf handelt, so glaube ich wohl, dall
schr viel verkauft werden kinnte. Der Bedarf ist schr gprol,
doch der Artikel so teuer, dall kein Kollege mehr kaufen kann.
[ch wollte fragen: Wo bleibt der Preisabbau in Geschenl-
artikeln, Nickelwaren usw.? Hat man da schon etwas gehirt?
Ihis dst edne wichtige Lebansfrage fiir uns,

Vorsitzender: Sollte jemand hiep soin, der dariiber Auskunft
geben kanm, so bitte jeh darum.

Herr Bick, Leipzig: Meine Herren! Auf die Frage des Herrn
Vorsitzenden mochte ich nur in einem Punlkt Auskunft peben, da
ieh diber die Verhiltnisse im Kleinhandel des Edelmetallhand:ls
rut omestiert bin. Ieh kahm Thnen sagen, dall die Kleinhindler
des Goldschmisdehandwerks und die Juweliore suf ihrer Tagung
in Weimar beschlossen haben, den Preisabbau in den kuranten
Artikeln durchzufithren, ebenso der Bund der silberwaren-
verbiinde und des Fdelmetall pewerbesa,

Herr Kollege Kames verliest noohmals die Resolution, die
Herr Kollege Ritter vorgeschlagen hat, und schligt vor, daB
die machfolgenden Redner auch gleich zum Antrag des Ul
machervereing Friedberg in Hessen Stellung nehmen moehten.

Vorsitzender: Diesen Antrag finden Sie in dem kleinen
Haftehen, das Thnen ausgehindigt wurde. Ieh michte fragen,
wer sich zu diesem Antrag duBern will.

Herr Uhrland, Kraftsdorf: Ich maehte dapanf hinweisen, ob
ea nicht richtig wiire, den Zusatz zu der Resolution zu machan:
w3ie darf nieht vertffentlicht wenden., Stellan Sie sich den
Erfolg der Warenhiiuser vor, wenn sie diesen Antrag in ihren
Schaufenstern ankleben, Der Erfolg wiire ein durchsehlagender,

Here Kollege Hering, Landsbherg a. 4, Warthe: Meine sehr
verehrten Kollegen! Ieh michte anschlieBen an die’ Aus-
fibrungen, hetreffend den Preisabbau, des Herrn Dr. Felaing und
de H*'“‘H Kollegen Sternberg aus Pasing. Herr Dr. Felsing
verintt die Auffiassung, wir als kleina Verkiufer sollen in die
Offentlichkeit treten und dem Publikum bekannt geben, daB wir
l'l1EJE_'Ii P]‘I‘:nﬂal].lh.'!u vornehmen. Der anders Heérr ist der cezen-
I'r.'-:*alll-_ﬁ-u_.-‘uw.ajr*}]t. Herr Dr. Felsing vertritt die Geschiifts-
kalkulation mit 100%. ss ist auch von Herrn Kollagem Stern-
berg festgestellt worden, daB wir nicht mit einer derartigen
tallkulation rechnen kénnen, und sin Preissbbau filr uns kleine
Verkaufer zu unseren Ungunsten geschehen miiBte,

: Herr Dr. Felsing: Meina Herren!. Der Herr Vorredmer ist
im Irrtum, wenn er annimmt, jeh hitte meiner Rede einern

100%igen Preisaufschlag auf die Ware unterlegt. Ieh habe nur
und dieses Beispiel der Einfachheit

ein Beispiel angefiihrt,
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halber mit 100% Aufschlag ausgerechnet. Meine Ausfithrungen
gelten aber auch fir jeden underen beliehi gen Prozentsatz. Toh
habe nur auszufiihren versucht, daBl, nachdem die Fubrikanten
mit 30% Absehlag an uns herangetreten sind, es kaufminuiseh
richtig ist, auch die vorhandene Lagerware entsprechend heminter
zu setzen. Das, meine Herren, ist kaufmiinniseh edne so pramitive
Wahrheit, daB ihr nicht widersprochen werden kann Herr
Sternberg hat susgefithrt: Erst sollen die Fabrikanten abbauen,
dann wir. Meine Herren! Ieh hahe jetzt 10 Minuten lang dar-
fiber gesprochen, daB die Fabrikanten schon abgebaut
haben Konnen Sie die neuwe Wiare billiger bekommen, dann
lingt kein Grund vor, nicht die allerprimitivete kaufminnisehe
Lehre daraus zu ziehen, Thren Lagerbestand billiger auszu-
zeichnen. Wenn Sie nicht kaufminmiseh handeln werden Sie
durch den Handel aweh nichts verdienen. {Bravarufe.)

Herr Bick: Meine Herren! Was uns die Fabrikanten ale
Preisabbau zugesagt haben, ist entschieden zu wenig. Wir sind
nicht alle in der gleichen angenehmen Liage, in griBeren Orton
in bester Lage gute Geschiifte zu besitzen und e¢in Publikwin
#u unseren Kunden zu zihlen, dem es auf 10 oder 20 Mark mehr
nicht ankemmt, Es sind viele Kollegen, die Landkundschaft
haben. Das gilt in allererster Linie fiir solche Kollegen, die
nuf Arbeiterkundschaft angewiesen sind, deren Lihne mit der
Preisentwicklung in keiner Weise Schritt gehalten haben, wie
hauptsiichlich im Osten. Wenn ein Arheiter einen Weeker lauft,
50 15t das keim Luxus-, sondern ein Gebrauchsgegenstand: denn
allemal scheint die Sonne nicht. Einen Weeker mull er waohl
schon haben. Es miillte von den m allgebenden Vertretern dahin
gewirkt werden, daB perade fiir Gebrauchspegenstiinde  die
Preise entschieden mehr herabgesetzt werden. Der Landarbeitor
braucht seinen Verdienst fiir Lebensmittel und Kleidung., Zum
Regulator langt's bei weitem nicht; aber einep Weeker mul
a¢r haben.

Was die Taschenuhren anbelangt, so sind auch diese zu
teuer. Von den Fabrikanten miissen uns Predse gemacht wer-
den, die eine reguliire Kalkulation ermiglichen; auch miisson
die Preise tatsiichlich Stabilitit erlangen. Fortwilrende Proj:-
sehwankungen macht das Publikum schen, und das Verfrauen
15t nicht wiederzugewinnen, das wir frilher
{Bravorufe).

Vorsitzender: Bei Taschienuhren liepen die Verhiltnisse in
solern anders, als wir in der Hauptsache auf den Bezur aus der
Schweiz angewiesen sind. Da epielt die Valuta sine Hauptrolle.
Ieh war vor wenigen Wochen selbst in der Sehweiz und habe
mich iiberzeugt, dafl dort die Preise der Uhren gegendiber den
Friedenspreisen allerhbehstens um 509 gestiegen sind, in der
Regel noch weniger. Aber wenn wir fiir einen Franken 7 Mark
bezahlen miissen, dann machen die 80 Franken filr eins gilberne
Ulkr 210 Mark aus. Dagu kommt dann noch der Zoll und der
Grossisten-Aufschlag. Daher kommt die Ulr so teuer. Unsere
deutsehe Taschenubrenindustrie ist noch nicht so leistunesfihiz,
daB sie den ganzen Bedarf decken kénnte. Auf dicse Verhilt.
nisse kinnen wir pheolut keinen Einflul ausiiben, sie sind io
der allpameinen wirtschaftspolitischen Lape begriindet.

Herr Kollege Kames: Meine sohr gechrten Heorren Kollegen!
leh habe bei den Ausfithrungen der Herren Vorredner min
tieferes Eingehon auf den Hauptpunkt vermiBt, der uns hier
wesentlich beschiiftigen sollte. Herr Dr. Felsing hat Ihoen
ausgefithrt, daB die Fabriken sich bereit gefunden haben, mit
ihren Preison herunter zu gehen. Dies ist durch Verhandlungen
erreicht, die, wir gehabt haben. Sie konnen versichert sein,.
dall wir uns nicht leichten Herzens mit diesen Zurestiindnizsen
begniigt haben. Wir wollten und konnten aber die Verhand-
lungen nicht ergebnislos verlaufen lnssen und erstrebten eine Be-
lebung des Geschiifts. Eine solche Wirkung kann aber Jdann
nicht eintreten, wenn die Uhrmacher diesem Vor-
gehen nicht folgen Man muB sich klar machen, wie
wiederholt ausgefithrt worden ist, dal die Ware nur dann ah-
gesetzt werden kann, wenn eine gewisse Preishihe nicht fiber-
schritten wird. Ieh glaube doch, angesichts der Tatsache. daB
jetzt schon zu einem billigeren Preise sinpeloauft werden kann,
dafl dus als ein wesantlicher Fortschritt zu betrachten ist.
Kénnen Sie sich nicht zu einem Preisabban verstehen, so ist die
Befiirchtung vorbanden, daf die Fabrikanten sagen: ,Allein
kiinnen wir auch nichta machen.” Wir werden spiiter dann
tiberhaupt niechts mehr erreichen.

Ieh werde noch darauf aufmerksam gemacht, dafl die Kom-
mission mit den Herren Fabrilanten und Grossisten weiter ver—
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