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Bezugspreis
far Deatschland von der Geschifizstelle =
2ogen’ vierteljihrlich 9 Mark. Bei direkter He-
stellung bel der Post vierteljihellch 100 Mark.
Far Osterreich {unter Strellband) vierteljihrlich
¥ Mark. Fir das Ausland {enter Streifband)
vierfeljBhrlich 26 Mark einschl. Porto.

Die Deutsche Uhrmacher-Zeitang er
scheint regelmiig an jedem Donnerstag

Fernsprecher: Amt Moritzplatz 12908 bis 12300
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Preise der Anzeigen
Die viergespaltene klelne Lefle oder deren Haum
fiir Geschiifts- u.vermischie A naelren 2.40 Mark,
fir Stelleo-Angebote und -Gesuche dis Leile
160 Mark. Die gunze Seite (400 Zeilen) wird milt
BO0 Mark berechnet:

Ausland 2004, Lusching

Postscheck - Konto: 2581 Rerlin
Bank - Konto: Disconto-Gesellschafi Dep.-Kasse
Berlin, Lindenstrafie 3

Telegramm - Adresse: Uhrzeit Berlin

Organ des Deutschen Uhrmacher-Bundes

' Uhren-Edelmefall- und Schmuckwaren-Mark(

Herausgegeben von Wilhelm Schultz, Berlin SWES, Meuanburger Strafle 8

l"-lu-m mer 41

XLl V. Jahrgang

Berlin, 7. Oktober 1920

Vom gesunden

Von auBan bher gesehen nimmt sich der Weltwirtsehas f1s-
verkehr allmuy geschiiftig, hastip und selbatsiichtig aus, Die
-IiL{_:"d nach dem Markte beherrseht vele ':I‘“'L‘T':H"t]'!'-liH"Illl_-ﬁ_' il
Hindler der Industrie- und Handelsstaaten und der Linder, die
auech gerne Industrie- und Handelsstaaten werden michton. Die
Eroberung dicses oder jenes Marktes ist aber auch das Ziel
mancher Regierungen. Es ringen die einzelnen Wetthewerber
der ‘einzelnen wmm Weltwirtsehaftsverkehr beteiligten Linder
miteinander mit und ohne Verbindung ihrer Regierungen. So
lnufen stets zwei Absichten neben einander her: Slcherung
baherrschter Mirkte, Aufsuchupne newver Mirkte oder Aus-
sehaltung listiger Mitbewerber und Gewinnung neuer Kunden
auf dem Weltmankte.

Betrachtet fun dieses stindige Verdringenwollen (riick-
sichtslos gegen den Wettbewerber sein) und dicsea Werben-
wollen (sich von der besten Seite zeigen) vom Standpunkte des
einzelnen Wirtschafters aus, so wird man es verstehen kénnen.
Der Gewerbetreibende oder der Hiin ler will sieh durchsetzen:
dabei geht es nicht ohne Kampf ab. Ist der Kampf leicht,
dann sind seine Mittel feiner; ist er schwer dann seine
Mittel aueh griber, derber, empiindlicher. Das alles ist his
‘u einem gewissen Grad zweckmiBig, von einem bestimmten
Grade an ist der Kampf wn den Markt aher unzZweeckmilip und
msinnig. So lange der Kampf schult und zur Verbesserung der
Betrichg und der Erzeugnisse fithrt. ist er EuBerst wiinschens-
wert, Wo er aber in sein Gegenteil umsehligt (wo er Natur-,
Hand- und Geistegkrifte unniitz bindet), da ist er
schiidlich., Dus gilt fiir den Auslands- und Inlandsverkehr,
Wo aber ist die Grenze fiir den verzehrenden Wetthewerh im
Verkehr mit dem Ausland und in der heimaschen Volks-
wirtschafi? ;

Manchmal umterliegt einer der Wetthbewerbenden und
scheidet aus dem Wetthewerh aus. Dep Unterlegene wird leicht
geneigt sein, die *Ureache des Unterliegens wuBerhalb seiner
Persom zu suchen. Im wallgemeinen gibt ja niemand gern zu,
daB er an der eigenen Unfihigkeit gescheitert ist. Wenn man
schon unterlegen ist, so ist es doch nicht ohne Reiz, die Schuld
daran anderen zuschieben zu kinpen, Ven sinem Erfinder wird
erzihlt, dall es thm in keinem elnzigen Fall pelungen sei, eine
seiner Erfindungen auswerten zu kénnen. Nun mag es ja sein,
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Alle Rechte fiir simtliche Artikel ood Abbildungen vorbehalten

Wirtschaftsgeist

idaf wirklich Peeh daboil pehabt hat:
war doch, wie er immer selbsthewult und erindlich nachwies,
daB an Versagen ie Anderen waren, In
Behauptungen liegt viel Selbsttiuschung. Was ohne roniigende
Einsieht in das schon Vorhandene vorgenommen wind, was ohpe
Verstindnis fiir das jeweilip ZweckmiBize und Durchfiihrbare

G aber das Sonderbare

dém s led gl elien

begonnen  wind, das ist eben schon von  vornherein  zum
seheitern verdammt. Etwas anderes ist es, wenn Neuerunesen
nur deshalb nicht auspefithrt werdon, weil starke Industr]e-

und Handelskriifte glauben, dadurch peschidict zu woerden, und

deshalb all ihre Kraft und Macht einsetzen, die Neuerunpen
oder die Neulinge nicht aufkommen =zu assen. Bei solehen
Maehtproben kommt nicht das volks- oder weltwirtschaftlich

dweckmifipste heraus, sondern nur der sier des an Geldmitieln

Uberlegenen. Solehe Kimpfe gehiiren zu dem verzehrenden
Wetthewerb. Mit dieser Erkenntnis allein ist aber niemand
gedient, Der Wirtschaftspolitiker michte wiasen, wie diesoer

Bache beizukommen ist; der davon Betroffene oder Bedrohte
mochte die Mittel kennen lernen, mit denen er den verzehrenden
Wettbewerb von sich abhalten kann.

Ganz allpemein mull man sich bei der Beurteilung geachiifi-
licher Fragen von Werturteilen frei zu halten suchen. Es hilft
F-'&.'L‘lij‘.',’, wenn man sich {iber den entristeffmit dem man im
Wetthewerb steht, Wenn man ihn fiir riicksichtslos und T T
erkléirt, hat man auvch nicht den geringsten Vorsprung er-
langt. .Hfﬁlﬂigvr ist, sich Hechenschaft dariber zu geben, aus
welechem Geist heraus er handelt oder handeln mu, Wean ilie
GroBbanken Kleinbanken schlueken, wenn
Handwerks von der GroBindustrie sich warden,
wenn der GroBhandel kleine Handler verdriangt, ist es zweeklos,
erbittert gegen derlel Verdringen der Kleinen durch
Grofen zo klagen, denn damit wird an den einmal vollzorenen
Tataachen doch kaum etwas gelindert. Wer sich auf den RBoden
der Tatsachen stellt und sie rubig und sachgemil dberpriift, der
wird am ehesten Mittel und Wege finden, sich vor Vercewalti-
gumgen zu schiitzen. ks ist zwar {iblich, dafl jeder die wirtschaft-
liechen Vorgiinge mit seinen Geschiiftsaugen ansieht, so
ihm zu niitzen oder zu schaden scheinen, aber im kleinen und
groflen Wetthewerb des inlindisehen und auslindischen Ver-
kelirs kann man um so erfolgreicher auftreten, je mehr man den
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