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Die neuen Zielsetzungen und Zahlungsbedingungen
des Verbandes der Grossisten des Edelmetallgewerbes E.V.

Der Verband der Grossisten des Edelmetallgewerbes
E. V. hat in seiner Hauptversammlung vom 27. Mai 1923 in
Miinchen folgende neuen Zielsetzungen und Zahlungsbedin-
gungen beschlossen:

Lidlligkeit der Rechnung dreiBig Tage
ab Fakturendatum. Bei Zahlung innerhalb
sieben Tagen ab Fakturendatum 6% Kassa-
skonto. Bei Zahlung innerhalb wvierzehn
Tagen ab Fakturendatum 3% Kassaskonto.
Bei Zahlu ng nach Ablauf von d ruiﬂig Tagen
8 berechnung von Verzugszinsenin Héhe von
2% filirjedeangefangene Woche.

Die Héchstlaufzeit von Wechseln darl sechzig Tage
ab Fakturendatum nicht iiberschreiten. Auch bei Herein-
= nahme von Wechseln sind nach Ablauf von dreiBig Tagen
Verzugszinsen in Hishe von 2 % fiir jede angefangene Woche
; zu berechnen. Mallgebend fiir Skonto- und Zinsberechnung
, ist der Tag desEintreffensderZahlung

| Fir Auswahlsendungen gilt die Bestimmung, dal,
sofern nicht innerhalb von lingstens sieben Tagen eine Ent-
' | scheidung des Kunden eingetroffen ist, inzwischen eingetre-
tene Preiserhthungen ohne weiteres bei Berechnung der
Auswahlen gelten.”

Herr Verbandsdirektor Adalbert E. M yrrhé, der
n- geschiiftsfithrende Vorsitzende des Verbandes der Grossisten
i des Edelmetallgewerbes E. V., tibersendet uns zu diesen Ziel-

vl setzungen und Zahlungsbedingungen folgende Begriindung:
~Am 27. Mai hat die Hauptversammlung des Verbandes

o der Grossisten des Edelmetallgewerbes in Miinchen getagt.
f_f_ Neben anderen Fragen hat sie auch eine der brennendsten
erledigt: Sie hat fiir den Verkehr mit ihrer Kundschaft neue

51 Konditionen geschaffen. Und wie denn alles auf schiirfere
-”_! Erfassung hinneigt, so hat diese Hauptversammlung leider
auch dazu iibergehen miissen, die bisherigen Bedingungen
den Verhéltnissen etwas mehr anzupassen. Schon im Herbst
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Wir fihren Wissen.

des verflossenen Jahres wurde ein Schritt nach dieser Rich-
tung hin getan, die Zahlungsbedingungen moderner zu ge-
stalten, indem die Abgabe von Wechseln eingefithrt wurde,
Leider hat sich dieses System nicht geniigend durchgesetzt,
um [ir die Grossisten eine Erleichterung zu bringen.

Ich hatte aul der Hauptversammlung des Zentralverban-
des der Deutschen Uhrmacher im Juni 1922 in Hannover
schon Gelegenheit, in meinem Referat {iber das Preissystem
von der Kreditnot zu sprechen. Der Zinsfull, der damals von
den Banken gefordert wurde, ist heute lingst iiberholt, die
Reichsbank hat ihren Diskont kiirzlich von 12 auf 18 % her-
autgesetzt in der Erwartung allerdings, dall die Banken ihr
nicht folgten. Prompt ist das Gegenteil eingetreten, die Ban-
ken haben ihren ZinsfuB erhiiht. Zinsen in einer Hithe, wie
man sie frither auch bei Wucherprozessen nicht gewiihnt war,
sind heute bei unserer fiirchterlichen Finanzlage gar nichts
auBergewthnliches. Zudem werden Zinsen und Provision
viellach gar nicht mehr pro Jahr, sondern pro Monat und
Woche gestellt und berechnet.

Der GroBhandel, der frither stolz darauf war, ausschliefi-
lich mit eigenem Kapital im Betriebe zu arbeiten, hat diesen
Stolz ablegen miissen. Die den Zeiten nicht angepalie
Preisbildung, die sich erst im vorigen Jahre durch das neue
Grundpreissystem etwas gefindert hat, das lange Ziel, das er
seinen Abnehmern gewiihrt, haben eine bedenkliche Ver-
mindprung des Betriebskapitals des GroBhandels mit sich ge-
bracht. Er muB zur Ergiinzung seines geschwichten Be-
triebskapitals Bankkredite in groBerem MaBe in Anspruch
nehmen und erhebliche Zinsen zahlen. Weiterhin erleidet
der GroBhandel noch empfindliche Verluste an seinen
Aullenstinden. Denken wir doch einmal an folgendes: Ein
Uhrmacher oder Juwelier kaufte bei einer Goldwarengrofi-
handlung im Mai Ware zum Multiplikator 1700. Im Juni be-
zahlt er die Ware, wo der Multiplikator 3300 gilt. Der Grol-
handel kann mit dem Erlése seiner Ware zu 1700 nur rund
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