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Es ist noch nicht allzulange her, daBl man die Goldmark-,
Franken-, Dollarberechnung usw. eingefithrt hat. Trotz unse-
rer Warnungen wurde diese Berechnung vom Handel ohne
Widerspruch angenommen, weil man glaubte, dall man da-
mit aller Note enthoben sein wiirde, und daB die so sehr her-
beigesehnte Stabilitédt wiederkehren wiirde. Wie ist es
denft nun mit dieser Stabilitiit bestellt? Die lauten Rufer von
chedem nach der Goldmarkberechnung sind ziemlich klein
geworden, und in weiten Kreisen hat man eingesehen, dall
man sich triigerischen Hoffnungen hingegeben hat. Es ist
eben eine Unmdaglichkeit, eine kranke Wirtschalt mit Rech-
nungsmethoden zu heilen. Notwendig ist es lediglich,
Rechnungsmethoden zu finden, mit denen verniinftiz ge-
arbeitet werden kann, und durch die allzugroBe Schwankun-
gen der Preisbildung vermieden werden. Aber gerade in
letzterer Beziehung mubBte die Goldmaskberechnung versagen,
denn jetzt macht der Handel bis in seine letzten Auslaufer
auch die wildesten Birsenschwankungen mit; er ist dadurch
Belastungen ausgesetzt, denen er einfach nicht gewachsen
ist. Friiher gab es nur einen ganz kleinen Kreis von Birsen-
spekul8nten, und heute ist auch der kleinste Geschéftsmann,
jJa eigentlich jede Hausirau gezwungenermalien zum Speku-
lanten geworden. Das ist einer der Haupterfolge der Gold-
markberechnung!

Dafl sie den Fabrikanten nicht das gebracht hat, was
man erwartet hatte, hat sich ja auch bereits genugsam er-
wiesen., Von einer Stabilitét der Preise konnte keine Rede
sein, denn schon aul unserem kleinen Gebiete haben wir
auch seit Einfithrung der Goldmarkberechnung in allen Spe-
zialzweigen wieder stindige Preisiinderungen gehabt, und
dariber hinaus versucht man nun, auch den letzten Rest des
abzuwiilzen. In der Edelmetall-Industrie und im
Edelmetall-Grofhandel verlangt man bei Lieferung echter
Waren ganz einfach die Bezahlung in Gold und Silber und
beabsichtigt, wie verlautet, diese Zahlungsmethoden sogar
auch liir unechte Sachen einzufithren. Verliigt der ungliick-
liche Besteller nicht iiber die entsprechenden Mengen Gold
und Silber, so wird thm gnédiglich gestattet, ein moglichst
groBes Paket Papiermark einzusenden, woliir dann das edle
Metall , bestens” eingekauft wird, also zu einem Preise, den
vielleicht die Géotter kennen, keinesfalls aber der Besteller.
Die Uhrenfabrikanten dekretieren einfach gegen den Wider-
stand des Einzelhandels und des GroBhandels, daB fiir die
Lahlhimgen der Kurs des Eingangstages der Zahlung Geltung
haben soll. Der Absender eines Geldbetrages weiB also nie-
mals, ob es thm wohl gelingen wird, sein Konto auszugleichen,
wenigstens dann nicht, wenn der Wert der Papiermark sich
in stark absteigender Linie bewegt, und das ist ja jetzt der
Dauerzustand. Er kann also Geld schicken, so oft er will:
aus seinem Schuldverhiltnis kommt er nicht heraus. Nun
ist diese Zahlungsbedingung 2zwar keine Erfindung der Uhren-
industrie, sie ist vielmehr aus anderen Industrien tibernom-
men. Aber auch dort findet sie keinen ,-"'-Ln'|.'_|ﬂ]1_!_{-, Lher
solche Vorginge im Kohlenhandel war bereits in der letzten
Nummer dieser Zeitung eine Notiz enthalten. Im Buch-
hondel spielt sich dhnliches ab, Der Sortimentsbuchhandel
I:Ei1'|.'-"l"|t"|..'tr'll'|li']:l '.,-¢_':|--,,1,-|:}E_|'_r;1~;|_ |':”1']'!IF1THH‘-' die a':l'tl"li"'l'k.f‘ﬂﬂﬂﬁ[.l' einer
solchen :I'{HJI|.I_'..-I:'-‘.'1']']'1_"[I:i!!Hl:ng" und auch aus anderen Gebieten
wird @hnliches berichtet. Wir kénnen deshalb unsere Mah-
nung nur wiederholen und gehen hierin mit dem Zentralver-
band der Deutschen Uhrmacher (Einheitsverband) einig, dal
eine glatte Ablehnung solcher Zahlungshbedingungen eine
Pilicht der Selbsterhaltung fiir den Einzelhandel bedeutet.

Die Gefahr einer Substanzverminderung dadurch, dal
der Wiedereinkauf unmoglich wird, ist ja recht gering ge-
worden, da es zurzeit kein nennenswertes Verkaufsgeschift
gibt. Werden aber einige Stiicke verkauft, so muB natiirlich
trotzdem fiir Ersatz gesorgt werden, dann aber durch perséin-
lichen Einkauf und Barzahlung, wenigstens sofern die Liefe-
ranten auf Einhaltung der kritisierien Zahlungsbedingungen
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bestehen. Ist ein Wiedereinkaufl aufl diese Art nicht mig-
lich, dann bleibt nichts anderes {ibrig, als aul anderem Wege
fiir eine wertbestiindige Anlage zu sorgen, und hier kann als
bestes Mittel nur immer wieder der Ankaui von Edelmetallen
empichlen werden. Der Zentralverband weist darauf hin, dai
die Eindeckungsméglichkeit in Edelmetallen dadurch ver-
griBert werden kann, daB die Kollegen sich verfiighare Men-
gen von Edelmetall gegenseitig anbieten. Dieser Vorschlag
scheint uns recht gut zu sein. Die praktische Ausfithrung
diirfte wohl am einfachsten in den méglichst oft abzu-
haltendenregelmabBigen Zusammenkiinften
der Kollegen, erfolgen kionnen, indem dort gewissermaBen
nach Art einer Birse Angebote und Nachfrage bekannt-
gegeben werden. Wo die Kollegen geniigend freundschalt-
lich zusammenarbeiten, kiinnten ynter Umstdnden auch beim
Obermeister oder bei einem anderen Kollegen, der sich der
Miihe unterziehen will, schriftlich oder persiinlich Mitteilun-
gen niedergelegt werden iiber Kaufangebhote oder Gesuche,
um einen miglichst schnellen und mit wenig Kosten ver-
kniipiten Austausch zu ermiglichen. Der kaufende Kollege
wird natiirlich dem Verkaufenden den GroBhandelspreis be-
zahlen miissen,

Eine weitere Anlagemoglichkeit besteht im
Ankauf von Goldanleihe, [Jullnr:é{'hﬁi;:emwcti'.-'.ungc*m Rogzen-
rentenbriefen und dergleichen. Hiergu ist natiirlich in der
Regel die Vermittlung einer Bank erforderlich. Bei kleinen
Posten sind die Kosten verhiltnismiiBig groBb. So haben wir
z. B. errechnet, daBl nach den jetzigen Bedingungen der Ber-
liner Grollbanken die Gebithr fiir die Einzahlung eines ent-
sprechenden Geldbetrages, den Ankaul der Anteile, den Wie-
derverkauf und die Wiederauszahlung des Betrages [iir einen
Dollar Goldanleihe rund 8 % des Kurswertes des Anleihe-
stiickes betrdgt. Dabei ist die Goldanlethe noch von der
Borsenumsatzsteuer belreit! Und doch erscheint es uns
richtiger, im Notlalle auch diese Aufwendungen zu machen,
als sich noch gréBeren Verlusten durch Geldentwertung aus-
zusetzen. DBei groferen Posten werden die Unkosten ja auch
prozentual geringer,

Viel Hoffnung setzt man nun auf die kemmende ,,N e u-
mark’. Die Wirkungen ihrer Einfithrung konnen wohl
selbst gewiegte Finanzpolitiker noch nicht iibersehen. Aul
jeden Fall ist es aber gut, vor tibertriebenen Holfnungen zu
warnen, und gerade in diesem Zusammenhang mochte ich
darauf hinweisen, daBl die Neumark nicht in einem zu groflen
Umfange zur Wertanlage wird benutzt werden diirfen, denn
wenn zu grofle Mengen derselben dem Verkehr entzogen
werden, wird sie die an ihre Einfilhrung gekniipften Erwar-
tungen nicht erfiillen konnen. Bis man die aus ihrer etwaigen
Einfiihrung méglichen Wirkungen besser i{ibersehen kann,
wird man deshalb eine Wertanlage aufl anderen Gebieten
suchen miissen,

Nun kommt noch eines der traurigsten Kapitel unserer
jetzigen Wirtschaftslage, und das ist die Abschiittelung
der kleinenKunden durch die GroBbanken durch die
rigorosesten Bedingungen. Gegeniiber diesen Bedingungen
der Banken muB man wirklich unsere Industrie noch beschei-
den nennen. Fir jeden. Buchungsvorgang von Betriigen unter
M) Goldmark werden auBer den bisherigen Provisionen
5 Goldpfennig berechnet. Betrige unter 50 Goldmark wer-
den nicht mehr verzinst. Schecks von weniger als 5 Gold-
mark werden nicht mehr ausgezahlt, und Buchungsposten
unter einer Goldmark werden nicht mehr mitgeteilt! Das ist
so eine kieine Blittenlese aus den Bedingungen der Grol-
banken, denen {rither auch der kleine Gewerbetreibende ein
recht willkommener Kunde war, und dies aller Wahrschein-
lichkeit nach spiiter auch einmal wieder werden wird. Dali
die Banken von der ungeheuren Zahl der Nullen, die sie be-
willtigen miissen, fast erdriickt werden, ist bekannt und er-
kldrlich. Ob aber dieses schroife Vorgehen notwendig war,
ist noch eine andere Frage, und es bliebe doch zu erwigen,
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