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Bezugspreis
Der Preis fiir Deutschland fir den Berng vom
der Geschiftsstelle ist aus den beiliegenden
selkelzlen Nachrichtien® ersichilich. Fel
direkter Bestellung bei der Post monatlich
3 Mk. Grondpreis. Fir das Ausland unter
Streifband Jahresberugspreis mach Anfrage.
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Substanzerhaltung beim Verkauf von Trauringen

Bei der dauernden Entwertung der Mark und dem
Tempo, mit dem diese Entwertung gerade in der letzten Zeit
tortgeschritten ist, ist die Frage der Substanzerhaltung die
vielleicht wichtigste und brennendste, aber auch schwierigste
unter allen wirtschaftlichen Fragen fiir alle Gewerbetreiben-
den geworden. Besonders schwierig wird die Frage dann,
wenn Gegenstinde verkauft und wiederbeschalft werden
sollen, die zu einem erheblichen Teile aus Stoffen bestehen,
die zu Preisen in Deutschland gehandelt werden, die iiber der
Dollar-, also iiber der Weltmarkt-Paritiit, liegen, wie das z. B.
bei echten Waren aus Gold, Silber und Platin der Fall ist.
Auf die vom Verbande der Grossisten des Edelmetall-
gewerbes eingefiihrten rigorosen Zahlungsbedingungen fiir
die Waren der Gruppen IV und V wurde in der Deutschen
Uhrmacher-Zeitung mehrfach hingewiesen und auf die MaB-
nahmen, die der Einzelhiindler treffen kann bezw, muB, wenn
er sich beim Verkauf solcher Gegenstiinde nicht arm ver-
kaufen will. Von einem bekannten Fachmann aus der Trau-

| ring-Fabrikation werden uns Ausfithrungen dariiber zur Ver-

iigung gestellt, auf welche Weise der Uhrmacher sich beim
Verkauf von Trauringen vor Schaden bewahren kann. Wir

| eninehmen diesen bemerkenswerten Ausfithrungen folgendes:

w15t der Uhrmacher nicht in der Lage, fiir eine Ware
einen festen Preis anzugeben, so wird der Kunde in den
meisten Fillen mifitrauisch werden, und hiufig wird sich dann
das Geschilt zerschlagen. Berechnet er jedoch seinen Ver-
kaufspreis auf Grund des Dollarstandes des Verkaufstages,
s0 wird es ihm gerade in der letzten Zeit hiufig passiert sein,
dali er bei steigendem Dollarkurse am niichsten Tage statt
zweier verkaufter Ringe trotz eines angemessenen Auf-
schlages auf die Tages-Einkaufspreise nur noch einen Ring
ftir den erzielten Verkaufspreis wieder erwerben kann. Aus
diesem Dilemma kann er sich nur durch eine radikale Preis-
politik retten, und eine solche gibt es auch, die ihm gleich-
eeitig die Miglichkeit 1iBt, einen festen Preis abzugeben. Der
Weg hierzu bietet sich ihm durch die Errichtung eines Gold-

kontos oder wertbestéindigen Kontos, die in letzter Zeit von
einigen Firmen des Uhren- und Edelmetallgewerbes ein-
geliihrt worden sind. Die Kalkulation vollzieht sich dann in
folgender Weise:

Wiinscht ein Kunde ein Paar Trauringe zu kaufen, so
berechnet ithm der Uhrmacher einen vorléufigen Preis,
entsprechend dem Dollarstande des Bestellungstages. Dieser
Preis gilt als Anzahlung. Als endgiltiger Preis wird
dem Kunden ein Dollargrundpreis genannt, der gem#B den
am nichsten Tage geltenden Dollarkurse abgerechnet wird.
Der Einkaufspreis fiir einen Trauring betriigt dann fiir 1 g
(0,333 35 Dollar-Cents: fiir 1 g (1,585 58 Dollar-Cents und fiir
1 g 0,900 82 Dallar-Cents einschlieBlich Fasson. Auf diesen
Preis wird im allgemeinen ein Aufschlag von 50 % fiir Un-
kosten und Verdienst genommen. Angesichts der auBler-
ordentlich groBen Schwankungen des Dollars, selbst von
einem Tage zum anderen, mufl jedoch auBerdem ein erheb-
liches Kursrisiko eingerechnet werden, fiir das ich [iir
massive Goldwaren 50 % vorschlage. Bleibt der Dollarkurs
einmal ausnahmsweise einige Tage hindurch stabil, so kann
dieser Prozentsatz fiir das Kursrisiko entsprechend ermiBigt
werden. Soweit Trauringe zu den Gegenstinden des tig-
lichen Bedarfs gehiiren (die Skariitigen und leichten 14karii-
tigen Ringe), also der Wuchergesetzgebung unterliegen,
mubB so verfahren werden, da anderenfalls eine Anklage
wegen Preiswuchers zu befiirchten ist. Im iibrigen diirfte bei
Befolgung meiner Vorschlige eine Anklage oder gar eine
Verurteilung wegen Preiswuchers nicht zu beliirchten sein.

Fiir 1 g 0,333 Trauring-Gold hitte der Kunde also am
Tage der Bestellung 70 Dollar-Cents anzuzahlen, umgerechnet
zum Dollar-Briefkurse des Bestelltages. Den sich daraus
ergebenden Markbetrag schickt der Kunde nunmehr auf sein
Goldkonto bei seinem Grossisten oder Fabrikanten ein.
Voraussetzung fiir die volle Durchfiihrung meines Vorschlages
ist also, daB bei den Grossisten und Fabrikanten Goldkonten
fiir deren Kundschalt gefiihrt werden. Auf diese Weise hat
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