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Bezugspreis
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Ureschifes- und vermischie Anzeigen 003 B,
fiir Stellen - Angebote und -Cesuche 015 BML
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Man kann den Menschen allerhand Grobheiten sagen,
ohne sich ihren Unmut zuzuziehen, wenn man es nur ver-
steht, die Pille gehdrig zu verzuckern und mit einer liehens-
wurdigen Geste zum Schlucken zu geben. Dieser Gedanke
dringte sich mir unwilkiirlich auf, als ich den Artikel: Die
Lage der deutschen Uhrenindustrie” wvon Dr. Dienst
in den Fachzeitungen las®). In der liebenswiirdigsten
Weise werden uns da Dinge gesagt, die es in der Tat
werl sind, einer eingehenden Betrachtung unterzogen zu
werden

lech greife zuerst die Grundtendenz des Artikels her
aus, die in den folgenden SchluBworten liegt: ,Der Handel
droht einer Verknocherung zu verfallen, wenn er nicht groB-
zugiger wird. Inshesondere muB der Uhrmacher
immer noch mehr zum Kaufmann werden,
Weg vom Drehstuhl, fort mit der Lupe, kiimmert Euch um
Eure Schaufenster und bedient mit Liehe, Sorgfalt und Ge-
schick Eure Kundschaft! Repariert zu alt gewordene Uh-
ren nicht mehr, versehet sie mit dem Todeszeichen und legt
in jeder Stadt einen Uhrenfriedhof an oder. noch besser,
macht Althéndler zu euren Nachbarn!' Sehr richtig, Herr
Dr. Dienst; auch mir wiire es sehr lieb, wenn ich diese For-
derungen meinen Kollegen mit der Aussicht auf vollen Er-
folg schon heute vortragen kénnte. Wenn dieser Erfolg da
ist, dann werden die Uhrenfabriken einen viel grofleren Ab-
, satz haben und auch ihre Gewinne entsprechend steigern
| kinnen. Ich biete Ihnen, sehr geehrter Herr Doktor, meine
- Bundesgenossenschalt zur Erreichung dieses Zieles freudig
an. lch stelle nur die Gegdenforderung, daB auch Sie mein
Bundesgenosse werden in dem mir aufgezwungenen Kample,
die Vorbedingungen zur Erreichung unseres
ftemeinsamen Zieles zu schaffen Ich bin viel
zu sehr Deutscher, um den Ausweg in Erwigung zu ziehen,
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") Dieser Aufsatz wurde in seinen wesentlichen Teilen
unter der E.Ther;:chrifl wWhrenindustrie und Uhren-
handel” in Nr 12 der Deutschen Uhrmacher-Zeilung ver-

iffentlichi. DieSchriftleitung
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Wir Uhrmacher und die deutsche Uhrenindustrie

Von Enno Kerckholff, 1. Vorsitzender des Zentralverbandes der Deutschen Uhrmacher

den eine bestehende Einkaufsgenossenschalt in allerletzter

Zeit in den Kreis ihrer Betrachtungen gezogen hal.

Vor allen Dingen ist die Frage zu prifen,warum
der Uhrmacher die zu alt gewordenen Uh-
rennoch repariert, anstatt neue Uhren zu verkau-
fen. Die Antworl liegt auf der Hand. Solange der Wirt-
schaltsverband der Deutschen Uhrenindustrie es nicht tertig-
bringt, seine Erzeugnisse zu genau gleichen Preisen dem
Einzelhandel zugiinglich zu machen, solange die Waren an
den einen Abnehmer zn diesem und an die anderen zu je-
nem Preise verkauft werden, solange Versand- und Waren-
hauser dieWare hilliger als die Uhrmacher beziechen kinnen,
solange der Uhrmacher, um einige Stiicke zu verkaufen,
ein grofles Lager unterhalten muB, wihrend die Mengen von
cinigen, im Einkauf besonders hevorzugten Geschiaften ver-
kauft werden, solange wird der Ruf ,Uhrmacher, werde
Nur-Kaufmann!” sich keine restlose Geltung verschatfen
kénnen. Helfen Sie mir, Herr Dr. Dienst, es dahin zu
bringen, daB der Uhrmacher zu gleichen
Preisen einkaufen kann wie der Aullensei-
ter, dann wird er auch seine Ware zu den gleichen Preisen
dem Publikum anbieten kiénnen, dann wird er griiflere Men-
gen umsetzen und soviel kaufminnische Arbeit leisten
miissen, dall er weder Zeit noch Lust hat, sich mit der Re-
paratur zu alt gewordener Uhren abzugeben.

Vom Standpunkt der Fabrikation aus kénnte man ein-
wenden, dall es fiir die Industriegleichgiltigsein
kann, wer ihre Fabrikate verkauft, wenn sie
nur bezahlt werden. Eine in dieser Frage zustindige Per-
sonlichkeit hat frither einmal folgendes dgeschrieben: . Fs
wire alsounklug, wollte ein auch noch sa grafl
angelegter Uhreniﬂbrikati:;nsh1:|nzl:rn beider
Warenverteilung auf die Tatigkeit des
selbstandigen, gelernten uwnd fachkundi
gen Uhrmachers verzichten, abgesehen davon,
daB durch diese Verkaufsart die Kapital- und Risikofrage
emne gesunde und, wie mir scheint, natiirliche Unterteilung
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