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Natiirlich soll hier nicht der allzu groBen Konkurrenz
das Wart deredet werden, die, wie jedes ,Zuviel”, vom
Uihel ist. Aber auch dann, wenn die Konkurrenz iiber das
wirtschaftlich ertridgliche MaB hinausgeht, darf der Kon-

kurrenzkampl keine haBlichen Formen annehmen und zwar
im Interesse des fachlichen Ansehens wie des wirtschalt-
lichen Erfolges. Der Vers: ,Konkurrent., das ist ein Mann,
den ich nicht verknusen kann” mull gegenstandslos werden!
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Zur Einstellung von

Bei der seit geraumer Zeit bestehenden lebhaften Nach-
frage nach tiichtiden Uhrmacher-Gehilfen, der kein ent-
sprechendes Angebot gegeniibersteht, kommt es bedaaer-
licherweise oft zu MiBhelligkeiten, wenn ein Gehilfe, der
nach Ansicht des Chels bereits verpflichtet war, die Stellung
aus irgend einem Grunde nicht antritt. Manchmal handelt
es sich um sehr offensichtliche Fille von Vertragsbruch, die
dem Gehilfen auch ganz zweilelsirei als solche erscheinen,
Hier mull mit allem Nachdruck und mil allen gesetzlich er-
laubten Mitteln durchgegriifen werden, um dem Grundsalz
der Vertragstreue allgemeinste und unbedingte Geltung zu
verschalfen. Auch die Organisationen der Uhrmacher-Ge-
hilfen taten gut daran, ihre Mitglieder zu strikter Vertrags-
treue zu erziehen und nach Kriften aulklirend zu wirken
iiher die Formen., unter denen ein Engagement zustande
kommt, sowie iber die wirtschaftliche Notwendigkeit der
Vertragstreue. Oft komml es aber auch vor, daB Schwierig-
keiten, Verirgerungen und Schiden lediglich deswegen ent-
stehen, weil der zwischen den beiden Parteien gefiihrte
Schriftwechsel nicht so deutlich war, dal MiBverstindnisse
ausgeschlossen wurden,,

Als Beispiel figen wir folgenden uns vorliegenden
Fall an: Ein Uhrmacher-Gehilfe J. bewarb sich auf ein In-
seral hin bei einer Berliner Firma D. um eine Stellung, indem
er die iiblichen Angaben iiber die bisherige Titigkeit machte,
Zeugnisabschriften beifiigte und um weitere Nachricht bat.
L'ie Firma D). gab ihm ihre Bedingungen bekannt und bat um
sofortige Milteilung dariiber, wann im Falle des Einverstind-
nisses der Eintritt friithestens erfolgen kiénne. Der Gehilfe
schrieb daraul sofort zuriick: . Bestitige [hnen hiermit dan-
kend den Empfang lhres Schreibens vom 3. d. M. und teile
Ihnen hiflichst mit, dal ich Montag, den 17. September, dort
eintreffen kann. Mit Thren Bedingungen erklire ich mich
einverstanden. Mein griBtes Bestreben wird es sein, mir
lhre volle Zulriedenheit und IThr Vertrauen zu erwerben.”
Die Berliner Firma glaubte nunmehr, dafl das Engagement
fest abgeschlossen sei, und schrieb nicht mehr zuriick. Acht
Tage spater, vier Tage, bevor die Stellung angetreten werden
sollte, schrieb der Gehilfe, daBl er vergebens auf ein festes
Engagement gewartet habe und daher annehme, dall die
Firma D. aufl seine Dienste verzichte.

Preisfrage: War der Gehilfe selbst tatsichlich. ehrlich
und ohne Flausen. der Ansicht, daB er noch nicht gebunden
war und die Firma D. nochmals schreiben muBite? Juristisch

Uhrmacher~Gehilfen

kann es keinem Zweifel unterliegen, daB der Vertrag per-
feki war. Justizrat Henschel #uBert sich hierzu wie
folgt: ,,Die SchlieBung eines Vertrages setzt voraus, dal} ein
Antrag gemacht und von der anderen Seite angenommen
wird. Hierdurch ist der VertragsschluB perfekt. Eine noch-
malige Bestitigung ist nicht erforderlich. Herr J. bewarb
sich mit Schreiben vom 1. September um die Stellung. Herr
D. teilte ihm mit Schreiben vom 3. September die Bedin-
gungen mit, Herr J. bestiatigte mit Schreiben vom 4. Septem-
ber und zeigte gleichzeitig an, wann er die Stellung antreten
werde. Unter diesen Umstinden ist es nichts weiter als eine
Ausrede, wenn Herr J. schreibt, er habe eine noch-
malige Bestitigung erwartet. Herr D. ist im Recht,
wenn er Herrn J. hiir vertragbriichig erklirt und Schadens-
ersatz verlangt,”

Immerhin ist es nicht notwendig, dall ein junger Uhr-
macher-Gehilfe einen juristisch klar liegenden Sachverhalt,
mag er auch einfach sein, als solchen erkennt. Freilich
sprechen die Tatsachen, daB er seine Absagekarte mit den
Waorten ,,5ie wollen also hoflichst entschuldigen, daB ich
[hnen nicht zu Diensten stehen kann" schloB, und daB er zwei
Tage spiater laul Postvermerk auf einen ihm sofort zuge-
sandten eingeschriebenen Brief unbekannt verzogen war [er
hatte also bereits eine neue-Stellung angenommen), zu seinen
Ungunsten. Bei alledem ist es maglich, dall der Gehilie in-
folge Unkenntnis in juristischen Dingen sich der {atsich-
lichen Verhiltnisse nicht klar bewullt war. Im vorliegenden
Pall konnten wir 2. B. leststellen, daB auch andere in Ver-
tragsangelegenheiten nicht unerfahrene Personen meinten,
man konne wohl der Ansicht sein, ein Vertrag sei nicht zu-
stande gekommen. Es empfiehlt sich daher, daB sich die
Geschaftsinhaber, welche Gehilfen suchen, immer so prizise
ausdriicken, dali ein jeder Gehilfe, mag er auch noch so jung
und unerfahren sein, genau weill, woran er ist. In dem vor-
liegenden Falle wiirde es schon geniigt haben, wenn die
Firma D. am Schlusse ihrer Antwort auf das Bewerbungs-
schreiben etwa folgendes gesagt hiitte: ,, Wenn Sie mit diesen
Bedingungen einverstanden sind und die Stellung spitestens
bis zum . . .. . anireten konnen, so bitte ich um sofortige
Milteilung dariiber. Das Engagement gilt dann ohne weileres
uls fiir beide Teile verbindlich." Da es sich bei diesem Briefe
und dem Antwortschreiben des Gehilfen um wichtige Ver-
tragsdokumente handelt, so empliehlt es sich, solche Briefe
einschreiben zu lassen.
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~~~ Sprechsaal”) »~
Mehr und bessere Reklame fiir die Werkstatt!

Der unter dieser Uberschrift in Nr. 45 der Deutschen Uhr-
mmﬂ‘:tr-zl:*iluni_r; erschienene Aufsatz hat mir den Kopl heifl ge-
macht. Um es gleich vorwep zu sagen: die grolle Masse der
Uhrmacher hat nach meinen Eriahrungen von dem hohen Nulz-
wert der Reklame keine Vorstellung; im Gegenleil: sehr viele
l1_abnn es wohl einmal mit der Reklame versucht, aber weil der
Erfolg nicht sofort | knippeldick” in die Erscheinung (rat, die
Reklame als nutzlos betrachtet und wieder eingestellt. DaB aber
die Ursache des Millerinlges oder des ungeniigenden Erfolges in

") Fiir die Verofientlichungen im ,Sprechsaal” dbernimmt die
Schriftleitung nur die preBgesetzliche Verantwortung,

der falschen Anwendung gelegen hat, dariiber ist man sich nicht
klar geworden; wvielleicht hat man nicht einmal dariiber nach-
gedachl

wWelche Fehler werden denn gemacht?"” wird nun mancher
Kollege vielleicht fragen. Als grobsten Fehler betrachte ich in
der Reklame die herkimmliche Monotonie: ,Uhren repariert gut
und preiswert (billig)" oder ,Uhren und Goldwaren in griifiter
Auswahl bei billigsten Preisen empfiehlt .. .” Herr Kollege,
iiberlegen Sie einmal: wer, glauben Sie, wird, ohne einzuschlafen,
auch nur eine Vierlelseite derartiger Eintonigkeilen lesen? Je
tesselnder ein Reklametext ist, um so griflere Erfolgsaussichlen
bietel er selbstverst@andlich, und ich bin davon durchdrungen, dall
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