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<ich die Handelsmarken nahezu ausschlieBlich auf Taschen-
ihren. Nun., die Fabrikanten haben nicht gewartel, bis sie
auch fiir Grofluhren Geltung erlangt hatten, sondern haben
die Tiire vorher zugemacht. Es bestehen zwar noch Ver-
trige mit einer der Handelsmarken-Ordanisationen; jede
weitere Lieferung von GroBuhren mil einer Handelsmarke
wird aber rundweg abgelehnt, und man darf ruhig annehmen,
dall die Fabrikanten es durchaus ehrlich meinen, wenn sie
sagen, dall sie sich kriftig bemithen wollen, auch die Liefe-
rungsverpflichtung gegeniiber der einen Marke zu beseitigen,
denn sie haben selbstverstindlich lingst erkannt, dall die
urspriinglich nur zur gegenseitigen Bekimpiung im Einzel
undel geschaffenen Handelsmarken auch ein wundervolles
Machimittel gegeniiber der Fabrikation darstellen.

Wer die Macht hat oder zu haben glaubt, gibt sie nichi
dern aus der Hand. Im Augenblick ist die Macht wohl bei
den Fabrikanten, soweit GroBuhren in Frage kommen, aber
es giht anscheinend doch noch einige recht unbequeme
Auflenseiter, und es wiire sehr wohl denkbar, daB diese mat
Hilfe der Handelsmarken zu noch weit griferer Bedeutung
selangen kinnten, was dann unter Umstinden eine weseni-
liche Einschrinkung der augenblicklichen Machistellung der
organisierten Fabrikanten bedeuten kionnte. Das Mittel hier-
-,-w.-;en wurde aber gefunden, ein ganz unschuldiges, harmloses
kleines Mittelchen, nur so eine kleine, der . Rationalisierung”
dienende Mehrbelastung der Fakturisten, die ab 1. Januar
1920 das Vergniigen haben, aul jede Rechnung + 11,1 und

10 % #u schreiben, und denen hierbei boshalterweise die
PHicht auferlegl worden ist, den Zwischenwerl auch auszu-
rechnen: ein kleiner Rechenfehler schadet aber nichts, denn
die SchluBsumme der Rechnung ist die gleiche wie vor dem
Aufschlag; die braucht man also nur abzuschreiben. T r e u-
rabatt” nennt sich diese niedliche kleine Erfindung allge-
mein: hier hat man ihr den Namen ,Vorzugsrabaltl’
dedebhen.

Mit den Uhrmachern verhandeln? Aber selbstverstind-
Also die Frage der Warenhausheliefe-
rung ist ein wundervolles und unerschépfliches Thema; dar-
ither kann man jahrelang verhandeln und Zugestindnisse
Man kann dariiber auch im Januar 1929 noch ein
mal verhandeln. Auch iiber den Treurabatt? Das lie sich
leider nicht machen, denn der wvon den Grossisten ge-
wiinschte Vertrag lief am 31. Dezember 1928 ab und mulite
mithin notwendigerweise — wegen des dringenden Wunsches
natlirlich zum 1. Januar 1929 erneuert werden, und da es
14 nun doch leichter ist, mit 200 Grossisten einen Vertrag zu
machen als mit 12000 Uhrmachern, so mullte man diese
kieine Bestimmung eben schnell in diesen Vertrag einfiigen
Aber das hat ja auch fast gar nichts zu sagen, denn es bleibi
doch eigentlich alles beim alten: +.11.1 und 10 %! Und
aul die vorhandene Aullenseiterware hat der Verlrag selbst-
verstindlich keine Rickwirkung

Iich, turchthar dgern!
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Die Uhrmacher wollen den Treurabatt nicht? Ja aber
meine Herren, Sie verlangen doch, dall wir schirfste Bin-
dungen eingehen beziidlich der Belieferung von Aubenseitern
> verlangen +von uns, dall wir scharfste Bin-
dungen eingehen beziiglich der Belieferung von Waren-
hiiusern, lrotzdem uns deren bare Kasse manchmal eine so
wirksame Hille sein kinnte, wie sie uns von lhnen nie gde-
bolen werden kann, Sie verlangen, mit einem Worle gesagt,
von uns einen moglichst absoluten Schutz des Vorrechtes des
Handels mit Uhren gegeniiber allen miéglichen AuBenseitern
Ja werden Sie uns doch gerechterweise als Gegenleistung
den Schutz gegeniiber unseren AuBenseitern nicht versagen
wollen und kinnen. Im iibrigen diirfen Sie uns diesen Schutz
nicht versagen, denn wenn Sie die Aullenseiter neben uns
begiinstigen, die an keinerlei Bedingungen gebunden sind.
dann sind wir ja gar nicht dazu in der Lage, IThnen den von
Ihnen gewiinschten Schutz zu dewihren, denn er wiirde ja

von den Fabrikations-AuBenseitern immer wieder wirkungs-
los gemacht werden,

Gegen diese Argumenlation der Fabrikanten 1aBt sich
atch beim allerbesten Willen michts einwenden. Ehbensn
sicher, wie es ist, dall der Treurabatt gegdeniiber dem Einzel-
handel eine hiochst unerwiinschte Zwangsmalinahme dar-
slellt, deren Folgen durch die dadurch bedingte weitere
Machtanhiiufung bei den Fabrikanten fiir den Einzelhandel
recht nachteilig sein kiénnen, ebenso sicher ist es, dall deo
Einzelhandel gegeniiber den Fabrikanten nicht dauvernd des
Stundpunk! einnehmen kann: Du darfst zwar nur an mich
lielern. aber ich kaufe, wo ich will. Da es aber gesetzlicl
nicht miglich isl, mit dem Zentrals erband Vertrage mit wirl
schaltlichen Bindunfen fiir Mitglieder, und da es
praktisch nicht moglich ist, solche Vertrige mit samtliche:
Ulirmachern einzeln abzuschlieBfen, so kann man es den |
brikanten wirklich nicht so sehr iibelnehmen, wenn sie de:
ienigen Weg gehen, der sich ihnen durch ihren Verlragsah
schluB mit den Grossisten leichl darbietet.
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Es ist unmaglich, das Problem des Treurabaties an diese
Stelle in allen Einzelheiten zu eridrtern. Es kommt uns nu
dayauf an, darzulegen, dall seine Einlithrung einerseits ein:
gewisse Zwangliaufigkeit zu bedeuten scheint, dall seine Aus
wirkungen auf den Einzelhandel andererseits aber von so
¢rundlegender Bedeutung sein kinnen, dafl seiner Einfithruny
nur unter solchen Kautelen zugestimmi werden kann, dali
wichtige Interessen des Einzelhandels weder jetzt noch
Zukunit verletzt werden kinnen. Vor allen Dingen handel
es sich um die Wahrung des Friedens
isl dringendst zu fordern, dall die Wirkung des Denunziante
tums im Einzelhandel und im GroBhandel nach Einfithrung
des Treurabattes nicht unterschitzt werden darl Auden
blicklich ist das nachsle Ziel der Enfihrung des Treurabatle
sicherlich auch die Fernhaltung der Handelsmarken vom Ge
hiete der Grolluhren ni
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Wie die J:lﬂl:'.." sich nun emmmal enl-
wickelt haben, ist aber die Einfithrungd von Handelsmarlkes
auch fiir GroBuhren ein vitales Interesse des Einzelhandels
Geht es den Fabrikanten wirklich nur um die Belkimplun
ihrer Fabrikations-Aullenseiter, dann brauchen sie sich aucl
ieden die Ubertragung von Handelsmarken aul GroBuhres
nicht zu striuben, denn in dem Augenblick, in dem die Li

ferung dieser Uhren von Vertragsfabrikanten iibernommen
wird, wird man jeden Gedanken, sie von Aullenseitern zu be
zichen, fallen lassen. Geht es den Fabrikanten aber nur um
die letzte Befestigung ihrer das ganze Gewerbe unumschrinkl
heherrschenden Machiposition, dann handell es sich auch li
den Einzelhandel um eine fiir seine selbstindige Existenz
lebenswichtige Machtfrage, und er hat das letzte daranzu
setzen die Einfihrung des Treurabattes zu verhindern. Hie

zu bedart es aber voller Einigkeit und der Einsetzung der
vollen Macht auch der wirtschaftlichen Einzelhandels-Urgam-
sationen, die hierbei auch um ihre Existenz kdamplen, wenn
dies vielleicht auch noch nicht von allen Seiten ane

kannt wird.

Ubrigens ist dem Einzelhandel in diesem Kampie ein
miichtiger Bundesgenosse erwachsen durch ein Urteil |_.| e s
Kartellgerichtes, wonach dieses im Falle der Fesl-
selzung eines Vorzugsrabattes von nur fiinf Prozent ent-
schieden hat, daB der Treurabatl eine sperriihnliche Mali-
nahme darstelle. Die Verhingung einer solchen Malnahme
hiingt aber von der Billigung des Kartellgerichles ab. In dem
erwihnten Falle hat das Kartellgericht zwar erkannt, daBl hier
durch den Vorzugsrabatt eine Gefihrdung der Gesamtwirt
schaft oder des Gemeinwohles nicht eintreten wiirde, und dali
eine unbillige Beeintrichtigung der privaten Interessen dci
betroffenen Firma nicht vorliege. Hiernach ist es also durch
aus moglich, dall das Kartellgericht in emem anders ge-
lagerten Falle anders entscheiden und damil z _H. auch der
Treurabatt der Uhrenindustrie die gedachte Wirkung ver-
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