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Bezugspreis
fir Deutschiand bel offener Zustellung
monatlich 1.75 B, unter Streifband 2,10 RM
Fir das Ausleand unter Streffband, soweil
kelne Portoermabipungen bestehen, Jahres
bezugspreis 25— RM in Landeswihrung
e L 8 A & 3 Schwelrer Franken uwsw.)

Die Zeitung erscheint ao jedem Sonnabend,
Bricfanschrift; Deatsche Uhrmacher
Feitung, Berlin C 2. Brelte Strabe B9
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Preise der Anzeigen
Haum venm 1 mm Héhe und 47 mm Brelts fi
¥ Geschiftss und vermischts Anzeigen 0,27 RM
fir Stellen - Angebote und -Gesuche 0,17 BM
Die ganze Seite wied mit 255 — HM be
rechned ([He worstehenden Preise ergeben
sich mns: Crundpreis > Multiptikator 1,7 RMI

Postscheck -Koante Berlin 2581
Telepramm-Adresse: Uhrzeic Berlla
Feromsprecher: E1 Beralina 5641

Uhcen- Edelmetall- ckmaven Mackt

Nr. 7, Jahrgang 53  *
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Alle Rechte fiir samiliche Artikel und i‘l.lnh:idungcn ‘vorbehalten « Nachdruck urh ten

Zinsverlust und Zinsgewinn im Zahlungsverkehr

Das Uhrmacher- und Juwelierdewerbe hat einen Zah-
lungsverkehr, der sich aus dem Bargeschiit und dem
Kreditgeschift zusammensetzi. Ja, bei ihm liegen
die Dinge noch viel schlimmer als in vielen anderen Ge-
werbezweigen, weil es sich oftmals um Waren handelt,
die eine langere Gebrauchsdauer haben und nicht als un-
bedingt lebensnotwendig angesehen werden. In Zeiten ab-
flavender Konjunktur wirkt sich dieser Umstand sehr un-
angenehm aus, und es erhebt sich die Frage, ob aus diesem
Zahlungsverkehr Zinsgewinne oder Zinsverluste entstehen,
urd inwieweil dann solche Verluste in den Warenpreisen be-
riicksichtigt werden. Dieser Frage wollen wir hier einmal
nachgehen, Vorausgeschickt sei, dall es natiirlich nichi
moglich ist, einen allgemein passenden Rahmen zu geben,
denn dazu liegen die Verhilinisse der einzelnen Geschilte
nach Ort, Ortsteil, Umfang, Art der Kundschait usw. zu ver-
schieden, aber es laBt sich doch eine Anleitung geben, nach
der ein jeder sich seinen Verhiltnissen entsprechend ein
passendes Schema einrichten kann.

A. Das Bargeschialt Ganz allfemein betrachtet,
kann auch das Bargeschift einen Zinsverlust bringen, nim-
lich dann, wenn die bezogene Handelsware lingst bezahlt
ist, ehe sie verkauft wird. Es liegt in der Natur des Geldes,
dall es stindig wirtschaftlich arbeiten soll und deshalb mit
einem Zins behaftet ist. Das auf die Bank gebrachte Geld
wird solort verzinst. Geld aut dem Postscheckkonto bringt
zwar dem Konto-lnhaber keine Zinsen, trigt aber trotzdem
solche, nur dall sie nicht dem zugute kommen, dem sie
eigentlich gehoren. Auch das Geld im Sparstrumpf ist ge-
nau so zinswillif wie Bankgeld; wenn es keine trigt, so ist
das lediglich die Schuld des Besitzers. Der umsichtige Ge-
schiftsmann wird darauf sehen, dall moglichst viel von dem
Gelde, das sich in seinem Besitz ansammelt, auch Zinsen
bringt.

Eine Ware, die gestern dem Fabrikanten bezahlt
worden ist und heute schon gegen bar verkauft wird, bringt
in threm Erlis weder Zinsgewinn noch Zinsverlust. Neben-

bei bemerkt, kann natiirlich der Erlés sofort auf die Bank
gehracht werden, wo er ja Zinsen bringen wiirde. Aber

hier handelt es sich nicht mehr um die Umsalzzinsen, son-
dern um die Kapitalzinsen, weil das fiir die verkaufte War:
cingenommene Geld sofort wieder Geschiiftskapital wird,
das fiir seine eigene Verzinsung (in diesem Falle Gewinn]
zu sorgen hat, denn Hir dieses Geld werden ja wieder neue
Waren gekauit,

Die Umsatzzinsen, die hier gemeint sind, liegen emner-
seits [nach der Zinsgewinnseite) zwischen dem Datum des
Lieferantenrechnung und deren Bezahlung und andererseits
(nach der Zinsverlustseite) zwischen der Bezahlung de:
Lieferanten und der Zahlung der gekauften Waren durch die
Kunden. Das ist so zu verstehen: Wenn mir der Lieferant
drei Monate Ziel gibt, dann hat er den Zinsverlust lir das
hetreffende Kapital und die Zielzeit, ich aber dep Zins-
gewinn. Die Ware ist mit der Lieferung in mein Eigentum
fibergesangen, der Wert wird gedechkt durch mein (Geschifts-
kapital, dessen Verzinsung wieder in der Kalkulation des
Vﬂ'kdufsprmseq einbegriffen ist. Also tatsiachlich ,schenkt”
mir der Lieferant durch den Kredit einen Teil seiner Zinsen,
die ich Umsatzzinsen nenne. Ein vom Glick begiinstigler
Geschiftskiinstler wiirde, wenn er es fertigbhriachte, die Ware
stets sofort nach Erhalt gegen bar zu verkaufen, noch ein
schénes Geschiift nebenher durch das Einheimsen der frem-
den Umsatz- oder Kreditzinsen machen. Diesen Sonderge-
winn wiirde er jedoch zweckmiBigerweise nicht einfach ein-
stecken, sondern zur Umsatzvermehrung durch Preisver-
billigung benutzen, wodurch er schlieBlich noch besser
fahren wiirde, nimlich einerseits durch Erzielung eines
groBeren Umsatzes mit vermehrtem Gesamtgewinn und da-
durch andererseits durch Erzielung billierer Einkaulspreise.

Dieser Idealzustand ist wohl anzustreben, aber in der
Praxis in vollem Umfange nicht erreichbar. Die Maglich-
keit, die Ware wihrend der Kreditzeit oder sofort nach
dereu Ablauf zu verkaufen, liegt schon eher vor. Nehmen
wir diesen Fall an, dann sind die Umsatzzinsen des Liele-
ranten zwar auch noch gewonnen, aber sie finden ihren Aus-
gleich (d. h. sie verschwinden) durch das Liegenbleiben der
Ware auf dem Lager. Da die Ware Geldwert hat bezw.
Geld gleich gerechnet werden kann, so bringt sie. wie man
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