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Bezugspreis
iir Deutschlnpod bel offener Sustellung
monatlich 1,75 RM, untler Strelfband 210 BM.
Fir das Auwsland uoter Streilband, sowel!
keine Poricermibigongen bestehien, lalires
bezugspreis 15— REM in Landeswiihrung
o LU 5 A B30 Schwelzer Franken isw.)

[He Zettung erscheint an jedem Sonnabend,
Briefaaschelit: Devteche Uhrmacher-
Zeitung, Berlin C 2 Breite Strabe 8-9
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Preise der Anzeigen
Boom wvoo 1 mm Hobe und 47 mm DBrelte i
Cheschifis-  und vermischte Anzelgen 0,27 1BM,
far Stellen - Angebote und <Gesuche 0,17 RM
Die gonze Selte wird mit 255 — RM he
rechmet {CHe  worstehenden Preise erpehen
sich aus: Urondprels 3 Mualtiplikator 1,7 BEM)

Postscheck-~-Kopota Berlin 1581
Telegramm--Adresse: Uhrzeit Berlin
Fernsprecher: E1 Berolina 5641

Uhcen; Edelmetall- un[l Schmuckwacen.—Matkt

Nr. 40, Jahrgang 53 .
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Alle Rechle fir simtliche a'!'ll'tll'l-'El und .é'ﬁbblldungi.n vorbehalten « MNaechdruek wverboten

Wie zieht man sich fiir den Laden an?

Auf diese Frage, die wir in Nr. 34 unserer Zeitschrift
vom 17, August 1929 anschnitten, sind uns von einer ganzen
Anzahl im praklischen Leben stehender, erfolgreicher In-
naber von Uhren- und Juwelengeschilten sowie von einigen
anderen mit unserem Fache in Verbindung stehenden Per-
sonen sehr wertvolle Meinungsiullerungen zugegangen. Aus
allen Einsendungen klingt mehr oder weniger deutlich das
heraus, was Goethe in die Worte faBt: ,Eines schickt sich
nicht fir alle”. Wenn es nun auch zutrifft, daB in einer so
praktischen Frage, in der es ganz auf die Lage des einzelnen
Falles ankommt, immer und iiberall passende Rezepte nichi
verschriehen werden kénnen, von einigen Richtlinien wie der
Sauberkeit abgesehen, so kann es doch keinem Zweifel
unterlieden, daB die auf praktischen Erfahrungen sich auf-
bauenden AuBerungen urteilsfihiger Frauen und Minner
auch lir die Praxis allgemein ihren hohen Wert haben. Ein
jeder Geschiftsinhaber sowie eine jede im Verkaul titige
Person erhilt dadurch Anregungen und kann sich leicht
alles das heraussuchen, was fiir den Einzelfall jeweils paBt.
Ein sehr geschiitzter Einsender schreibt uns u. a.: +Eigentlich
ist alles ja ganz selbstverstindlich.” Das ist wohl richtig,
aber die Erfahrung zeigt doch, daB auch gegen das Selhst-
verstindliche nur zu oft gesiindigt wird, Jedenfalls ist die
Frage, wie sich die im Verkaulsgeschifle titigen Personen
am besten anziehen, fir die Entwicklung des Geschiftes
durchaus nicht so nebensichlich, wie sie manchem Geschifts-
inhaber oder Verkaufer vielleicht erscheint.

Wir geben zunidchst H. W. Tiimena, dem Leiter der
Verkaufsberatung der Hauplgemeinschaft des
Finzelhandels, das Wort.

wAul die Frage, welche Kleidung fir die "u"erkaufstahgkmt
die r.n_htlm. ist, dibt es als Antwort einige wichtige
allgemeine Gesichtspunkte die wesentliche
Bestandteile neuzeitlicher Verkaufskunst
sind

Das erste Gebot fir die -El'ErkﬂU[SklEl{lunE lautet:
whleide Dich der Arbeit gemaB!” Damit wird
ausgedriickt, dafl die Aufmachung des Verkiufers in bezug
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auf die Kleidung nicht im Gegensatz zu seiner Tatigkeil
stehen soll. Der Verkiuier im Kijlnni:|,]x*.‘.l%rv&:r1_ﬂa=5¢.:|'|.'i[| der
sich, um Mehl, Zucker und Kaffee zu verkaufen, einen Cut
anzieht, ist ebenso unpassend gekleidet wie der Verkiufer
mit liederlich gebundener Krawatte und Hosen ohne Biigel-
falten im modernen Herrenbekleidungsgeschift. Fir die
Verkiduferin oder den Verkiufer im Uhrengeschiaft bedeutel
dieser Grundsatz, dafl die Kleidung vor allem korrekt und
sehr sauber sein muBl, wenn man an die Behandlung der zu
verkaufenden Ware denkt. Von dem verkaufenden Uhr-
macher ist zu verlangen, daB er die gleiche peinliche Sorg-
falt, die er seinen Uhrwerken zuteil werden lalt, auch in
seiner Kleidung zeigt.

Das zweite Gebot, das hir die Kleidung des Verkiufers
und der Verkduferin gilt, lautet: ,KleideDichschlicht
und unauttallig!” Der Verkidufer mull immer be-
denken, dall die zu ihm kommenden Kunden seine Giste
sind, und daB er infolgedessen die gleichen Regeln zu be-
achten hat, die der gule Ton beim Emplang von Gisten im
Privatleben vorschreibt. Die taktvolle Hausfrau z. B. wird
stets ein wenig einfacher gekleidet sein als die Giste, die sie
erwartet. Der Verkiuler, insbesondere die Verkiuferin,
muB daher jede auffillige Kleidung vermeiden. Dunkle
Stofle sind fiir den Verkiiufer ebenso wichtig wie fir die Ver-
kduferin. Vereins- oder gar politische Abzeichen diirfen
unter keinen Umslénden getragen, Auswiichse der Mode in
der Kleidung nicht mitgemacht werden. Auch das Tragen
von vielem Schmuck ist auf alle Fille verpont. Selbst wenn
der Uhrmacher seinem Kunden Schmuck verkaulen will, ist
es keineswegs erforderlich, daB er selbst, seine Frau oder
seine Verkiuferin sich mit Schmuck geradezu ,behingt".
Der Verkiduler ist schlieBlich kein Mannequin, der die Ver-
wendung aller seiner Waren praktisch an sich selbst demon-
strieren muB. Wenig und diskreter Schmuck ist natiirlich
zuldssig und vorteilhaft.

Von diesen beiden wichtigsten Geboten fiir die Kleidung
beim Verkauf ausgehend, lassen sich die angeschnittenen
Einzeliragen beantworten. Das Problem der einheit-
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