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Der Uhrmacher und Juwelier und das Weihnachtsgeschatft

Von Juwelier Jaro Reimann

Die Schriftleitung dieser Zeitung hat seit geraumer Zeit
cinen dankenswerten Feldzug unternommen unter dem Leit-
worl ,Das ganze Jahr hindurch verkaufen!” Dieses Ziel isl
ja nun richtig und uberaus erstrebenswert, denn leider ist das
Verkaufsergebnis des Jahres mit Ausnahme des Monats De-
zember, wenn man von dem Ostermonat absieht, in unserem
Fache héichst kliaglich. Die Berliner bezeichnen diesen Zu-
sland mit den Worten: ..Vormittags war niemand da, und
nachmittags ist nichts los gewesen.”

Vorliufig ist es nun noch immer so, dal im Dezember
ein VYiertel bis ein Drittel des Gesamt-
Jahresumsatzes getitigt wird, und deshalb ist eben die
Zeit vor Weihnachten diejenige Periode, welche {iber Gedeih
und Verderb vieler HII”L'E'E['I entscheidet. Esz soll, so sagl die
Fama, Fachgenossen geben, die bereits im ersten Halbjahr mit
einem wirklichen Reingewinn abschneiden, aber bei
den meisten tritt dies erst in der zweilen Jahreshilite ¢in, und
bei noch anderen (und dies sind nicht wenige) fangt das wirk-
liche Verdienen erst am 10. oder gar erst am 15. Dezember an.
In den paar Tagen soll nun alles geschafft werden. Und je
schlechter die Zeiten sind, desto mehr dr‘ﬂ]‘:;‘j‘; sich das Geschilt
auf diese letzte Zeitspanne zusammen. Daraus ist zu ersehen,
wie aulerordentlich wichlig es sein mull, dafiir so vor-
bereitet zu sein, daB wirklich das Menschenmogliche
herausgeholl werden kann

Der Deutsche kauft nun einmal in der Hauptsache zu Weih-
nachten Geschenke. Daran ist nichts zu &ndern, und alle Ver-
suche;, wie ithn z. B. die Spielwarenindustrie gemacht hal,
einen zweilen Geschenktag im Sommer einzufiihren,
oder irgend welche anderen Hohepunkte im Verkauf zu schal-
fen, sind fehlgeschlagen Neuerdings machen viele Ein-
zelhandler eine sogenannte Vorweihnachisreklame und geben
10 % HRabatt wihrend eciner gewissen Zeit um Ende November
herum. Aber ich glaube, sie werden ebenso ein Haar darin
finden wie die groflen Kaufhiuser, die gleich nach Neujahr mit
Inventurausverkiufen zu herabgesetzten Preisen ankommen,
denn aui diese Weise wird das normale Weihnachtsgeschaft
vor- oder nachverlegt mit dem Effekt, dall 10 % weniger ver-

dient wurde. Und da in unserem Gewerbe der Nettoverdiens
ungefahr 10 ¥ ausmacht, so kann es passieren, dali man zum
Schlusse nichts verdient hat, denn zweimal kault ni
mand Geschenke!

Bleiben wir also bei der guten, bewihrten Einrichtung, das
Weihnachtsgeschift so wie bisher abzuwickeln, und treffen wi
alle Vorbereilungen, um J'||:]'.=:i_u daliir deriistet zu semn

In erster Linie muB unser Lager so zusammengestellt
werden, daB es sich schnell und gut umsetzt. Zu diesem Zwecks
sollte jeder Kollege, wenn auch in einfachster Form, Artikel-
Statistiken fithren, die ihm bald zeigen werden, welcher Artikel
sich gut und welcher sich schlecht umschliagt. Da mull eben
der Einkauf so vorgenommen werden, dall dic augenblicklich
am besten verkauflichen Warenarten reich-
lich vorritig sind, wihrend man die wenig gekaulten
im Lager beschrinkt. Armbinder waren z. B. vor kurzem noch
der grolle Trumpf, haben aber pldtzlich so nachgelassen, wie
es niemand fiir moglich gehalten hatte. Dafiir sind Kolliers
aul einmal sehr bevorzugt. Den Grund dieser Erscheinung
kénnen wir uns nicht ganz erkldren. SchlieBlich kann man
nicht alles auf die Mode der langen Handsclhuhe schieben, die
ich, nebenbei bemerkt, noch herzlich wenig tragen gesehen
habe. Hier hilft uns nur die Statistik; das Einkaufen nach
Gefiihl ist eine sehr gefihrliche Angelegenheit!

Viele Kollegen pflegen ihr Lager bereits in den
Sommermonaten zu vervollstindigen, was
zweifellos besonders bei sogenannten kuranten Geschiften,
von denen eine Unmenge Kleinzeug eingekauit werden mull,
richtig ist. Bei normalen Zeiten nimlich. Wenn aber die Um-
stinde derartig labil sind wie heute, wo man die Umsitze beim
besten Willen und eifrigster Beobachtung der Wirtschaftslage
nicht vorausschen kann, so ist es doch besser, seine Dis-
positionen fiir den Lageranbau auf einen spateren Leil-
punkt zu verschieben, wo bereits einige RKlarheit dber den
mutmaBlichen Dezemberumsalz eingelreten ist. Ein jeder
mache sich also eine ungefihre Aulstellung scines Bedarles
und — richte sich aber danach beim Einkauf! Wie schwer
daz izt, brauche ich den Kollegen gar nicht zu beschreiben.
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