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DEUTSCHE UHRMACHER-ZEITUNG

Bhl

am 1. Januar des nichsten Jahres nach Abzug des iiblichen
Skontos zu bezahlen.

Hieraus ist zu ersehen, daB ein Geschiitsmann, der iiber
ein ausreichendes Betriebskapital verfiigt, durch den ziem -
lich hohen Skonto zu pinktlicher Zahlung veranlabt
wird. Ist er einmal in der Klemme, so kann er, falls er sonsi
in geordneten Verhiltnissen lebt. einen kurziristigen Kredit bes
seiner Bank in Anspruch nehmen, da die zu zahlenden Zinsen
weniger als der Kassenabzug ausmachen. Anderenfalls mull
er aul den Abzug verzichlen und hat dann weitere drei Monale
Ziel, Infolge meiner zu groBen Abzahlungsverpflichtungen
hahe ich durchweg das langste Ziel ausnulzen mussen, wo-
durch ich den schinen Kassenabzug von 6% einbiilite. Bei
cinem Wareneinkauf von 8000 RM betrigt der Verlust, den
ich dadurch erleide, jihrlich an 500 RM bezw. etwa 1800 EM
fiir die Zeitdauer meines Abzahlungsplanes iiber drei Jahre.

Frwihnen méchte ich nur noch, dall der mir von memnen
Grossisten ohne jede Sicherung durch Sachwerte eingerdumlbs
groBe Kredit cine Ausnahme darstellt, um mir erst einmal in
den Sattel zu helfen. Nach der Statistik haben fast alle
deutschen Uhrmacher in Amerika durch fleibige
gute Arbeit, Beharrlichkeil und noch groliere Sparsamkeit das
gesteckte Ziel erreicht. Wer aber auf diese Eigenschaften ver-
zichten zu kdnnen glaubt und auf irgend welche -,,{ll'_i-:_'|-.|!r|'|l£ Lu-
fille spekuliert, wird bald sehen, daB er sich griindlich ver-
rechnet hat.

Non kommen wir zu Konkurrenzverhalt-
nissen, denen im ,Sweet Land of Liberty”, im stilen Lande¢
der Freiheit, kaum behérdliche Schranken gesetzt sind. In den
groflen Stidten gibt es, wie iberall in der Welt, glanzvoll auf-
gemachte Geschifte in den Hauplverkehrsstrafien und daneben
viele kleinere Liden in den weniger belebten Gegenden. Viele
Geschifte halten beinahe stindig Auktionen ab, die oft bis
Mitternacht dauern und eine Plage fir die reellen Geschalts-
leute sind. In der Kreisstadt 1II.1-|'-'r-I-:lt'l.“--':--I.'l-ii--.“l. wo ich mein (-
schiift betreibe, haben wir unter derlei Auswiichsen nmicht so zu
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lciden, Die Stadt ist mit thren 1400 Einwohnern in einem so
schwach bevolkerten Staate wie Sid-Dakota natiirlich von wviel
griBerer Bedeutung als eine Stadt von gleicher Grélie in

Deutschland oder auch in den dichter bevélkerten Teilen
Amerikas. Alle Stiidte in der hiesigen Gegend erfreuten sich
zwangslaufig einer aullerordentlichen Geschiftsbliite bis zu der
Zeit, in der das Automobil seinen Siegeszug antrat und in Ver-
bindung damit bessere Wege gebaut wurden. Gegenwirtig
spielen Entlernungen keine besondere Rolle mehr, und der
Landwirt, der hier nicht das Richtige findet oder zu finden
dlaubt, setzt sich einfach in sein Auto und fahrt in einer halben
Stunde zu der nichstgrioBeren Stadt, um dort
vorzunehmen. Aus diesem Grunde mull der hiesige Geschafts-
mann ein vielleicht nicht sehr groBes, aber vorziiglich ausge-
1alten, und er dart sich keine gute MNeuheit, die
kleineren

seine Einkiaufe

wihltes Lager

auf den Mark! kommt. E:Ll;j-_'hl..':'l lagsen. In den

Orten sind naturgemdB die Unkosten viel geringer als in den
gréoBeren Stiddten, und das ist gut so, denn in vielen Fillen
kinnen wir durch niedrigere Preise fir Waren und Repara-
turen unsere Kunden von der Konkurrenz an anderen Platzen
fernhalten.

Erhebliche Bedeutung haben auch die gewaltigen Post-
versandhiauser gewonnen, die jetzt auch n kleinen
Orten Verkaulsgeschiilte, sogenannte Chainstores oder Ketlen-
liden erofinen. In den Katalogen dieser Geschiilte habe ich
nicht nur die iiblichen Uhren und Schmucksachen gelunden,
sondern auch die Preise fir Zugfedern und sogar Hir Breguet-
Spiraliedern, neben Werkzeugen Hhir den andgehenden Uhr
macher. Hiermil scheint man die Absicht zu verfolgen, den
Emplingern des Kalaloges zu zeigen, dab die Uhrmacher einer
unerhért hohen Verdienst und
hilliger liefert. Die Kunden machen sich im allgemeinen keine
Gedanken dariiber; dall die Inhaber der riesigen Warenvor-
sandhiuser und Kettengeschifte mehrfache Millionare sind
und die niedrigeren Preise oft nur durch eine Hi rabdriickung
der Qualitit und der Arbeitslohne erzielt wurden. Dall durch
dicse Grollbelriebe kleinere und mttlere Geschiafte pge-
schiadigt werden, liegt auf der Hand. Nun
reich [auch heule noch) und schwach bevillkert,
viele Jahre dauern wird, che die soziale Frage zu ciner wirk-
lichen Gelahr heranwiichst. Wir Uhrmacher sind inlolg
der Verbindung von Verkaufs- und Reparaturgeschalt in em
verhiltnismaBig gliicklichen Lage; der gute Reparateur w
auch immer Kauf-Kundschaft haben und der Ronkurrenz wirk
samer begegnen konnen als andere Geschiltszweige, die sich
nur mit dem Warenverkau!l betassen.

In der Reklame sind die Amerikaner, wie ja allgememn
bekannt ist, Meister. Damit soll selbstverstandlich nicht gesagt
soin, dall die hier und wirksamen Werbemittiel
Bausch und Bogen wvon Deutschland iibernommen werden
diirften. In auBerordentlich geschickler Weise w erden die
amerikanischen Kiufer durch die Reklame so beeinflulit, dali
sie nicht aul den Gedanken kommen, es sei ihnen etwas ange-
pricsen worden, sondern gewissermalien dankbas daliir sind
dall sie an etwas erinnert wurden, das zu kaufen siz nur ver-
gessen hatten. Die Fabrikanten liefern auch den Einzelhindlern
unenigeltlich Reklamebilder und kleine Filme lir die Kino
werbung und Matern fir Zeitungsanzeigen. Die Zeitungen
stellen gratis Anzeigenentwiirfe fir alle Gewerbezweige =
Auch durch die vielen Rundiunk-Sendestationen

wird die

haben das Versandhaus wiel
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tiblichen

Verhigung.
wird eine eindrucksvolle Werbung getrieben; z. B
genauve Zeil nach der Uhr irgendeiner Uhren-Company durch-
gesagt, und dabei wird aul die ganz vorziiglichen Uhren dieser
Gesellschaft gcbithrend hingewiesen. Abgesehen von meinesn
Schaufenstern beschrinkt sich meine Reklame aul
wachentlich erscheinende Anzeige in der hiesigen Zeilung, einc
Werbung, die ich zum Weihnachtsgeschiit aul cie angrenzen
den Bezirke ausdehne.
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Mittel gegen das Beschlagen der Schaufenster

Man mag noch so }_Ern[]--;; "'."'."'L-r!,: an Uhren, Schmucksachen

noch so wirkungsvolle Schaufenstereinrichtungen aus-
stellen, das Schaulenster verfehlt immer seinen Zweck, so-
lange die Scheiben beschlagen oder gar vereist sind. Awuch in
diesemn Jahre kann man viele |:||;;-:|:hi.;=ﬂc-m: Schaufenster [est-
stellen; trotz vieler Versuche gelingt ¢s manchem Geschafts-
mann nicht, dieses Beschlagen zu verhindern,

In verschiedenen fritheren Jahrginden der Deutschen Ubr-
macher-Zeilung sind “zahlreiche Mittel angegeben worden, aul
welche Weise man das Beschlagen mit Eriolg bekimpien
kann. So wird als erstes und bestes Mittel die richlige Venl:-
In Nr.50, Jahrgang 1925,
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lalion des Schaulensters genannt.

befindet sich eine ausfiihrliche Abhandlung iiber alle grund-
silzlichen Fragen in dieser Hinsicht. In einem anderen Aul-
satz in Nr. 48, Jahrgang 1927, wird als weiteres wirksames
Mittel die Heizung des Luftraumes unmittelbar vor der Schau
fensterscheibe empfohlen. Die Heizung mittels CGasflimmchen
bietet einige Machteile schon allein wegen der Feuersgefahr,
wosegen die elektrischen Heizkorper sich als sehr praktisch er-
wicsen haben. Als drittes Mittel wird in diesem Aulsatz die
Durchlifftung des Schaukastens mit Hille elektrisch betricbener
kleiner Ventilatoren (Ficher) erwiihnt, In Nr. 46 vom Jahr-
gang 1929 ist die Heizung des Schaukastens beschricben und
an Hand einer deutlichen Skizze erklirt, nach der dic warme
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