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2 DEUTSCHE UHRMACHER-ZEITUNG

Nr. 1
Neujahrsbetrachtung
Von Fr. A. Kames
wirtschaftliche Tiefstand — ist es ein Tielststand? —, also die

Im deutschen Uhrmachererleben des vergangenen Jahres
war ein Moment von ganz besonderer Bedeutung, nimlich
das Ausscheiden cines Mannes aus dem Dienst an den deut-
<chen Uhrmachern, von dem man noch so viel erhofft hatte:
Der Vorsitzende des Zentralverbandes' der Deutschen Uhr-
macher, Enno Kerckholff, ist nicht mehr. Nur wenige
Wochen sind ins Land gegangen, daB er zur letzten Fuhe
gebetlet wurde. Seiner Verdienste ist in dieser Zeitschrift
ausfiithrlich gedacht worden. Was uns sein Ableben fiir die
Gesamiheit der deutschen Uhrmacher und dariiber hinaus
ganzen deutschen Uhrengewerbes als so Dbesonders
schmerzlich empfinden lidBt, ist die Erkenntnis, dall in die-
sen Zeiten der Nol, wo alle wirtschaftlichen Gegensitze um
so heitiger aufeinanderprallen, seine gliickliche Fahigkeit des
Ausgleichens von Gegensitzen bei unentwegter Verlolgung
cines als richtig erkannten Zieles auBerordentlich vermili
werden wird, Man kann dem Uhrengewerbe wirklich nichts
Besseres wiinschen, als daB ihm ein neuer Fiithrer beschieden
werden mage, der nicht zuletzl in dieser Hinsicht dleiche
Cualititen aufzuweisen hat, und dall der Geist Kerckhoffs
fruchibringend fortwirken mége. Wenn alle Kreise, auf die
ankommt, die hier beriihrte Notwendigkeit richtig er-
kennen und danach handeln, wird dies die beste Ehrung fiir
den zu frith ausgeschiedenen Fiihrer sein.

Das vergangene Jahr hat einen Riickgang des wirtschalt-
lichen Lebens gebracht, wie er von vielen Geschiltsleulen
wohl doch nicht erwartet worden war, wenn auch warnende
Stimmen frithzeilig gehért worden sind. Ein abschlieBendes
Urteil kann heute noch nicht gefilll werden. Man darf aber
wohl ohne grofen Irrtum annehmen, dall ein Minderumsatz
20 % fir das Jahr 1930 als giinstiger Durchschmit an-
desehen werden kann. Diese Zahl dirtte nicht nur auf den
Einzelhandel zutreffen, sondern sie diirfte sich vielleicht beim
innerdeutschen GrolBhandel, mindestens soweil Grolluhren in
Fraoge kommen, noch unginstiger stellen, wenn man
nimmt, daB der Einzelhandel, der Lage entsprechend, mit
Lagerergiinzungen stark zuriickgehalten hat, um eine Redu-
zierung der ecigenen Lager zu erzwingen. In der Fabrikation
wird sich das Verhidltnis in bezug aul die Umsatzmengen
voraussichtlich wenigstens nicht schlechter stellen als im Ein-
zelhandel, da hier der Exporl einen giinstigen Einflul haben
diirlte, denn nach den bis cinschlieBlich November vorliegen-
den Zahlen wird der Riickgang im Exportgeschaft wert- und
mengenmiilig kaum tber 15 % hinausgehen oder diese Zahl
noch nicht einmal erreichen.
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Wertung unterzichen, darf man
allerdings nicht von dem durchschnittlichen Rickjang des
Geschiltes um 20 % im Jahre 1930 ausgehen, sondern man
mull hierber bericksichligen, dall allgemein der Riickgang
des Geschiiltes i der ersten Hilfte des Jahres 1930 wverhill-
nismialiid deringer gewesen 1st, wihrend der Tielstand wahr-
scheinlich im November erreicht wurde. Dies bedeutet, dall
wir in das Jahr 1931 mil einem viel ungiinstigeren Stand
hineingehen, als es 1930 der Fall war, und daB es daher im
Laufe des Jahres gegeniiber diesem Stand einer wesentlichen
Besserung bedarl, um auch nur das Ergebnis des Vorjahres
zu erreichen. Dieses Moment wird man bei allen wirtschaft-
lichen Mallnahmen lir das Jahr 1931 nichi aus dem Auge
verlieren dirfen.

Will man erkennen, welche Mallnahmen im neuen Jahre
zweckmilig sein kinnlen, so mull man versuchen, irgend-
welche Schiaden zu erkennen, die sich im Vorjahre gezeigt
haben. An dem griéBten Schaden kénnen wir natiirlich nichls
andern, nimlich daran, daB nach der Fesistellung von Fritz
Reuter .die Armut von der Powerteh” herrithrt, Allein der
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Weltwirtschaftskrise, wie man zur Selbstberuhigung so gern
sagl, ist ja der Stand der Wirlschaft, von dem wir bei
unseren MaBnahmen auszugehen haben. Wir miissen also
danach trachten, daB unser Gewerbe, da es in erheblichem
Umfange dem Luxusbedarf dient, nicht noch mehr bei der
Bedarisdeckung ausgeschaltet wird, als es sich aus der Wirl-
schaftslage an sich ergibt, und daB es vor allen Dingen von
anderen Gewerben nicht diberfliigelt wird, auf deren Artikel
dhnliche Voraussetzungen zutreffen.

Wenn wir cinmal einen Vergleich ziehen zwischen der Zeit
vor dem Kriege und zwischen der heutigen Zeit, so miissen
wir erireulicherweise [eststellen, dall unser Gewerbe seinen
Stand keineswegs nur behauptet, sondern ihn sogar nicht
unerheblich verbessert hat, denn nach den Feststellungen des
Enquete-Ausschusses ist der mengenmiibige Umsatz sowohl
fiir GroBuhren wie fiir Taschenuhren gegeniiber der Vor-
kriegszeit um rund ein Drillel gestiegen. Das wiirde bedeu-
ten, dall er selbst im abgelaufenen Jahr — die Feststellungen
des Enquete-Ausschusses reichen bis 1928 — noch groBer
war als vor dem Kriege. Im einzelnen haben sich allerdings
erhebliche Verlagerungen ergeben. Immerhin mull man hier-
nach feststellen, daBl die Bemiihungen des Gewerbes in seiner
Gesamtheit in bezug aul die Umsatzsteigerung keineswegds
eriolglos gewesen sind. Wenn nun trotzdem die Klagen iiber
den Riickgang des Umsatzes an GroBuhren, von der Fabri-
kation angefangen bis zum Einzelhandel, nicht verstummen
wollen, so miissen da doch wohl besondere Vorgiange vor-
liegen, die sich nicht ohne weiteres erkennen lassen. Man
wird deshalb ihrer Erforschung besondere Aulmerksambeit
zuzuwenden haben.

Sicher ist, dall im GroBuhrengeschiit gegeniiber der Vor-
kriegszeit zwei Umslande ganz besonders hervortreten, nam-
lich die Zunahme des Warenhausgeschiffites in GroBuhren,
vor allen Dingen aber das Ubergreifen des Versandhaus- und
Hausierbelriebes auf das GroBuhrengeschaft, insbesondere
auf die Hausuhr, wiihrend vor dem Kriege die Versand-
geschiifte ihre Belitipung doch wohl in der Hauptsache bei
den Taschenuhren geschen haben.

Das zweite, wahrscheinlich noch wichtigere Moment be-
steht aber darin, daB die Reklame aul dem Gebiete der Groli-
uhr nahezu vollkommen versagt hat, wenigstens die grolle
Reklame, die geeignet sein kinnte, in erheblichem Umiang

bedarfsweckend zu wirken. Der erste Vorstol ciner
Handelsmarken-Organisation aul diesem Gebiete kurz vor
Weihnachten konnte naturgemidl noch keine allgemein

bemerkbare Wirkung zeitigen. Dieses Versagen aul dem Ge-
hicte der Reklame f[ir die GroBuhr ist um so bedauerlicher,
als es keineswegds an der Erkenntnis der Nolwendigkeil einer
solchen Reklame gefehlt hat. Dies haben ja die helligen
Kiample um die Preisfestsetzung fiir Uhren durch die In-
dusirie am Anfang des vergangenen Jahres gezeigt, wobei
bekanntlich das Recht zur Festsetzung von Preisen von der
Industrie als Voraussetzung fiir die Durchiiihrung einer grob-
ziigigen Reklame gefordert wurde. Eine Verstindigung um
die Frage der Preisfestsetzungen ist erziell worden, aber die
Verstandigung iiber die Frage der Durchlithrung der Reklame
innerhalb der Industrie ist leider ausgeblieben, sicher sehr
zum Nachteil des GroBuhrengeschiiites, und es kann nur ge-
wiinscht werden, daB die Erkenntnis von der Notwendigkeit
einer solchen Reklame in diesem Jahre recht frith auch zu
ihrer Durchfithrung verhilft in einer Form, die den berech-
tigten Interessen aller Beteiligten entspricht.

Die allgemeine Reklame fir Taschenuhren hat qualitativ
und quantitativ heute einen Stand erreicht, der wahrschein-
lich kaum noch iiberbolen werden darf, wenn diese Reklame
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