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Die geschiftlichen Ergebnisse des Uhren- und Goldwarengewerbes

im Jahre 1930

Wenn wir in der vorigen Nummer auf Grund zahlreicher
und zuverlissiger Einzelangaben schlieBlich feststellten, dafl
das Uhrmacher- und Juweliergewerbe in seiner Gesamtheil
mit den Ergebnissen des Jahres 1930 in Anbetracht der so un-
gemein schlechten allgemeinen Wirtschaftslage sowie der Tat-
sache, dal die Waren unseres Faches im wesentlichen nicht zu
den lebensnotwendigen Dingen gehiren, zufrieden sein kénne,
so wird dieses Urteil vielleicht manchem unserer Leser als zu
optimistisch erscheinen, vor allem denen, die einen Umsatz-
riickgang um mehr als 25 % gegeniiber dem Vorjahre zu ver-
zeichnen hatten. Trotz allem, was dagegen zu sprechen scheint,
glauben wir, daB unsere Beurleilung der Gesamtlage zutreffend
ist. Dies ist, die Richtigkeit unserer Ansicht vorausgesetzt,
erfreulich; in noch weit héherem Grade ist es jedoch
erfreulich, dall das Ergebnis nicht von ungefihr gekommen,
sondern im wesentlichen auf die gegeniiber fritheren Jahren
verbesserten Geschéiftsmethoden der Uhr-
macher und Juweliere zuriickzufiihren ist. Man verstehe uns
nicht falsch: Wir wollen damit nicht sagen, dall, je geringer
der Umsatzriickgang gegeniiber dem Vorjahre, desto gréBer
die Tiichtigkeit des Geschiftsinhabers in jedem einzelnen
Falle gewesen sei, und umgekehrt. Die sich aus allzu grofler
Ungunst der értlichen Verhiltnisse ergebenden Folgen kénnen
auch durch die grobte Tiichtigkeit nur bis zu einem gewissen
Punkte ausgeglichen werden; dariiber hinaus vermag der ein-
zelne nichts mehr zu leisten. In einigen der uns zugegangenen
Berichte wird z. B. von ,sterbenden Stiidten" gesprochen, d. h.
die &rtlichen Fabrikbetriebe, auf denen vielfach der Wohl-
stand der ganzen Stadt beruht, sind voriibergehend oder fiir
die Dauer stillgelegt worden, Wirkungen ganz gleicher Art
zeigen sich, wenn der fiir die einzelnen Geschifte in Betracht
kommende Kundenkreis in erheblichem Umfange von der Ar-
beitslosigkeit betroffen wird, wihrend in anderen Bezirken der
gleichen Stadt giinstigere Vorbedingungen gegeben sind. Auch
gegeniiber der mangelnden Kaufkraft der Landbevélkerung ist
der einzelne Gewerbetreibende insoweit machtlos, als es ihm
kaum gelingen wird, den Reichsdurchschnitt zu erzielen. Auch
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Konkurs- und freiwillige Ausverkiufe wegen Geschiftsaufgabe.
das Vordringen von Aullenseitern u. 4. m. bewirken Geschifts-
erschwerungen iiber das sonst zu verzeichnende normale MaB
hinaus.

Bei aller Wiirdigung dieser Gesichtspunkte mull jedoch
gesagt werden, daB durch planmiBligen Kampt gegen die all-
gemeinen wie gegen die zusitzlichen Schwierigkeiten und zwar
durch die einzelnen Geschiiftsinhaber wie durch deren Organi-
salionen gewisse Erfolge errungen werden kénnen, deren Um-
fang gewill je nach der Lage des Einzelfalles recht unter-
schiedlich ist, die jedoch ausnahmslos das Endergebnis irgend-
wie verbessern.

Wer auch im letzten Jahre nicht in miider Resignation die
Hinde in den Scholl gelegt, hochstens wider die Hoffnung ein
«Wunder” erwartet hat, vielmehr den Kampf mit aller Frische,
Zahigkeit und Geschicklichkeit aufnahm, hat diese Anstrengun-
gen nicht zu bereuen brauchen. Das ist denn auch die wich-
tigste Lehre, die das Uhrmacher- und Juweliergewerbe
aus den Ergebnissen des letzten Jahres fiir die Zukunft ziehen
konnte, und es vermag nichts Besseres zu tun, als jetzt ent-
sprechend zu handeln.

Die nach auBenhin in die Erscheinung tretende Werbung
fiir Uhren- und Edelmetallwaren, also durch Anzeigen in
Zeitungen und Zeitschriften, Versand von Werbebriefen, Pro-
spekten und Broschiiren sowie vor allem das Schaufenster war
im ganzen genommen im letzten Jahre lebhaft und geschickt.
Die Geldknappheit hatte jedoch zur Folge, dafll die Anzeigen-
werbung eigentlich nur zu Ostern und zu Weihnachten gréfiere
Formen annahm, wihrend man zu den iibrigen Zeiten des
Jahres das Feld ganz iiberwiegend den Aulenseitern iiber-
lieB, Zu den Hauplgeschiitszeiten jedoch stand die Anzeigen-
werbung nicht hinter der des Jahres 1929 zuriick. Am stirk-
sten machten sich die allgemeinen Anzeigen der beiden grolien
Handelsmarken - Organisationen bemerkbar,
und sie haben zweifellos viel zu dem verhidltnismiBig guten
Absatz von Armband- und Taschenuhren, auch der nicht an-
gepriesenen Marken, beigetragen, da sie ebenso geschmackvoll
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