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diec Anschaffungsimter der Grolstadte sogar durch amt-
liche Verfiigung den Kauf iiber den Einzelhandel ausschlossen.
Selbst wenn der einzelne Uhrmacher durch die -chne ihn ver-
kauften Stoppuhren keinen iibermiBigen Verlust hat, so mull
er bedenken, daB der Betriebsingenicur, der Sportsmann und
andere Kreise, wenn sie auf diese Weise erst einmal ,.Blut ge-
rochen'’ haben, bald auf den Geschmack des direkten Kaufes
auch anderer Uhren kommen. Das niichste Mal kauft man
hintenherum” — man findet schon Maglichkeiten — oder bei
den detaillierenden Fabriken wie z. B. Lauffer usw. eine Stand-
uhr oder . direkt aus der Schweiz" eine Taschenuhr. Und die
Verwandten und Bekannten tun das dann auch. Und deshalb
niitzt es nicht, nur auf die direkt verkaufenden Fabriken zu
schelten, sondern man muB sich selbst auch um diese und
andere Spezialgebiete bekiimmern. Und es ist ein ernstes
Warnungszeichen, dall gerade die Warenhiiuser eine Reihe
dieser Sonderuhren stark forcieren (Kuckucksuhren, Eieruhren,
Sportuhren, Jahresuhren usw.) und zwar nur deshalb, um
eine mbglichste Vollkommenheit zu zeigen. Die Frage ,Die
Stoppuhr dem Uhrmacher?"” ist nicht mehr eine Frage der
Beschwerde gegen den direkten Verkauf dieser Typen, sondern
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Oberingenieur F. Beckenhaolt,
Betriebsleiter der Maschinenfabrik A. Petzold A.-G,,

Mihlheim,
Schillerweg 31.

Sehr geehrter Herr Beckenholt!

Vor kurzem erhiell ich von einem lhrer Herren Betriebs-
ingenieure eine Stoppuhr fir eine kleine, aber sehr eilige Kepa-
ratur. lch hoffe, dal die Uhr nach meiner grindlichen Durch-
sicht und Instandsetzung zur Zufriedenheit ihren Dienst tut.

Bei dieser Gelegenheit erfubr ich, daB Sie bisher lhre Stopp-
uhren direkt von einer Fabrik beziehen. Ich fiihre dieses Fabri-
kat auch selbst am Lager und hkann lhnen aul Grund meiner
Kenninis der verschiedensten Stoppubren- mitteilen, daB das
Fabrikat an sich gut ist, fiir sehr genaue Arbeilszeitstudien aber
vielleicht doch durch ein anderes Modell erginzt werden miilite,
Mach meiner Ansicht entspricht vor allem diese Konstruktion
auch nicht ganz dem ravhen Werkstattbetrieb und ist mehr fiir
gelegentliche Benulzung beim Sport geeifnet.

In der Anlage (bersende ich Ihnen zu lhrer gefilligen Kennt-
nisnahme einige Katalogblitter nebst Erlduterungen, in denen
einige ndhere Richtlinien iiber die zwechkmiéBige Auswahl einer
Fabrikstoppuhr gegeben werden. Sie werden ibrigens daraus
auch ersehen konnen, dafl man ]-;r:inr;*awegs direkt von der Fabrik
billiger beziehen kann als vom nrtsansiﬁﬂigen Fachmann. Hier
handelt es sich um einen, freilich weil verbreiteten, Irrtum. Der
Bezug derartiger Spezialuhren beim orisanséssigen Fachmann ist
aber auch deshalb vorteilhafter, weil dieser nicht auf eine ein-
zige Marke angewiesen ist und so seine Kunden ganz individuell
und neutral beraten kann.

Ilkr freundliches Einversiindnis voraussetzend, werde ich mir
erlauben, am Freitagmorgen um 10 Ubr Ihnen in Threm Betriebs-
biro meine Aufwartung zu machen und lhnen fiir spitere Neu-
beschaffungen noch einige weitere ndhere Unterlagen zu unter-
breiten. Vielleicht entschlieen Sie sich auch, gegen ein geringes
Pauschal mir die fachménnische Wartung und laufende Kontrolle
der in lhrem Betrieb vorhandenen Stoppuhren und sonstiger
technischer Uhren zu iibertragen, Sie wiirden dadurch vielleicht
manchen Arger sparen kénnen.

Als Relerenz erlaube ich mir die Firma A. Maller, Textilfabrik,
hierselbst, anzugeben, mit der ich jahrelang zu beiderseitiger
Lulriedenheit auf dieser Basiz zusammenarbeite.

In der angenehmen HoHnung, dall Ihnen mein Besuch am
Freitag gelegen ist, begriife ich Sie
mit vorziglicher Hochachtung
Thr sehr Ergubuner
3 Anlagen. (Unterschrift)

Werbebrief-Entwurf far Stoppubren flir Fabrikbetriche., Vorbercitung fir einen
perstnlichen Besuch

Ertolg durch

genaue
Selbstkontrolle

Nurmis Methode, beim Wert-
kampt selbst mit der Stoppuhr n
der Hand zu laufen, ist niche
jedermanns Sache.

Aber beim Training fir jede Spout-
art sollee man  stets nach der
Stoppuhr arbeiten. Es geniigt ja,
wenn cin Freund sie stoppt. Diese Uhr sollte aber ebenso genau
sein wie die beim Wettkampf gebrauchie.

Ein Vereins-Sportwart mit Verantwortungsgefilhl bezieht Stoppuhrrn
nicht aus unbekannier Quelie, sondern nur vom Fachmann, Dieser
nur bir gt tic Qualitie,

W. Neuzeit, Uhrmacher **{ii iz
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Lieferung und Instandhaltung aller Sport- u. Stoppuhren

Inseratentwurf far eine Sportzeitschrift oder Mitteilungshlatter von Sport-
Landesverbinden, Klischee Me. 67, Preis 2,20 KM,

eine Frage des Ansehens und der Fihigkeit des Uhrmachers,
auch aul Spezialgebieten erfolgreich zu sein. Den leistungs-
fihigeren Geschiften kommt hier gewissermallen die Aufgabe
ciner Pionierarbeit fiir das gesamte Gewerbe
zu; auch der GroBhandel muB den Einzelhandel gerade
auf diesem Gebiet mit allen Mitteln der Verkaulshille unter-
stulzen.

W e r soll Stoppubren verkaufen? In erster Linie leistungs-
fahige Geschifte, die auch eine gewisse Auswahl unterhalten
konnen, Dann aber ist es vor allen Dingen die Aufgabe der
Jugend, unseres Nachwuchses, der S6hne der Geschilts-
inhaber, fiir die Sportuhr zu werben, denn wer Sportuhren
verkaufen will, der mull selbst Sport treiben und elwas vom
Sport verstehen, Und man mull auch eine gewisse gesellschaft-
liche aktive Fiihlung zu den gréBeren Sportvereinen und zu
den Sportkreisen {iberhaupt haben. Man hiite sich aber davor,
nur ,forderndes”, inaktives Mitglied zum Zwecke der Repri-
sentation und der ,guten Beziehungen” zu sein. Das kostet
einmal meist mehr, als es einbringt, und zweitens kénnen allzu
leicht die Vereinsmitglieder miBtrauisch werden, wenn sie den
Eindruck gewinnen, daB man nur des Verkaules von Sport-
preisen, Sportuhren usw. willen und nicht in erster Linie aus
Liebe zur Sache Vereinsmitghed ist.

Aber auch derjenige, der an technische Betriebe Stopp-
uhren verkaufen will, mub die Elastizilit und die Anpassungs-
fahigkeit der Jugend mit der Energie und Geduld des erfahre-
nen Mannes verbinden. Er muB es nicht gleich als verloren
aufgeben, wenn er in den Vorzimmern der Betriebsbiiros ein-
mal und mehrmals umsonst warten muB, Er muB in der
Lage sein, redegewandt und geschickt den Betriebsingenieuren
die besonderen Vorziige des Bezuges von Stoppubren und
technischen Uhren durch den ortsansiissigen Einzelhandel
gegeniiber dem weit entfernten und unbekannten Lieleranten
klarzulegen: hierbei muB er in erster Linie auch den Vorzug
der regelmiBigen Kontrolle und der War-
tung in die Waagschale werfen kénnen. Und deshalb kann
auch nur derjenige wirklich erfolgreich Stoppuhren ver-
kaufen, der sie nicht nur ,,verhandeln” will, sondern der auch
ihre Technik mit FleiB und Miihe studiert. Dann ist er
freilich dem meist nur auf eine einzige Marke eingestellten
Reisevertreter ohne Ortskenninis iiberlegen.

Welche Stoppuhren soll der Uhrmacher anbieten?
Im Rahmen dieses kurzen Aufsatzes ist eine solche Frage

hitp:/digital.slub-dresden.de/id318541912-1931 0000160

Wir fihren Wissen.

S =Y



