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DEUTSCHE UHEMACHER-ZEITUNG

Nr. 48

was Sie — in bezug auwf die Preislagen — abzusetzen wiin-
schen, In dieser Hinsicht wird von wvielen Uhrmachern und
Juwelieren ein groBer Fehler gemacht. Sie sind noch immer
zu ,fein” Hir die heutige Zeit. Dall [Thr Schaufenster sonst
in tadelloser Verfassung sein mubl, wissen Sie ja selbst, aber:

Machen Sie keine allzu groBen Experi-
mente mit der Auslagel Weihnachtsménner mit
Rucksiicken, Flimmerberge und Zwerge samit Schneeland-
schaften sind ja alles wunderschine Sachen; glauben Sie
aber, daB Sie dadurch auch nur ein einziges Paar Man-
schettenknopfe mehr verkaufen werden? Der Durchschnitts-
kiaufer will zwanzig wverschiedene Kuchenarten im Schau-
fenster des Bickers sehen, und derjenige von dieser edlen
Zunft, welcher einen aus Zuckergull fabrizierten Dom in
seiner Auslage stehen hat, wird bei aller Bewunderung, die
man ihm zollt, bestimmt weniger umselzen als der Kollege,
welcher den Leuten das vorliihrt, was sie haben wollen,
nimlich Ware. Womit beileibe nichts gegen eine beschei-
dene weihnachtliche Dekoration gesagt werden soll: aber
lebensgrolle, mit Broschen behingte Tannenbiume, wie ich
sie. schon erlebte, sind ein Greuel in den Augen des Herrn.

sarasate heiBBt der Tate und Reklame
st die Mame"”, war seinerzeit ein gefliigeltes Wort, als
dieser beriithmte Violinvirluose seine Kunstreisen unternahm.
Wer es nichl dhnlich macht, darf sich nicht wundern, wenn
Konkurrenz iiberfliigelt. Scheuen Sie Werbungs-
wsdgaben nichl; sie machen sich bezahlt. Aber weise Vor-
sicht sei auch hier am Platze. Die Zeitung in kleineren und
n Mittelstidten ist ein billiger und probater Helfer. Die
ichzeitschriften haben wunderschéne Klischees. Sie brauchen
nur ¢ine Karte zu schreiben; tun Sie es noch heute! , Person-
liche” Briele, die lhnen jedes Vervielfiltigungsbiiro fiir ein
ar Mark sduberlich getippt liefert, stellen ein weiteres
tcklamemittel dar. Und endlich stehen lhnen zu billigen
‘reisen die von den verschiedensten Stellen, insbesondere
ler  LentralausschuB fiir Deutsche Schmuckkultur in Plorz-
wim se1 hier lobend erwiihnt, herausgebrachten Prospekte

Vertigung. Niitzen Sie diese Maglichkeiten!

Wir miissen und sollen alle an unseren
Waren verdienen, denn die Unkosten sind groB, die
Mode wechselt bestindig, die Waren veralten und miissen
tbgeschrieben werden, die Preise sinken stetig, und leben
vollen wir doch auch, nicht wahr? Da hilit alse nur ein
wirklich ,.gesunder” Aufschlag. Scheuen Sie sich also nicht,
die Waren richtig auszuzeichnen. Wenn der Konkurrent bil-
liger ist, dann soll er es ruhig sein; ich habe noch keinen
Schleuderer gesehen, der sich auf die Dauer gehalten hat! Zu
Weihnachten wird auch von dem Kiufer nicht so genau auf
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den Preis gesehen. Jeder hat zu dieser Zeit eine etwas leich-
tere Hand. Wenn Sie im Dezember nicht auf gute Preise
halten, wird lhnen der jetzt ausbleibende Verdienst
ganze nachste Jahr hindurch fehlen.

Wissen Sie, was ein Interessent ist? Sie
haben sich doch eine Notiz damals im Mai gemacht, als Herr
Malermeister Lichtblau bei seinem damaligen Einkauf so
nebenbei meinte, jetzt brauche er nichts weiter, aber zu
Weihnachten kiénne man ja mal sehen, ob er seiner Frau eine
Armbanduhr kaufen werde. Bitte, schreiben Sie ihm jetzt
einen netten Briel, wie das denn mit der Uhr wiire. Sie
werden das Geschilt bestimmt machen.

Und dann noch ein paar Kleinigkeiten:
Sie wissen es doch und haben es selbst schon erlebt, wie
storend es ist, wenn Sie von einem Kunden abgerufen wer-
den, der gerade ,ja” sagen wollte; Sie muBten bei einem
anderen Kiufer kassieren. Manchmal ril dann gerade dic
wLeitung”, und Thr Kunde kriegte es mit dem wUberlegen" . . .
Richten Sie also eine zweite Zahlstelle ein, damit Sie sich
von solchen Zwischenfillen frei machen.

Im Dezember hat jeder es auf einmal schrecklich eilig,
obwohl in ganz Deutschland der Heiligabend auf denselben
Tag fillt. Lassen Sie sich nicht auf allzu kurze Termine
fiir Umarbeitungen und woméglich Reparaturen ein: das
endet immer mit Krachs, Und von Telegrammen an die
Fabriken lebt nur die Post; die Waren werden deshalb doch
nicht [rither fertig.

Und endlich: Verpumpen Sie nicht zuviel in diesen Zeiten!
Man wei von keinem, wie er am 27. Dezember dastehen
wird. Gar manchen Generaldirektor hitte man vor kurzem
gefragt, wie viele Male man ihm den ganzen Laden verkaufen
diirfte, und fiinf Tage nachher? Borgen macht Sorgen. Das
Verkaufen ist gar oft leicht, aber wie kriegen Sie dann das
Geld herein?

Seien wir trotz alledem Optimisten: die
Welt geht nicht unter. Im Gegenteil: Vielleicht
wird das Weihnachtsgeschaft doch besser, als wir denken,
denn gerade in derartigen Zeiten, in denen sich jeder schon
sowieso Beschrinkungen aller Art auferlegt, werden solche
Gelegenheiten von den meisten Menschen benutzt, um sich
ein bilchen Sonnenschein und Freude zu verschaffen, wenn
es auch etwas iiber die Verhillnisse zu stehen kommt. Es
ist ja nur einmal Weihnachten im Jahr, und nachher heiBt es
wieder sparen...

Zum Schlul: Lassen Sie sich auch etwas Nettes schenken;
die anderen, die ja unsere Kunden sind, wollen ebenfalls
leben, und eine Hand wischt die andere.

Also: Gutes Weihnachtsgeschift allerseits!
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Wie stelle ich mir eine Plakatvergroflerung her?
Winke fiir die Weihnachtsdekoration

Fir die bevorstehende Weihnachtssaison gilt es abermals,
dem Fenster eine besondere Note zu verleihen, ,,Was mache
ich?” und ,Wie mache ich's?" sind wohl die wichtigsten
Fragen, die hierbei auftauchen. Die Frage ,,Was mache ich?"
ist wohl schnell gelést. Ein biichen Uberlegung und Nach-
denken, und bald ist meist das wRichtige" gefunden. Die zweite
FJ‘H.;EE wWie mache ich's?" ist schon schwiwriger, und hieran
sc].auilf:rn oft dic besten Vorsitze. Oft liegt es nur an Kleinig-
keiten, daB eine gut iiberlegte Dekoration nicht ausgeliihrt
werden kann. FEine solche Kleinigkeit ist auch die gute
Lésung der Rickwand, die durch eine Figur, ein ge-
Hl.?h1Tl'd-.E1{‘l.-'LIIlL'S Plakat oder durch einen originellen Hinweis
die monotonste Dekoration ansprechend unterbrechen kann,
Durch ein einfaches Verfahren und etwas Geschicklichkeit

ist es jedem Kollegen maglich, sich einen auffallenden Hinter-
grund zu schaffen. Kleine Zeichnungen, Photos oder Abhil-
dungen dienen als Vorlage und kénnen der jeweiligen Zeit ent-
sprechend benutzt werden. Die in Frage kommende Vor-
| a g e, welche mir zusagt, fiberziehe ich mit einem Nelz von
kleinen Bleistiftquadraten wovon jedes ¥ cm
groB sein mull. Bei dem abgebildeten Kopf eines Weihnachts-
mannes, welcher als Original dient, ist nur ein Teil desselben,
um ein Beispiel zu zeigen, mit einem quadralischen Neize
iberzogen.

Angenommen, ich will nun diesen Kopf zweifach wver-
groBern. Wie gehe ich dann vor? Auf einen groBlen, weillen
Karton lege ich mir, ebenfalls mit Bleistift gezeichnet, ein
quadratisches Netz an. Da die VergréBerung nur zweifach
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Wir fihren Wissen.
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