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Wir fihren Wissen.

DEUTSCHE UHRMACHE R-ZEITUNG

Neujahrsbetrachtung

Von Fr. A, Kames
Vor cinem Jahre haben wir in der Neujahrsbetrachtung Nicht-Vertragsiabrikanten. Da es bisher nicht gelungen ist,
wirtschaftlichen Tiefstand des Jahres 1930 ge- diese wichlige Gruppe der Nicht-Vertragsfabrikanten in den
sprochen und daran die sorgende Frage gekniipit, ob es wohl Verlrag einzubeziehen, so hat sich der Wirtschaftsverband
cin Tiefst-Stand gewesen sei. Die Situation ist heute genau der Deutschen Uhrenindustrie, der die iiberwiegende Zahl aller
dic gleiche. Zwar liegen noch kaum quch nur annihernd zu- Uhrentabriken umiaBt, bereits veranlaBt gesehen, die offent-
verlissige Ertragsergebnisse tir das Jahr 1931 vor; aber im liche Erklarung abzugeben, dall auch diese Gruppe der Nicht-
en Falle lag der Ertrag weil unter dem des Vor- Vertragsiabrikanten beziiglich der Markenware uhrmachertreu

Damit sind diese Fabrikanten also sozusagen inoffiziell

jahres. Wird nun das FEnde der Abwirtsbewegung erreicht  sei.
‘1 den Vertrag einbezogen worden. Dies zeigt deutlicher als

sein ?
von der allgemeinen Entwicklung wird im alles andere, dafl das Vertragswerk der weileren Entwicklung
Uhrengewerbe das Jahr 1931 durch vier Momente besonders bedarf und zwar unbedingt im Sinne der Einbezichung dieser
sekennzeichnet, nimlich durch die Schaffung des Fabrikanten- Fabrikantengruppe in das Vertragswerk.
Vertrages, die Wahl cines neuen Vorsitzenden des Zentral- Verfolgt man diese Gedankengénge konsequent weiter, so
verbandes der Deutschen Uhrmacher, den Beginn der Ver- zeigt sich bald mit aller Deutlichkeit, dafl das Vertragswerk
kaufsberatung durch emnen besonderen Beamten und durch Stiickwerk bleibt, wenn es nicht gelingt, nun auch mit den
den Beginn einer Publikumsreklame fiir GroBuhren. Voran- wichtigsten Gliedern des Einzelhandels, die nicht dem Fach-
gegangen ist all dem noch das einstweilen endgiltige Schei- handel angehdren, zu Vereinbarungen zu kommen, also, kurz
orn der sogenannten gro Ben Fusion der gesagt, mit den seridsen Warenhiusern und den seridsen
grofen Gro Buhrenfabriken Wir hatten uns Geschenkartikelgeschilten.
mehriach dahin geduBert, dall u. E. die Nachteile dieser Die Verkaufsberalung fiir den Deutschen
grobfen Fusion ctheblicher sein wiirden als die Vorteile. Die Uhrenfac hhandel hat sich bemiht, auf dem Gebiete
Entwicklung der allfemeinen Wirtschaft mit dem Zusammen- der Vereinbarung mil Warenhiusern usw, das Feld zu som-
t sind, hat sie dabei auch kleine

hruch einer Anzahl der groliten ‘ndustriellen Konzerne hat dicren: soweit wir unterrichle
uns anscheinend recht gegeben. Es geht ersichtlich ein sehr Anfangserfolge zu verzeichnen. Die Hauptarbeit mull aber
erst noch getan werden. Dal die Arbeit keineswegs leicht

siirbarer Ruck durch die ganze Wirtschaft, den mittleren
ale elastischer er- werden wird, hat man u. a. auch in Berlin gesehen, wo am
Kupfernen Sonntag” drei angesehene Firmen dieser Kate-
Auch in der Uhrenfabrikation  gone schlagartig — mit oder ohne gedenseitide Verstandi-
mit einem riesigen Angebot billigster Uhren aller Arl
dall der Fach-Einzelhandel dem etwas
habt hitte, wenigstens 50-

Reklame-MaBnahmen
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Abgesehen

Betrieh, der sich, im ganzen genommen,

wiesen hat als der GroBbetrieb, wieder mehr als Haupttrager

der Wirlschaft anzusehen.
kosten der bis jetzt vorliegenden Zusammen- gung —
schliisse zuniichst groBer gewesen Zu sein als die Vorteile, einsetzien, ohne
und es bedari offenbar nicht ganz schmerzloser Operationen, MNennenswerles entgegenzustellen ge
7iel zu erreichen, wobei natiirlich nicht weit die nach auBen weithin sichtbaren
die ungiinstige Wirl- n Betracht kommen.
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um das angestrebte

auBer acht gelassen werden darf, dall
schaftslage hierbei sunichst erschwerend ins Gewicht [illt, Diese eine MalBnahme der Warenhiuser usw, allein hal
dic bis- schon gezeift, wie aullerordentlich gelahrlich es ist, ohne Ge-

Das Uhrengewerbe kiomnte es nur bedriiien, wenn
herigen Malnahmen zu ciner wirtschaftlichen Gesundung der
Fabrikation Hihren wiirden, denn ¢s muBl in seiner Gesami-
heit unbedingt erheblich leiden, wenn dieses erste Glied der
Produktions- und Umsatzkette durch wirtschaltliche Schwache

»u NotmalBnahmen gezwungen wird.
Nach den bekannten Erhebungen des Enquete-Ausschusses Bedeutung hat, wihrend der gleiche Artikel Hir den Fach-
sollen in Deutschland 95 % des Umsatzes an Uhren durch handel die Hauptware isl, von deren Umsatz er leben will.
den Fachhandel und nur 5 % durch die Warenhiuser und Methoden, die lir Warenhduser oder auch Hir das eine oder
die sonstigen AuBenseiter gehen. Die Uhrmacher das andere besonders gearlete grofie Geschaft des Fach-
haben nun einen Vertrag mit Fabrikanten handels erfolgreich sein mogen, kannen noch lange nicht aul
geschlossen, die etwa 10 % des Umsatzes mit Grob- die Gesamtheit des Fachhandels Anwendung finden. So not-
uhren in Deutschland heherrschen. Man kann ruhig an- wendig es ist, AuBenseiter-Angeboten durch Eintreten in die
nechmen, daB die 5 % des Umsalzes der Warenhiuser usw. viel Anfangspreisiagen zu begegnen, so gefihrlich ist es auf der
ru niedrig gegriffen sind, und daB er das Doppelte oder auch- anderen Seite, daliir eine gruljg Propaganda altuizuziﬂmn. wie
dann bleibt immer noch eine Spanne €S teilweise leider geschehen ist — leider” natiirhch vom
Fachhandel mit Grofiuhren, Standpunkt des gesamlien Fachhandels aus — weil damit
unweigerlich eine wesentliche Senkung der Gesamtpreislagen

die durch den Vertrag nicht erfaBt worden ist. Dies hal zu , . :
Jrei Kate- und damit der Gewinnmoglichkeiten verbunden sein mufl, und
recht zu einer Betatigungd

dem unhaltbaren Zustand gefithrt, daBl im ganzen

gorien von Fabrikanten zu unterscheiden sind, nimlich die weil auBerdem die AuBenseiler erst

Vertragsiabrikanten, die Nichi-Vertragsfabrikanten, welche die auf diesem Gebiete angereizl werden, Hier sicher zu unief*
ctwa 20 % des Umsatzes zu bestreiten haben, und die aus- scheiden zwischen dem, was cinerseits die verminderte Kauf-
gesprochenen Aubenseiter unter den Nicht-Vertragsiabrikan- krait der Bevélkerung gebieterisch fordert und andnrurﬁﬁ'l}S
ten, die direkt an Private und an die ganz bésen Aulbenseiter hinsichtlich der aufgezcigten Gefahren gerade noch zulassig
lielern. Bei den Vertragsfabrikanten gibt es aber auch noch 1t — auch um keine Verhandlungsmaglichkeiten zu ¥E-
swei Gruppen, namlich die eine Gruppe, die in Deutschland bauen —, erfordert viel Takt sowie groBe Erfahrung und laBt
iiberhaupt nur an Uhrmacher liefert, und die zweite Gruppe, sich nicht vom griimen Tisch aus machen. Die Verkauls-
die in Deutschland ihre Markenware dem Fachhandel reser- beratung hat eine auBerordentlich schwere Aufgabe vor sich.
vierl, beide Gruppen mit gewissen Ausnahmen. Die zweite Zu der Grﬂﬂuhren*l’uhiikumsreklum e, deren
Gruppe dieser Fabrikanten erkennt also nur die gleichen Anlang :m Jahre 1931 ihrer besonderen Bedeutung gemill an
Verpllichtungen an wic die vorher genannte ersle Gruppe der  dieser Stelle eine sehr eingehende Besprechung erfahren hat,

winn und ohne volle Unkostendeckung kalkulierte An fangs-
preislagen allzu laut zu propagieren. Man darf eben
nicht vergessen, daB es sich fiir ein grofies Warenhaus in
winem solehen Falle ausschlieBlich um einen Lockarlikel han-
delt, der fiir das Gesamtergebnis Leinerlei ausschlaggebende

nocH etwas mehr betragt;
von rund 20 % des Umsatzes im
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