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Bezugspreis

Preise der Anzeigen

fir Dentschland bei HFF.-E-HEF I'..I!I.E'lju:l:g Raum von 1 mm Hohe und 47 mm Breite Fi
monatlich 1,60 RM, unter Streifband 1,85 RM, Geschafis- und vermischre Apzeipen 074 BM
berupspr L T | L 1 - . en 0.2 H
ilfhrr:nm-w-flu hn:] '-“f‘-ﬂ*-;h-'-{?_:i 1:—- RM; fiir Stellen - Angebore und Gesuche 0,15 RM
0N TR LS d_ pareE St e o — Die ganze Seite wird mit 225.— RM be-
keine T '-"r':‘:""f:""--"-'-"":n:l-""-'-""' bestehen, .1‘!!""}"5“"#" - II Ralibek rechnet. (D vorstchenden  Praise  ergeben
preis 23— RM oder in Landeswihrune 7N waygeny sich sus: Grandpreis X Muhtiplikator 1.5 RM)

Die Zeitung erscheint an  pedem  Sonnabend,
Briefanschriftr Deutsche Uhrmaeher-
Leitong BerlinSWal, Neuenburger Str. 8

Poestacheck -
Telegramm - Adress:

Konto Rerlin 2581
Lhrzeir Berlinm

Fernaprechers A 7 ]'I dnhkoff 2425 2436, 1427

Uhrert:Edelmetall-u B e bkt

Nr. 32, Jahrgang 56« Vetlag: Deutsche Verlagswerke Straud, Vetter & Co., Berlin SWG8 » 6. August 1932
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Aﬂe Rechte fiir simtliche Artike]l und Abbildungen vorbehalten *

Uhrmacherware

Die Nachkriegsenlwicklung hat aul den verschiedensten
Gebieten Verwirrung hervorgebrachl. Man war gendligl, neue
Wege zu suchen, und erst jetzt beginnt sich aus der Fiille
der Neuerungen Bleibendes abzuheben. Im Uhrengewerbe
waren die letzten beiden Jahre erfillt von Versuchen, sich
an verdnderte Verhiltnisse anzupassen, an Verhiltnisse, die
jetzt erst wieder stabil werden, nachdem die Krise ihren
Hoéhepunkt erreicht hat.

Es ist typisch fir unsere Zeit, dall wir nach langen Um-
wegen wieder auf alte Grundsitze und Methoden zuriick-
kommen, Wir muliten sie, um sie als giltig anzuerkennen, erst
neu erleben und teuer erkaufen. Die Schafifung von billigen
Preislagen durch Produktion groBer Serien hat sich als Fehl-
schlag erwiesen. Die billigen Preislagen nehmen jeden Nutzen,
und die groflen Serien, die ihn bringen sollten, sind aus-
deblieben. Die Absicht, durch Preissenkung den wirtschaift-
lich Geschwichten den Kauf einer Uhr zu erméglichen, hat
ihr Ziel verfehlt in einer Zeit, in der selbst Reparaturen auf
wbessere Zeiten” verschoben wurden. Teilweise tragen auch
besonders verbilligte Preislagen mit daran Schuld, dal} das
Publikum von der Vornahme einer Reparatur Abstand nimmt

{ und lieber eine neue Uhr kauit, an der allerdings weder Fa-
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Wir filhren Wissen.

brikation noch GrolBhandel etwas verdienen., Die kritiklose
Suche nach ,billig um jeden Preis” hat dazu geliihrt, daB alte,
solide Grundsiitze der Preislage zuliebe geoplert wurden. Man
betrachtete verschiedene frither erhobene Forderungen an Qua-
litdt und Ausfiihrung als nicht unbedingt notwendig. Damit
verminderle man nach und nach die Leistungsfihigkeit des
Gewerbes; der Uhrmacher wird in den niichsten Jahren noch
oft die unangenehmen Begleiterscheinungen der billigen Preis-
lagen feststellen kénnen.

Bei stetig sinkenden Preislagen und sich vermindernden
Umsatzen lieBen sich die Unkosten nur langsam bis zu einer
gewissen Hohe abbauen, und dariiber hinaus blieben meistens
alle Bemiihungen erfolglos. Von den Erzeugern wurden Léhne
abgebaut, als auch die Verminderung der Unkosten sich nicht
mehr weitertreiben liell, und man ist dabei zu einem Tiel-
stand gekommen, der teilweise nicht aufrechtzuerhalten ist.

hdchdruck \'E!’l"“tt[i

gegen Basarware!

Wenn der Uhrmacher wiillite, wie manche billigen Artikel
zustande kommen, so wiirde er sie wohl mit Entristung zu
riickweisen. Mit Lohndriickerei kann man weder den Binnen-
markl in Schwung bringen noch das Uhrengewerbe leistungs-
fihig erhalten, denn einzelne aus dem gesamten Sortiment
herausgegriffene, besonders verbilligle Preislagen greifen um
sich wie ein Gift und ziehen alles dhnlich Geartete in Mil-
leidenschalt.

Man wird in diesem Zusammenhang auf die Konkurrenz
der Basare und Warenhiduser hinweisen. Es mull aber klar
ausgesprochen werden, dall sich der Uhrmacher als solcher
auf emen Preiskampi mit dem Warenhause nicht einlassen
kann, denn der Uhrmacher mull an jeder Uhr, die er wver-
kauft, etwas verdienen, wogegen das Warenhaus auch einmal
aus reklametechnischen Griinden einen Posten Uhren ohne
Verdienst weitergeben kann.

Man kann heute schon [eststellen, dal ein genau um-
grenzler Verbrauch von Uhren dem Angebot gegeniibersteht.
Arbeitslose sind es nicht, die diese Uhren kaufen, sondern
meistens Personen, die wohl heute auch ein vermindertes Ein-
kommen haben, aber immer noch zu den gutgestellten Kreisen
gehiren. Es ist also die Frage, welche Preislagen man diesem
immer noch kaufkraftigen Teile des Volkes anbietet. Selbst-
verstindlich ist heute jedermann daraul eingestellt, billig zu
kaufen, Diese Entwicklung und das starke Angebot billiger
Preislagen hat dazu gefiihrt, dall selbst kaufkriftige, gebildete
Kreise, die sonst in jeder Hinsicht Geschmack enlwickeln,
es lir richtig halten, sich gerade die billigste Uhr im Basar
zuzulegen. Der Uhrenhandel hat durch augenfiillige Betonung
der niedrigen Preislagen und durch oft ganz unmdgliche An-
gebote (hierher gehéren auch % Platinen-Uhren mil papier-
diinnen Goldgehdusen] im Publikum Verwirrung hervor-
gerufen.

Gerade diesen Kreisen sollten die Uhrmacher Anker-
u h ren anbieten, die sich durch Verwendung erstklassi-
ger Gehiuse von den Rundglasuhren oder klassischen
Tonneau- oder Rechteck-Formen, wie sie auch im DBasar
zu finden sind, deutlich unterscheiden. Es gibt neuartige

hitp/idligital.slub-dresden.de/id318541912-19320000/449
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