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DEUTSCHE UHRMACHER-ZEITUNG

Nr. 40

davon war eine Herunterdriickung der Preislagen, die iber
das durch die Not der Zeit bedingte Mall bestimmt hinaus-
gegangen ist, wenngleich es natiirlich auch keinen objektiven
MaBstab daliir gibt, was auf die eine und was auf die andere
Ursache zuriickzuliithren ist. Es ist aber eine bedauerliche
Tatsache, daB nach den Berichten der verschiedensten sach-
kundigen Stellen mit Uhren in billigster Preislage auch an
solchen Plitzen gearbeitet worden ist, in denen hierfiir
keinerlei Notwendigkeit bestand, weil Warenhaus- und &hn-
liche Konkurrenz iiberhaupt nicht vorhanden ist.

Von manchen Seiten wurde von vornherein die in der
Propagierung billigster Ware liegende
¢grolle Gefahr erkannt und davor gewarnt. Auch in der
Deutschen Uhrmacher-Zeitung ist dies geschehen. Es hat nicht
allzu lange gedauert, bis durch die praktische Erfahrung die
dleiche Erkenntnis in weilere Kreise eingedrungen ist. In
zunchmendem Male wurden Stimmen laut, die gegen die
hillige und fir Qualititsware eintraten. AnldBlich der
Tagung des Uhrmacher-Verbandes Pommern im Mai d. .J.
habe ich in einem Vortrage aul die Gefahren besonders deut-
lich hingewiesen, die sich aus der unnitigen Propagierung
der billigsten Ware ergeben.

Die Reaktion aul den Zug nach der billigen und schlech-
ten Ware isl aber noch an anderer Stelle deutlich zu Tage
getreten, namlich bei der Internationalen Uhr-
macher-Tagung in Montreux im April d.J., wobei
deutlich sichtbar geworden ist, dall die Schiaden keineswegs
auf Deutschland beschrinkt sind, sondern dall in anderen
Lindern anscheinend sogar noch grillere Mangel zu Tage
ireten, insbesondere soweil der GroBhandel beleiligt ist. Dies
ist in der Fachpresse ja ausfihrlich erértert worden. In
Montreux ist man infolgedessen aullerordentlich scharl gegen
die billigste Ware zu Felde gezogen und fiir gute Ware ein-
dgetrelen, Wenn auch zwischen den Beratungen Anfang 1931
in Deutschland iiber den Gesundungsplan und den ein Jahr
spiater statifindenden Verhandlungen in Montreux iiber eine
Cresundung des Uhrengewerbes kein unmittelbarer Zusam-
menhang besteht, so ist der mittelbare Zusammenhang doch
dar nichlt zu verkennen, und es ist bemerkenswert, dall kluge
Fiihrer des Faches bereits nach einem Jahre zu ungefdhr dem
Gegenteil von dem gekommen sind, was andere kluge Fiihrer
des Faches ein Jahr vorher mit Nachdruck emplehlen zu
sallen glaubten.

Heute besteht zumindest in weitesten Kreisen des deut-
schen Uhrengewerbes Einvernehmen dariiber, dali die Rettung
des Gewerbes nicht von der billigen Uhr herrihren kann,
sondern nur von der Qualititsware und zwar aus zwel
sehr Griinden. Einmal kann mit der billigsten
Ware durch den Fachmann wirklich keine Ehre eingelegt
werden. Wird sie ohne einschrinkende Bemerkungen vom
I'achmann verkauft, so mull das Vertrauen des Kunden in
die Qualitit verlorengehen; auberdem aber kann durch den
Verkaul der l‘|:||]ig:s|'.i_-rn Ware werlmalliig nie das Umsaltz-
volumen erreicht werden, das zur Aufrechterhaltung der
Existenz des Uhrengewerbes erforderlich ist. Ein weileres
wichtiges Moment ist die Reparaturfrage, die spiter noch
Erwihnung finden wird.

Mun besteht sicherlich die Gefahr, dali das Pendel zu weit
nach der anderen Seite ausschligt, dali man also den Ver-
kauf der billigsten Ware in Grund und Boden verurteilt.
Das wiire genau so lalsch, wie es verkehrlt war, diese billigste
Ware in vielen Fillen allzusehr in den Vordergrund zu
schieben, und es kinnten daraus auch leicht wieder Schiaden
erwachsen.

Ich habe es von jeher fir richtig gehalten, daBl solche
Uhrengeschifte, die besonders stark unter der Konkurrenz
billiger Warenhausangebole leiden, und denen ein Konkur-
rieren mit anderen Mitteln nicht méglich ist, mit ge-
wissen Waren in die Warenhauspreislage
eintretlen miissen. Man kann sogar noch ein klein wemg

einfachen

weiler gehen und gewisse Anfangspreislagen in einer Zeit
wie der heutigen iiberhaupt biir notwendig halten. Zu dieser
Frage hat sich H. W, Timena in Nr. 32 der Deutschen Uhr-
macher-Zeitung vom 6. August d. J. gelullert, und ich kann
mich seinen Auslihrungen in dieser Beziehung nur anschlie-
Ben. lIch betone aber ganz ausdriicklich, dall ein Eintreten
in Warenhauspreise nur dort erfolgen sollte, wo hierfiir eine
unbedingte Nolwendigkeit besteht. Die Verhiltnisse liegen
tiberall anders, und es mull deshalb iiberall je nach Lage des
Falles die Entscheidung getroffen werden unter sorgsamer
Abwigung der Griinde [iir und wider.

Wenn ich meinem Vortrag die Uberschriit \Der Uhr-
macher und die billige Uhr" gegeben habe, so
dachte ich hierbei keinesweds, wie vielleicht ein groBer Teil
meiner verehrlichen Zuhdrer, nur an die billigsten Waren-
hauswecker und -taschenuhren. Ich habe im Gegenteil hier-
bei sehr viel mehr an die regulire Uhrmacherware
gedacht, denn hierbei sind durch die billige Uhr bestimmt
viel griflere und auch nachhaltigere Schiden entstanden als
durch die billigste Warenhausware. Ich mdchte hier einmal
mit aller Schirfe und Deutlichkeit festslellen, daB durch das
leider so weil verbreitete unselige Bestreben, jede Uhr in
jeder Preislage immer noch um 50 Plennig billiger ein-
zukaulfen, das Ansehen des Uhrengewerbes ganz aubler-
ordentlich gelitten hat. Dies kann man erst so recht beurtei-
len, wenn man einmal mit Privatleuten spricht, die wohl
wissen, dafl man mit dem Uhrengewerbe zu tun hat, die in
uns aber nicht den Uhrmacher erblicken. Man hort kaum
etwas anderes als Klagen {iber schlecht oder
gar nicht gehende Uhren und fiber die Un-
suverlissidkeit der Uhrmacher Selbstverstind-
lich ist auch das iibertrieben. Aber es zeigt doch mit aller
Schirfe, wie bitter notig hier eine andere Politik ist, Der
Uhrmacher setzt seinen Ruf als Fachmann und den Ruf des
ganzen Uhrengewerbes aufs Spiel, wenn er in irgend einer
Preislage um weniger Groschen willen die schlechtere Ware
kauft anstatt von einem seridsen Grossisten zu normalen
Preisen gute Ware. Zudem handelt er fiir sich selbst auch
noch unwirlschafitlich, denn durch die unvermeidlichen Nach-
arbeiten und Abhilfen wendet er in der Regel viel mehr aul,
als er beim Einkaul vermeintlich erspart hat. Hier muli
unbedingt Wandel geschaffen werden, und das Uhrengewerbe
mubl sich in all seinen Teilen dazu bekennen, in jeder Preis-
lage wirkliche Qualitatsware zu liefern, die mil
sutem Gewissen verkauft werden kann. So [asse ich den
sich jetzt in allen Teilen des Uhrengewerbes mehr und
mehr bemerkbar machenden Ruf nach wirklicher Qualitits-
ware aul.

Rein wirtschaftlich genommen mufl es als ein Irrsinn be-
zeichnet werden, Wecker an das Publikum zu verkaufen,
deren Preis unter 2 RM liegt, Taschenuhren mit Ketle, deren
Preis unter 3 RM liegt, usw. Irgend eine volkswirtschaltliche
Notwendigkeit fiir Uhren zu derartigen Preisen besteht nicht,
und das Publikum hat sie von sich aus nie verlangt Ver-
dient wird an solchen Uhren von niemand etwas, weder vom
Fabrikanten noch vom Hindler. Der Umsatz dieser Uhren
bedeutet . also einen Leerlaul. Es wire eine erlisende Tat,
wenn die Uhrenindustrie Mittel und Wege finden wiirde, um
Uhren in dieser allerbilligsten Preislage, an denen nicht nur
nichts verdient, sondern oft etwas zugesetzt wird, und an
denen der Kunde bestimmt keine Freude hat, vom Markt
wieder verschwinden zu lassen. Es handelt sich hier ja nur
noch um deutsche Erzeugnisse, nachdem die neueste Zoll-
gesetzgebung auf dem Markte der Taschenuhren das Ein-
dringen auslandischer Erzeugnisse in diesen ganz niedrigen
Preislagen weiter erschwert. Der Uhrmacher kann leider
kaum etwas zur Beseitigung dieser billigen Ware beitragen.
Vorldufig mull mit ihrer Existenz gerechnel werden, und das
Uhrengewerbe mull seine Verkaufstaktik dementsprechend

einstellen.
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