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der Ladenmiete, manchmal bis zu 15% gesenkt werden
konnte, im Verhiltnis zum Umsatz immer noch zu groB ist.
Wie der Zentralverband der Deutschen Uhrmacher auf Grund
der von ihm gefiihrten Statistik berichtet, betragen die Kosten
heute 10 bis 15 % mehr als die Handelsspanne; der erforder-
liche Ausgleich kénne nur durch das Reparaturgeschift, das
sich als krisenfester erwiesen habe, geschaffen werden.

Verkaufte Waren und Preislagen

Die Kaulkraft war im letzten Jahre noch ge-
ringer als vorher, wenigstens soweit sie Fir die
Beschaffung von Uhren und Edelmetallwaren in Betracht
kommt. Daher spielten die Waren in niedriger
Preislage weiterhin eine sehr erhebliche
Rolle, obwohl in weiteslen Kreisen der Kiaufer der Wunsch
hesteht, wieder bessere Waren zu erwerben. Zu Weih-
nachten jedoch waren die Mittelpreislagen in
vielen Fillen von mindestens der gleichen, wenn nicht gar
droflerer Bedeutung. Hochwertige Waren [reilich, z. B. gol-
dene Taschenuhren, waren iiberall sehr schwach gefragt.
Feine Juwelen konnten auch in grbBeren Juweliergeschiften
nur zu irreduliren Preisen und dann auvch nur selten ab-
vesetzt werden. Jedenlalls kann, wie schon im vorigen Jahre,
gesagt werden, dall nach Wieder-
besserer Wirtschaltsverhidltnisse

mil Bestimmtheil

kehr
auch die Qualitdt wieder zu ihrem Rechte
kommen wird. Von mehreren Seiten wird empfohlen,

:chon jelzt die Qualitiatsware nicht zu vernachlissigen und
wf deren Vorzige in zweckmaliger Weise aufmerksam zu
machen. Von dem Inhaber eines bedeutenden Fachgeschiftes

Nordwestdeutschland wird uns geschrieben: ,Ich habe
lestgestellt, dall man den Kunden wenigstens elwas wieder
von (Jualitdt erzdhlen darf, ohne gleich den Riicken der
Kunden konnen. In sehr wielen Fillen wver-
mochle ich sogar Erfolg zu erzielen und den Leuten bessere
! beabsichtigt, zu verkaulen. In dieser Tatsache
einen kleinen Silberstreilen, den auszunutzen,
den Pachgeschilten zu emplehlen ist.”

Was Absatz der einzelnen Waren-
sruppen angeht, so i1st auf Grund der uns vorliegenden
zahlreichen Berichte zu sagen, dall auch hier stark von-
einander abweichende Beobachtungen

wurden. Im grollen und ganzen hatlen immer
Armbanduhren einen der grifiten Anteile
im Gesamtumsatz. Die Armbanduhren fiir Damen scheinen
jedoch im Gegensalz zu denen fiir Herren etwas nachgelassen
zu haben. Die Preislagen von 10 bis 45 RM waren am meisten
Unter den Herren-Armbanduhren waren diejenigen
in Chrom am bedeutsamsten. Am meisten verlangl wurden
viereckig-lingliche Armbanduhren, withrend die runden ver-
nachlissigt waren. Unterschiedlicher noch lagen die Dinge
bei den Taschenuhren: wihrend sie in manchen Fillen
lrotz reichlichsten Lagers sehr schlecht abgesetzt wurden,
wird von anderen Seiten versichert, daB ihre Aussichten sich
dgebessert hitten
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Der Verkauf von GroBuhren war im ganzen besser
als in den fritheren Jahren. An erster Stelle stehen hier die
Kichenuhren in der Preislage von 5 bis 22 RM. Da
die Berichte iiber diese Uhrengruppe fast ausnahmslos be-
sonders gilinstig lauten, so sollte ihr im néchsten Jahre
grifite Eeuuhlun_ﬂ geschenkt werden. Gut verkauft wurden
auch Wecker, zwar {iberwiegend billige, aber auch gute
Markenwecker, unler denen die mitteléroBen mit Riickwand-
tliockenwecker besonders beliebt sind, Ziemlich redge Nach-
frage herrschte auch nach Stiluhren in niedriger und
mittlerer Preislage. Unter den griiBeren Zimmeruhren stan-
den die Tischuhren weitaus an erster Stelle und hier
wieder die im Jahre 1933 herausgebrachten schiéinen Muster,
cdie allgemein Anklang gefunden haben. Am meisten wurden
lischuhren in der Preislage von 40 bis 50 RM gekaufl. Be-

tont wird aber, dall ein groBeres Lager Voraussetzung [iir
den guten Absatz von Tischuhren ist. In lindlichen Gegenden
jedoch kénnen sich diese Uhren immer noch nicht so recht
durchsetzen. Hier erfreuen sich die Wanduhren weiter-
hin besonderer Beliebtheit. Aber auch in griBeren Orten
sind diese jahrelang totgesagten Uhren wieder im Vordringen
begriffen; freilich handelt es sich hier nicht um die langen
Regulateure, sondern um die in den letzten Jahren auf
den Markt gebrachten schmucken Wanduhren in
kiichenuhridhnlicher Form. Uber die mit den
neuen Gongs ausgestatteten Tisch- und Wanduhren lauten
die Urteile insofern verschieden, als zwar durchweg bemerkt
wird, dall diese Gongs lebhaftes Interesse erregt, aber die
mit ihnen ausgestatteten Uhren nicht iberall einen ent-
sprechenden Absatz gefunden haben. Die Hausuhren
waren wieder emn ganz schlechter Artikel, wie fast ausnahms-
los berichtet wird. Von einem bedeutenden Geschilt in der
Provinz Brandenburg wurde im Dezember von dem 27 Haus-
uhren umfassenden Lager nicht ein einziges Stiick abgesetzt;
ein Verkauf von mehr als einem Stiick wird iiberall eine
seltene Ausnahme gewesen sein.

Auch auf dem Gebiete der Edelmetall- und
Schmuckwaren {raten erhebliche Unterschiede aul.
Wihrend hier und dort Schmuck als glatter Versager be-
zeichnet wird, schreiben andere Uhrmacher, daB haupt-
sachlich auf den starken Schmuckwarenabsatz das erzielte
Umsatzplus zuriickzufiihren sei. Im groBen und ganzen
wiirden billige und z. T. auch etwas bessere Schmucksachen
ziemlich gut abgesetzt, Im Vordergrunde standen Hals-
ketten bis zum Preise von etwa 14 RM und Bernstein-
sachen, z. 1. auch Ringe, besonders mit Aquamarin
und Topas sowie Siegelringe, Ohrringe, Armbinder
und Manschettenkndpfe Ein guter Artikel waren
im allgemeinen auch Uhrarmbander aller Art
Stidrkste Unterschiede traten bei den Trauringen auf;
in manchen Orten enttiuschte ithr Absatz, und in anderen
war er erstaunlich hoch; in einem Falle wurde im Jahre
1933 gegeniiber dem Vorjahre eine Zunahme um 100 %, im
Dezember gar von 300 % wverzeichnet. Verlangt wurden am
meisten 14kar. Ringe im Gewicht von 9 bis 10 g je Paar.
Kleinsilberwaren, silberne und versilberte
Schalen, Leuchter usw. sind verhiltnismillig gut
gegangen, wihrend das Besteckgeschiaft wenig
erfreulich war. Von einem Berliner Juwelier wird uns
folgendes geschrieben: ,Das Besteckgeschiaft hat nach erfolg-
ter ,Sanierung’ Ertrdge versprochen. Tatsiéichlich haben die
Vorstadlbetriebe eine immerhin lebhafte Nachfrage nach
silbernen, weniger nach versilberten Bestecken gehabt,
withrend die grileren Innenstadi-Juweliere auBerordentlich
wenig an Bestecken abgesetzt haben, obwohl die Preise
durch die Propagierung der Erzeugnisse von Aullenseiter-
Fabrikanten noch unter denen der Konventions-Fabrikate
lagen. Dies ist nur daraus zu erkliren, dall 1. der Konsum
durch die friitheren Schleuderpreise in sehr reichem Malle
gesitlisgt wurde, und 2. aus der psychologisch verstandlichen
Tatsache, daB K&ufe besonders dann vorgenommen werden,
wenn Waren im Preise steigen, nicht aber, wenn sie sinken,
zumal wenn es sich um Artikel handelt, die seit Jahr-
hunderten in der Kaulerschaft mit dem Begriffe eines
gewissen Nimbus und Wertes verbunden sind. Auch das
Geschilt in silbernen Gerdten lag schwach; gut abgesetzt
wurden eigentlich nur Schalen und Leuchter. Hier wurde
die streng moderne Form nicht mehr begehrt; die Kiufer
neigten vielmehr zu etwas verzierter Ausfihrung in einfachem
Barock-Geschmack.”

Schlieflich sei noch die uns von zwei Uhrmachern
gegebene Aulstellung iitber die Verteilung des Um-
satzes im Dezember 1933 (die Ergebnisse des Vor-
jahres in Klammern) mitgeteilt: 1. Taschenuhren 10 %
(10 %), Armbanduhren 20 % (20 %), Tisch-, Kuckucks- und
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