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Nr. 4

Durchweg wird auch berichtet, daB die Kiufer im letzten
Jahre in steigsendem MaBe auf Qualitédt geachtet haben,
and daB ledislich die in weitesten Kreisen noch schwache
Kaufkraft die volle Auswirkung dieser Einstellung verhin-
derte. Neben den guten Mittelqualititen spielen daher Waren
in niedriger Preislage, die aber durchaus nicht allgemein und
notwendig Schundware sein mussen, nach wie vor eine erheb-
liche Rolle, wihrend die hohen Preislagen ausnahmslos stark
in den Hintergrund getreten sind. LEin Uhrmacher, in dessen
Stadt die Verhdlinisse nicht giinstiger als im Durchschnitt
sind, schreibt uns: ,Durch Gesprache mit meinen Kunden bin
ich zu der Uberzeugung dekommen, dall sich die Qualitits-
ware durchsetzen wird, wenn nur die Uhrmacher den Mut
aulbringen, Qualititsware und nur Qualilitsware anzu-
hieten, vor allem jetzt, wo eine Wirlschaltsbelebung deul-
lich erkennbar ist." Jedenfalls wird es richtig sein, dall
dic Einzelhdndler und mit ihnen die GroBhiand-
ler und die Fabrikanten unter sorgfalliger Beob-
;'.-;|1I1|r|l_; der il:‘u.-'l'_‘i]i_L'E-:_’n Verhilinisse den Druck in der
Richtung auf die Qualitdt verstarken. Nicht
aus einer Preiserhihung, sondern aus dem erhihten Umsaltz
hesserer Waren, mit denen auch den Verbrauchern besser
gedient ist, muB die ersirebte wertmilige Umsatzsteigerung
im wesentlichen kommen. DaBl die Beslrebungen, durch einen
verstirkten Absatz ganz billiger Waren zu dem gleichen Ziele
zu kommen, nicht ausreichen, ja sogar eine gefidhrliche Markt-
serriittung zur Folge haben kénnen, diirften die letzten Jahre
zur Geniige gezeigt haben,

Bei dem Absatz der einzelnen Warengruppen
wurden, wie schon in Nr. 2 zum Ausdruck kam, stark von-
sinander abweichende Beobachtungen gemacht. Gleichwaohl
kann allgemein gesagt werden, dall Wecker-, Stil- und Tisch-
thren [auf dem Lande an ihrer Stelle meistens Wanduhren],
Damen- und Herren-Armbanduhren, Halsketten und einige
andere Gruppen von Schmucksachen, insbesondere Bernstein-
schmuck, guten Absatz gefunden haben, wahrend die Unter-
schiede bei den iibrigen Warengruppen recht erheblich waren.
Fine Ausnahme bildeten nur die Hausuhren, die ein ganz
schlechter Artikel sind. Ein Kollege bemerkt jedoch, dall
Hausuhren, obwohl er zu Weihnachten nur ein Stiick abge-
setzt habe, im Laufe des Jahres immer noch gekauft wurden,
so dall man diesen Artikel wohl noch nicht als ganz erledigl
belrachten kinne.

Auch die am meisten verlangten Preislagen
waren in den verschiedenen Gegenden und Geschilten ziem-
lich unterschiedlich. Immerhin diirfte die folgende Aulstel-
lung eines drolen ostdeutschen Uhrengeschiaftes iiber die
]]'rl.l.||:-:|rr|._'::~:|:;|._LEL‘|1 lI'I'I ':_'::;]T'Iq":l.,:'” -Id_l'lTL: lQEE I_1n K].El.r‘.l'll'r‘let'l‘l diE
wertmilige prozentuale Veriinderung gegeniiber 1932) wvon
Interesse sein: Wecker 4 bis 3 RM, (— 7%), Stiluhren 10
bis 13 RM (4 28%): Tischuhren: Gehwerk 18 his 20 RM,
Schlagwerk 37 bis 62 RM [+ 44.4%), Hausuhren 130 RM
[— 41,4%); Taschenuhren: Gold 240 RM [— 56,6%), Silber
30 bis 40 KM [—43% ), Metall 3 bis 5 RM und 18 bis 20 RM
|+ 43%) ; Armbanduhren: Gold tir Herren 100 RM [—71%]),
Gold mit Ri]‘lﬁt'rhr'ld fiir Damen 40 bis &0 RMI. mit Ziehband
110 RM [— 8%, Silber [iir Herren 10 bis 13 RM, Chrom fir
Herren 20 bis 42 KM [+ 13%), Hir Damen 18 bis 20 RM und
32 RM ([ 87%). WertmiBig erfuhr der Umsatz dieses Ge-
schifles eine Steigerung um 4%, stiickmalig um 13%. Waih-
rend des Weihnachtsgeschiftes [Zunahme 18%) trat im Ver-
gleich zu dem Jahre 1932 nur bei den Hausuhren und den
silbernen Taschenuhren ein Riickgang ein (von 90 bezw. 38%).
Am stirkslen war die Zunahme bei den Tischuhren ([225%),
den Damen-Armbanduhren (140%) und den Stiluhren (75%).
Von einer Reihe anderer Geschiifte werden uns als Haupt-
verkaulspreislage hir Damen-Armbanduhren 25 bis 45 RM
und fiir Herren-Armbanduhren, vor allem in Chrom, von 18
bis 35 RM genannt.

Unterschiede, wenn auch weniger erheblicher Art, sind

gleichfalls bei den Unk o st e n festzustellen. Im allgemeinen
scheint hier jedoch im letzten Jahre eine kleine Verbesserung
gegeniiber 1932 eingetreten zu sein. Aber auch dann, wenn
man das letzle Jahr als belriedigend oder gut bezeichnet, ist
dies doch nur relaliv, im Vergleich zu dem aulierordentlich
schlechten Jahre 1932, zu verstehen. Hinter den wirklich
guten Jahren 1928 und 1929 ist der Umsalz betrdchtlich, im
Durchschnitt vielleicht um zwei Finitel, zuriickgeblieben.

Von Bedeutung ist auch der Anteil der verschie-
denen Warengruppen am Gesamtumsatz wih-
rend der letzten Jahre. Von einem bedeutenden Einzel-
handelsgeschift Westdeutschlands wird uns hierzu angegeben,
dall der Anteil der Uhren von 40% im Jahre 1928 nach und
nach auf 28,7% im Jahre 1933 gesunken ist. Viel stabiler war
der Anteil der Schmucksachen und Bestecke: er betrug 447%
im Jahre 1928 und 49% im Jahre 1929 und schwankte in den
folgenden Jahren zwischen 42 und 45,3%. Erheblich gestiegen
ist der Anteil der Keparaturen und zwar von 16% im Jahre
1928 aul 260 % 1im Jahre 1933 (die Uhrenreparaturen wvon
10,7 auf 16 %, die Goldwarenreparaturen von 5,3 auf 10 %).

Recht starke Abweichungen zeigten sich im letzten Jahre
bei den Bestecken. Sicher ist es, dall aubler den wver-
fehlten Verkaufsmethoden wvon Einzelhdndlern in mehreren
Bezirken und den Einzelhandelsverkaufsstellen einer Besteck-
fabrik in wvielen Stadten die schwankende Fabrikations-
und Verkaulspolitik der Fabrikanten mil daran schuld ist,
daBl das Besteckgeschdll, im ganzen gesehen, nicht mehr
so0 gul und erfreulich ist, wie es einmal war und auch heute
noch sein konnte. Bezeichnend ist hier die folgende Bemer-
kung eines erfolgreichen Uhrmachers: , Bestecke sind ja
immer ein ganz guler Artikel, doch ist uns das Interesse an
dem Verkauf durch den niedrigen Verdienstsalz, den man uns
einriumt, verleidet worden.” Geklagt wird ferner dariiber,
dal im Besteckgeschiit allzu hohe Anforderungen an den
Einzelhandel gestellt werden, weil es zu viele Musler gibt,
und daf daher, weil ja nicht alles am Lager gehalten werden
kann, viele Stiicke eigens bestelll werden miissen. Es ist zu
Loffen, daBl die Bemiihungen der Lieferanten und Einzel-
hiandler und deren Verbinde um eine Besserung der Verhilt-
nisse auf dem Besteckmarkl, die bereits Ende 1933 durch
verstindnisvolles Entgegenkommen der beteiligten Gruppen
erfreuliche Friichte gezeigt haben, in dem gleichen Gemein-
schaltsgeiste mit durchgreifendem Erfolge fortgeliihrt werden.

Beziiglich des Einkaufs in der nachsten Zeit wird zwar
im allgemeinen Vorsicht empliohlen, doch wird auch bemerkt,
dall Waren bis zu 10 RM groBziigig eingekault werden
kinnen, da Artikel in dieser Preislage zu den bevorstehenden
Einsegnungen besonders stark verlangt werden. Betont wird
ahdererseits, dall bei dem Einkauf jetzt wieder mehr als bisher
auf gule Qualitit gesehen werden miisse, da die gute Mitlel-
preislage in der nichsten Zeit am aussichtsreichslen sei. Aus-
schlaggebend miissen aber unter allen Umstinden die Erfor-
dernisse der einzelnen Geschiifte sein, die auf Grund der
eigenen Statistik iiber den Umsatz der Warengruppen,
Formen und Preislagen und der besonderen Neigungen der
Kunden im Hinblick auf die zu erwartende Aufnahme wvon
MNeuheiten zu ermitteln sind. Bei aller Vorsicht bleibt zu
bedenken, dall ohne ein ausreichendes, zugkriftiges Waren-
angebol ein guter Umsatz nich!l erzielt werden kann.

Auch in den letzten der uns in so grofer Zahl freundlichst
iibermittelten Berichte aus allen Teilen Deutschlands wird
iibereinstimmend das feste Vertrauen auf eine
langsame, aber stetige Besserung der allge-
meinen Wirtschaftslage im laufenden Jahre be-
kundet und der Uberzeugung Ausdruck gegeben, dali die ver-
stirkte Kaufkraft sich auch auf das Uhren- und Edelmetall-
gewerbe giinstig auswirken wird, wenn alle Fachangehidrigen
sich den ihnen obliegenden Auigaben mit unermiidlicher, iiber-
legter Tatkraft in dem jungen, schwungkriftigen Geiste, der
unserer heutigen Zeit sein sieghaftes Geprige gibt, widmen.
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