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Wir flhren Wissen.

160 DEUTSCHE UHRMACHER-ZEITUNG Nr. 13
Form geschlungener Holzkeile sind eine belieblte Art, fenster studieren, einen Blick in die Modezeitungen tun —
Schmuckstiicke in modische Verbindung zu bringen. kurz etwas Interesse Hir Frauenmoden bezeigen, das wird nur

Es ist nicht zu wverlangen, daB jeder Uhrmacher oder dienlich sein und dem Geschift niitzen. Als selbstverstindlich

Juwelier die neue Fravenmode von Grund auf studiert. Aber
er sollte bei Einkdufen und seinen Verkiufen doch
soweil unterrichtet sein, um die neuen Forderungen der Mode
in i iroll Imrissen zu k Ein biichen die Schau-
in ihren groflen Umrissen zu kennen. Ein bifichen die Schau

se1nen

betrachte ich es, daB die in den Schmuckwarengeschiften
titigen Damen sich diese Dinge, die ihnen ja ganz besonders
oliegen”, mit aller Kralt annehmen und auch schon beim Ein-
kauf gebiihrenden Eiaflull zu gewinnen suchen.
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Sprechsaal”

Wie werde ich meine Ladenhiiter los?

Als Erginzung zu der in Mr. & der Deulschen Uhrmacher-
Zeitung d. J. gegebenen Antworl auf die in der Uberschrift ge-
stellte bedeutsame Frage miochte ich einige Uberlegungen, die
ich im Hinblick aul die Inventurverkiufe angestellt habe, und die

von mir bei Sonderangebolen gemachten Erfahrungen bekannt-
deben. Fiir und wider die Inventurverkidufe in unserem Gewerbe
sind wviele beachtliche Gesichlspunkte gdeltend demacht worden,
die eine klare und entschiedene Stellungnahme nach einer Rich-

tung hin nicht leichl gemacht haben. Ich [iir meine Person mache
kein Hehl daraus, daBl ich meine Ansicht Gber die Frage der In-
venturverkiufe mehrfach geindert habe, ohne dies als wverdam-
menswerte Wankelmitigkeit zu r*.l'ﬂ]'.-FJr;r.:len. Ich bin jetzt doch daven
fiberzeugt, dall die von uns gefihrten Waren sich ihrer inneren
“atur nach im allgemeinen aullerordentlich schlecht fir derartige
Verkiule eignen. Wenn wir z. B. Trauringe am Lager haben. die
threr Form oder Goldiarbe nicht mehr modern sind, so
wird auch ein niedrigerer Preis kaum einen Ansporn [ir Braut-
leute bilden, die Ringe firs Leben in der Inventurverkaufszeit zu
erwerben, Und dal ein Schmuckstiick, das durch den Inventur-
verkauf, sagen wir es nur einmal ganz deutlich, als veraltet ge-
brandmark!l wird, lediglich durch Preisvorteile sehr an Verkiiul-
lichkeil gewinnt, ist dleichfalls nicht anzunehmen. Wenn es uns
wirklich gelinge, wiihrend der Inventur- und Saisonverkaulszeit
n Februar und im Sommer ein paar Ladenhiiter loszuschlagen,
stinde der damit verbundene bescheidene Nutzen keineswefs
in einem angemessenen ¥erhidltnis zu dem Nachteil, der uns daraus
erwiichse, dall wir, um einen Kaulanreiz zu schalfen, auch einen
érisferen Teil der noch nicht zu ausgesprochenen Ladenhiitern
fewordenen Warenbestinde um 10 % oder mehr ermdlligen mill-
ten. Die eigentlichen Ausverkaufsumsitze werden sich auch in
unserem Pache im Vergleich zu dem regelmiilligen Geschift immer
nur in emem verhaltnismiabig bescheidenen Rahmen bewegen.
Je nach Lage und Arl des Geschiiftes, aber natiirlich auch je
nach dem Ausmal, in dem sich der einzelne Geschiftsinhaber zu
Preisermalligungen entschlielt, diirfte sich der Anteil der reinen
Ausverkaulsumsatze auf etwa 5 bis 20% der Gesamiumsitze
beziflern. Diese Schitzung stiitzt sich auf Versuche, die ich selbst
m den leizlen Jahren in dieser Richtung wihrend der Ausver-
kaufszeiten unternommen habe. Und iiber diese Versuche michte
ich hier zu Nulz und Frommen der Gesamtheit kurz berichten.
11_!1 ist selbstverstindlich, daB ich bei diesen Veranstaltungen
mit Rilcksicht auf die bestehenden gesetzlichen Bestimmungen jede
einen Inventurverkaul deutende Bezeichnung unterlassen
mulite. Das aber konnte kein Grund sein, nicht einem meiner
achaulenster ein besonderes Gewand anzulegen und mit Rot- und
Blaustift tichtig ,zu Kehr zu gehen”, Von hochwertigen Schmuck-
sachen sowie Armband- und Taschenuhren -ﬁ]Jj_EE‘ﬁEhEEI. habe ich
es eigenllich mit fast allen fiir uns in Frag-e kommenden Waren-
gallungen schon versucht. Mit silbernen Kitthestecken aller Art,
mit Restbestinden aufgegebener oder aufzugebender echt silberner
und versilberter Beslecke, mit silbernen und versilberten Hohl-
waren, Nickelwaren, Damen-Taschenuhren, Kleinsilberwaren,
Weckern aller Art, Tischuhren, Wanduhren usw. Die Erfolgée waren
"‘_L"IT verschieden, Die giinstigsten Umsalzmbglichkeiten zeiglen
sich dabei immer wieder beim Verkauf von Bestecken aller Art,
was mir ein deutlicher Beweis dafiir ist, daB diese als ausge-
sprochene Gebrauchsarlikel sich auch weitaus am besten fir diesen
LZweck eignen. Vor mehreren Jahren brachte ich z. B. auf diese
Weise meine restlichen Bestinde an silbernen Kitthestecken, die
mit dem vermehrten Verbrauch solider versilberter Bestecke zu-
sehends an Boden verloren hatlten, verhaltnismilig sehr schnell an
den Mann. Nachdem in der Folgezeit fast nur noch 90er und spiter
100er versilberle Bestecke unterzubringen waren, verschwanden
auch die 20er, 40er und 60er Bestecke sehr flott im . Ausverkauf".
hleine Restbestinde an gravierten, leichten silbernen Bestecken
die fast Jahrzehnte lang unverkiuflich delegen hatten, gingen
schon schwerer, sind aber doch heute fast restlos deriuml. Ein-
zelne silberne Liflel und Gabeln, Messer mit gewohnlichen [nicht
rostireien) Klingen, die aus diesen oder jenen Griinden aullerplan-

WiEen

milig auf Lager gekommen waren, oder solche, die beschidigt oder
unansehnlich geworden waren, gingen flott noch zu Preisen weg,
zu denen man seinerzeit in den bekannten Geschiften in Berlin,
Dresden usw. leider funkelnagelneue moderne Bestecke zu wer-
kauten Kir richtig hiell.

Auch mit dem Sonderverkauf dllerer Muster von Wand- und
Tischuhren habe ich ganz gute Erfahrungen gemacht, wihrend
altere Wecherformen ([kleine Qualititswecker) schlecht werkauft
wurden. Abgesehen von unmodernen Chokerketten, die aufl Serien-
preise (1, 2 oder 3 KM) ermiaBigt wurden und dann annihernd zu
Einkaulfspreisen weggingen, waren Schmucksachen im allgemeinen
schwerer unterzubringen. Gewill lieBe sich auch darin m. E. noch
manches alle Stlick verkaufen, aber wohl hidufig doch nur noch
zuu Preisen, die sich den Schmelzwerten bedenklich nihern. Es
komml dabei naliirlich auf den ,Jahrgang"” an, und es geh6rl auch
ein gdewisses Fingerspitzengelihl dazu, den ,richtidgen” Preis zu
ermitteln,

Bei der im L‘rernlei-:h zu anderen Gewerbezrweigen aullerst ge-
ringen Umsatzgeschwindigheil unserer Waren kann man nicht jedes
Stiick als Ausverkaufsware abtun, das sich schon seit einem, zwei
oder gar drei Jahren unserer Obhut erfreute. Mein, manche Sticke
sind ausgesprochen zeitlos und finden oft noch nach Hinf oder
mehr Jahren gute und willige Kiufer zum RKegelpreis, wihrend wir
bei manchem modischen Zeug, das im Herbst eingekauft, zu Weih-
nachten aber schlecht oder gar nicht abgesetzt wurde, mil Be-
stimmtheit wissen, daBl es ausverkaufsreif ist, Allgemeine Richt-
linien dariiber, was ausverkaulsreil ist und was nicht, lassen sich
indessen nicht aufstellen. Was in dem einen Falle richtig ist, ist
im anderen grundverkehrl. Gewill wollen wir keine Ladenhiter
weiler hegen und betreuen auf die Maglichkeit hin, daB nach zehn
Jahren doch noch einmal ein altes Miitterchen kommen und nach
diesem oder jenem &lteren Gegenstand fragen konnte, aber die
Eigenart unseres Gewerbes verlangt es, in gewissen Fillen auch
besonderer Nachlrage gerechlt zu werden, Mancher kann einen
Gegenstand, den er pflegt, und fir den er seine Kundschaft hat,
jahrelang und mit Nutzen verkaufen, wihrend ihn vielleicht schon
sein nichster Konkurrent, weil der Gegenstand fiir dessen Kund-
schaft in der Preislage zu hoch oder zu niedrig, oder weil sein
Sortiment darin zu klein ist, schon nach Jahresirist, selbst mil
Verlust, gern abstollen wiirde.

Man hat gesagt, unser Gewerbe bediirfe der Inventurverkiule
nicht. Wenn man einen Gegenstand zum regelrechten Preise nicht
abselzen konne, so biete sich fir den tiichtigen und gewandlen
Fachmann auch wihrend des ganzen Jahres Gelegenheil genug,
diesen zu einem geeignet erscheinenden Preise loszuschlagen. Dar-
an ist wohl manches wahr: aber zunichst ist doch zu beriicksich-
tigen, dall man die Ladenhiiter und solche, die es werden waollen,
nicht in vorderster Front marschieren lifit und sie infolgedessen
oft nicht zur Hand hat, wenn sie gerade bendtigt werden, zum
anderen, dall gerade das Personal, sei es aus Bequemlichkeit oder
aus mangelnder genauer Kenntnis des Lagers, oft nicht in der Lage
isl, diese Gegenstinde zu verkaufen. Anders in der Inventurver-
kaufszeit. Was bei der Lageraufnahme am Jahresende aus
den entlegensten Winkeln des Lagers ans Tageslicht belérdert
und liir ausverkaufsreil befunden wird, stellt eine geschlossene
Front von Ladenhiitern dar. die alle das gleiche Hchick5q|. das der
Preisherabsetzung, gemeinsam (trifft. Wihrend dieser Zeil braucht
man keine Bedenken zu haben, die Schaufenster mit L-‘I-d":‘nhu'EErn
aller Art recht unfestlich vollzubauen, wo sonst nur Neuheilen
oder erlesene Sticke die Wirde des Geschifts zu verkdrpern
haben. Das Publikum ist es dann gewohnl, Schaufenster voller
Ladenhiiter und grelliarbiger Preisplakate zu sehen, und es schadet
auch unserem sonst vornehme Wiirde atmenden Gewerbe nichts,
wenn es einmal im Jahre in einen etwas gewdhnlicheren Ton wver-
fallt, Ja, das Publikum hat z. T. eine wahre Freude daran, sich

‘) Fiir die Verdffentlichungen im ..Sprechsaal" dbernimmt die
Schriftleitung nur die preligesetzliche Verantwortung.

hitp:ddigital slub-dresden.de/id318541912-19340000/1 80

e

=

g = e = —— ——— e — =




