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Wie kann man das ganze Jahr hindurch mehr verkaufen?

Lieber Herr Kollege!

sleiteten Deutschen Uhr-
dlL- Zeilung jeden Sonn-
kenne lhre deistige Ein-
[ = -F;ll.l.'\' “Iru: |'-HL'I"|'
reitung lesen, und ‘welchen Nutren Sie daraus ziehen. Hoflfent-
lich gehbiren Sie micht zu jenem Kollegen, welche die Zeitung
nur kalten, weil es so Sitte ist, und weil der Vater und Grol3-
valer mie auch schom bezogen halte. Doch solche Kolleden sind
heute fa sellen gewmrden. Wer heute sein gutes Geld Fir eine
Zeilung ausgibl, will auch etwas davon haben. Wenn Sie nun
auch der eine oder andere Artikel in der Zeitung vielleicht
nicht imferessiert, weil er lhrem Interessengebiete ferner liegt,
g0 wird Bae dies ja als zeitgemiBer Leser nichl stéiren, weil Sie
sich natisrbich sagen werden, dall eine Zeitung viele Aufgaben
zu erfiillen hat, und daB die Interessen bei der groBien Zahl
von Lesern aulerordentlich verschieden liegen, so dall nicht
jeder Artikel in der Zeitung fir jedem bestimmt sein kann.
In einem aber bin ich sicher, nimlich darin, dall Sie die
Artikel 1m Sprechsaal, die Erinnerungen, die praktischen
Winke, das Vermischle, der Briefkasten und die Anzeigen und
so manches andere interessieren wird. Vor allen Dingen aber
wird -:i]n: fabelhafte Artikelfolge ,Das ganze Jahr hin-
durch mehr verkaufen!” Ihr allergroBtes Inleresse
finden. Sie haben grwilj nicht die Einwinde EETlmLht, das sel
ja alles recht und schin, aber Hir Sie trife das alles nicht zu.
lhr Geschalt sei viel zu klein. Sie kénnten sich kein grolles
Lager und keine Gehilfen halten. IThre Lage taude nichts. Die
Konkurrenz sei zu groB. Die Leute hitten kein Geld usw. Sie
sehen, ich bin im Bilde {iber die Einwiinde der anderen. Aber
auch diesen helfen die Einwinde nichts. Ich will deshalb ein-
mal versuchen, leicht verstdndlicher praktischer Anregung
zu diesen Lesern zu sprechen, und vielleicht interessiert es Sie
auch, was ich Eia ZU sagen habe, 1'I:I'.".'.'Jln auch nur ein kleiner
Aink fir Sie dabei ist, so wiirde mich das sehr freuen, und
ich bitte dann auch, der Schriftleitung einmal davon Mit-
teilung zu machen.
Also, lieber Herr Kollege: Das ganze Jahr hindurch mehr
verkaufen! Wie Fingt man das von Grund auf an?
Ein neuer Geist mull wehen in [hrem veralteten Laden und
in Threr Werkstitte. jetzt bet

l"'I e 51 rl{i !I‘."h_',.r []l_r 1.er?1|1_,| L]_
macher-Zeitung. Ich weill, dall
abend pinktlich vorfinden, aber :.l..|=.
sfefiuong nicht. 1dh weill also auch nicht, wi
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Wir fOhren Wissen.

der, ach, so warmen Witterung eine Generalreinigung statt-
finden. Frisch ans Werk, ist halb gewonnen! Das Schauienster,
der Laden und die Werkstitte miissen richtid 'LEL'RiiLJEJ-_‘rt_ viel-
leicht gestrichen oder in einem rechi hellen freundlichen Ton
tapeziert werden, fir wenig Geld, vielleicht mit einem kleinen
Gegengeschift mit dem betreffenden Handwerker. Die Aullen-
front bedarf dringend einer kriftigen
starken Seifenlauge und, wenn nétig, einer gut lesharen Block-
schrift. Den Laden und das Schaufenster werden Sie neu ein-
riumen, die Waren ganz umstellen und alle mit blauem, weill-
beschriftelen Karton versehen. Eine Aulenuhr ist nicht
nolig*), denn fast jede Apotheke hat eine, und man versleicht
daher wahrscheinlich Uhrmacher und Apotheker so gern mit-
einander! Daliir muB im Schaulenster eine genaue Uhr sein,
denn dann sehen die Leute auch gleich nach den ausgeledten
Waren. Alle Goldwaren miissen Sie durchpulzen, nitigenialls
unter Verwendung von Renovirin, aui neue Kartuschen auf-
zichen [weinrot ist meinen Ertahrungen nach das dankbarsie
und beste] und mit Preisschildern versehen,
wie die Soldaten in einer Reihe aufstellen die billigsten
links unten und nach rechts laufend immer erhihen, Meine
eigenen Kartluschen halle ich wvon einer Kartonagenfabrik
mit Gummischniirchen (die werden bei manchen Waren
schwarze Streifen geben! D. Schriftltg.) anfertigen lassen.
Alle Gegenstiande, wie Armbinder, Armbanduhren, Anhinger
usw. lieflen sich im Augenblick auf den Kartuschen anbringen,
und diese taten jahrelang die besten Dienste. Alle unmodernen
Goldwaren, Ketten u. dgl. machen Sie riicksichtslos mit der
BeiBzange entzwei und legen sie als Alt-Dublee in eine
Weckerschachtel. Ein daraus hergestellter Dubleebarren
brachte mir einmal mehr als 100 REM. Wenn man das Geld
fiir Dekoration, Schilder und Ausstattung verwendet, bringt
es mehr Zinsen als die alten Ladenhiiter, die nur die Kunden
abschrecken. Wenn alle Schmuckwaren aufl den erwihnten
Kartuschen sind, vergriiBert sich das Lager, bezw. es sieht viel
reichhalliger aus, und ein Teil kann auch auf Kartuschen in
entschweleltem Seidenpapier im Tresor oder irgendeinem
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*) Wir halten allerdings auch eine AuBenuhr fir einen Uhr-

macher Fir sehr erwinscht. =ie soll aber schom von weilem er-

kennen lassen, dall es sich um einen Uhrmacher handell, und sie
mull richlig gehen! Die Schriftleitung.
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