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den drtlichen Zeitungen, Kinowerbung und dergleichen mehr.
Er wird aber nicht darum herumkommen, auch in die Wett-
bewerbsmethoden der Versandgeschafte ein-
zutreten, mit anderen Worten alzo die Kundschalt auch auf
schriftlichem Wege, also durch Briefe, Drucksachen usw. zu
beim Umfang der Druck-
schriflten, z. B. der Musterbiicher,
nicht mil den Versandgeschiften wetleifern, =0 hal er ja
dafiir das wirksame Mittel, dall er immer wieder aul seine
Schaufensier und seinen Laden hinweist, in denen man die

hearbeiten. Kann er hier auch
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Ware selbst besichligen kann, wofir auch das schénste
Musterbuch keinen wvollwertigen Ersatz bietet. Eine
Grundregel mull aber bei dieser Art der Kunden-

8
unter allen Umstinden beachtel werden:
riefeund Drucksachen des ortlichen Einzel-
Wualitdt keinesfalls
Versandgeschiafte nach-
datiir aber gut! Das
ausdefiithrte und in schlechtem
bBriefe. Wer solche Arheiten selbst
nicht meistern kann, mubB sich eben einer Hilie bedienen.
Der cinzelne Kampfer [iir das ériliche Uhrmacher- und
1tiger Arbeil wohl Hir sich Er-
lolge erringen im Wettbewerb mil den Versandgeschiften,
aber im ganzen genommen kann er keine entscheidende Wen-
iung herbeiliihren; dies wird nur durch das Zusammen-
aller erreicht werden kénnen. Leider mufl man
leststellen, dall nach den friiheren hoffnungsvollen Ansitzen
2. B. aul dem Gebiete der Gemeinschaftswerbung die Krifte
in Positions- und Machtkimpfen erschipft werden, anstall
Mann, der diiber Wissen, Erfahrungen und
Arbeitswillen verfiigt, heranzuholen und mit geeinter Kralt
in diesen Wettbewerb einzutreten, der vielleicht noch griflere
Anforderungen stellt als all die Schwierigkeiten, die uns bis-
her im Laufe der Jahre schon beschiftigt haben. Hier isl
nichl vorwirtszukommen mit dem Blick darauf, was frommt
memer eigenen Urganisation oder gar meinem Amte, oder
dies oder dgeheiliglten Grundsitzen und
Programmpunklen, die ich bisher den Mitgliedern meiner
Urganisation verkiindet habe, nicht zu vereinbaren. sondern
hier handelt es sich lediglich darum, eine Gefahr zu er-
dann zu handeln durch zielbewuBten Einsalz
aller Krifte, die iiberhaupt vorhanden sind. Wer iiber
Positions- und Machtkimplen im eigenen Lager die Zeit ver-
streichen 1408t, hat den Ernst der Zeit nicht erkannt oder
ist nicht fahig, das Woh! des Ganzen seinem eigenen kleinen
lch voranzustellen. Noch ist es vielleicht an der Zeit die
Krifte so zusammenzulassen, dall ein Erfolg zum Herbst-
und Weihnachtsgeschifte spiirbar wird.
: Uber eins miissen wir uns vor allen Dingen klar werden:
I:]iu Versandgeschiafle stellen eine von der
Slaatsfihrung anerkannlte Betdtigungsform
im gewerblichen Leben dar. Es ist also nicht zu
erwarten, dall etwa auf dem Geselzes- oder Verordnungs-
wege geden diese Geschiftsform etwas unternommen werden
kinnie; alle Bemiihungen in dieser Richtung wiirden aus-
.nu_chtsln.q sein, ja, sie wiren sogar unzulidssig, weil dem
Willen der Staatsfiihrung enldedengesetzt. Daraus folgt ohne
'I.*:'E"lil:!rﬁs, dal es auch bei den eigenen MabBnahmen keinen
Kampf gegen die Versandgeschidfte geben darl,
sondern ausschliefilich einen Kampf fiir das eigene
Geschalt, mit anderen Worlen, es kann nur ein nach
den heutigen Begriffen anstindig durchgefiithrter Wettbewerb
in Frage kommen. Dies mull klargestellt werden fiir die-
jenigen, die auch heute noch ihr Heil immer noch von dem
Kampfe gegen den anderen anstatt von der Arbeit fir sich
selbst erwarten, die also auch heute noch immer wieder aul
ndie Hille des groBen Bruders" warten,
. Wissen ist Macht.” Das ist eine alte Weisheit. Etwas
mehr wissen als der andere ist eine noch griBere
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Macht. Das hat einer der bekannten Fiihrer in unserem Ce-
werbe einmal sehr treffend zum Ausdruck gebracht, Dieser
Satz gilt fiir jeden, also auch fiir Sie. verchrtes Mitglied
unserer Lesergilde. Haben Sie das schon einmal durchdacht?
Haben Sie sich bemiiht, sich dieses Wissen anzueignen
Haben Sie die 88 Fragen gelesen, die in den letzten T'."\-:H.I'II-
mern unserer Zeilung unter ,Vermischtes” gestellt worden
sind? Wie viele von den Fragen konnten Sie mit .ia" he-
antworten? Lesen Sie iiberhaupt unsere Zeitung systematisch,
um das Letzte herauszuholen, was an Wissen fir Sie darin
steckt? Oder begniigen Sie sich damit, an diesem oder jenem
Artikel zu naschen, von dem Ihnen dgerade die
oder eine Abbildung gefallt? '

Gehoren Sie vielleicht auch zu denen, die
an einem Aufsalze deswegen vorbeigehen oder ihn vielleichl
gar als eine personliche Krankuns betrachten. weil seine
Uberschrift nicht direkt an Sie gerichtet war, oder weil viel-
leicht eine etwas technisch aussehende Abbildung oder dgar
eine Kurve darin stand oder, noch schrecklicher, etwas, das
aussah wie eine Formel? Machen Sie sich doch nicht selbst
s0 klein, und denken Sie nicht, daB alles, was Sie friiher
einmal in der Schule gelernt haben, vergessen worden oder
[iir Sie nmicht mehr anwendbar se1; 5o weil reicht es immer
noch, dall Sie auch den Sinn eines etwas schwierigeren Aulf-
salzes erlassen und [ir sich ein Erdebnis daraus ziehen
kinnen. Wenn Sie lhre Scheu vor Artikeln, die Sie nicht
von vornherein zum Lesen stark anregen, nicht iiberwinden,
so wird Thnen manche wichtige und wertvolle Erkenntnis
verschlossen bleiben.

Bitte priifen Sie selbst, was
Sie in den letzten Monalen an Aulfsitzen in unserer Leitung
gelesen haben und was nicht, und versuchen Sie, einmal
lestzustellen, ob nicht doch auch fir Sie sehr Wichtiges
darunter war, das Sie aus irgend einer Abneigung heraus
nicht gelesen haben, vielleicht gar deswegen nicht, weil ein
Professor oder Doktor der Verfasser war und lhnen deshalb
die Eat;hi:‘ schon von vornherein emen zu wissenschaltlichen
Geruch hatte. Haben Sie z. B. die Aufsitze iiber die
Quarzuhren gelesen? Diese Uhren gehéiren in Laien-
kreisen heute viellach zum Unterhaltungsstofl, Sind Sie nun
wirklich in der Lage, bei Anfraden eine sachkundige Aus-
kunft hieriiber zu geben? Haben Sie die Artikel iber
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fiir Uhrenteile in Nr. 4, 5
und 16 des laufenden Jahrganges unserer Zeitung gelesen,
oder den Aufsalz iber Sonderstihle fiir die Uhren-
industrie, der in Nr. 16 lu:_c_:';r_uuw;n worden ist?

Das sind Dinge, die Sie wissen miissen,
wenn Sie iiber die Gebiete Ihres eigenen Faches unterrichtet
sein und den heutigen Stand der Technik kennen wollen,
und zwar ganz gleichgiiltig, ob Thre Arbeitsleistung als Uhr-
macher mehr handwerklicher oder als Uhreneinzelhindler
mehr kaufminnischer Natur ist, ob Sie Gehille, Meister,
GrolBhéndler, Techniker oder Fabrikant sind. Auch dieses
Riistzeug gebrauchen Sie im Wettkampfe um die Férderung
Ihres Geschaftes fir sich gesehen und unseres Berufsstandes
im ganzen.

Die Fachbuchspende haben Sie lhren jungen Leuten
inzwischen ja wohl zukommen lassen? Aber haben Sie auch
schon einmal daran gedacht, sich selbst eine Fachbuchspende

zu machen, um lhre Fachbiicherei zu ergédnzen? Vor allen

Dingen: Wie ist es mit dem Erarbeiten des Inhaltes der
Bilicher? Die Biicher im Schrank sind ja eine ganz schine

Sache; aber nur wenn man weill, was darin steht, kann man
sein Wissen damit bereichern. Also 1. die noch fehlenden
wichtigen Fachbiicher gleich bestellen und 2. sie dann auch
lesen!

Wissen ist Macht. — Wer das Wissen hat und durch seine
fortlaufende Erginzung in seinem standigen und vollen Be-
sitze bleibt, erfillt eine der ersten Voraussetzungen zum
erfolgreichen Wettkampf im Berufe, Fr.A Kames.
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