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»,Uhrmacher, werde Kaufmann!“ — heute mehr denn je!

Wie man Kaufmanns-Gehilfe wird

Das schon vor Jahrzehnten und seitdem so oft in unserem
Fache gebrauchte Mahnwort: , Uhrmacher, werde Kaulmann!"
war und ist der knappste und leicht zu behaltende Ausdruck
der Erkennlnis, daBl die Uhrmacher und Juweliere auch Kaulf-
leute [nicht: Auch-Kaufleute!) sind und daher den kaul-
mannischen Anforderungen ebenso wie den handwerklichen
gerecht werden miissen. Sehr viele Fachgenossen folgten dem
dringenden Rufe und wurden tiichtige Kaufleute. Nicht alle
vermochtien [reilich, sich voll auf die neue Zeit umzustellen,
aber ganz ist wohl die Mahnung an keinem von ihnen ungehért
voriibergegangen. Manchmal wurde das Wort: ,,Uhrmacher,
werde Kaulmann!" falsch ausgelegt. Dieser oder jener Fach-
denosse glaubte, er solle nur noch Kaulmann sein und die
handwerkliche Uhrmacherei lediglich so nebenher als etwas
Untergeordnetes belreiben. So ist es nie gemeint gewesen.
Um aber allen Mifiverstindnissen vorzubeugen, wurde der
alle Satz so erweilert: ,Uhrmacher, werde Kaufmann, aber
bedenke, dali Du auch immer ein tiichtiger Uhrmacher bleiben
mubt!” Dieser Grundsatz gill heute, in einer Zeit, in der
tichtige Nur-Kaufleute unseren Fachgeschiiften schiriste Kon-
kurrenz machen, mehr denn je.

Dali die Uhrmacher ihre handwerklichen Kenntnisse und
Fertigkeiten aufs beste aushilden miissen, ist selbstverstind-
lich. Einmal machen die Reparatureinnahmen einen sehr er-
heblichen Teil der Gesamteinnahmen aus, besonders in den
kleineren Geschiften. Dann aber ist der Uhrmacher-Hand-
werker eine der wichtigsten Stiitzen des Uhrmacher-Kauf-
mannes. Dall der Uhrmacher beide Eigenschaften, die hand-
werklichen und die kaulminnischen, in sich vereinigt, gibt
ihm ja erst das volle Ubergewicht iiber die AuBenseiter, die
von der Uhrentechnik meist nichts oder nicht viel verstehen.

Leider isl die Ausbildung der jungeu Uhrmacher in kauf-
méannischer Hinsicht noch nicht so wie in handwerklicher
gesichert. Es gibt zwar , Richtlinien fiir die Ausbildung von
Lehrlingen im Juwelen-, Gold- und Silberwaren- und Uhren-
Einzelhandel”, die in Nr. 17 der Deutschen Uhrmacher-Zei-
tung, Jahrgang 1936, veréiffentlicht worden sind, doch ist
die Zahl der kaufménnischen Lehrlinge in unserem Gewerbe
nur ganz gering, und auch die selbstindigen Uhrmacher rekru-

tieren sich bis auf einen kleinen Rest aus dem Handwerks-
stande. Der kaufméannische Teil des Lehrplanes der Fach- und
Berufsschulen, nach beendeter Lehrzeit gelegentliche
bildungskurse, Selbststudium und, wenn es hoch kommt, ein
bilchen kaulminnische Praxis im Geschifte des Meisters
miissen daliir sorgen, dall der jI.JT'IﬂE Ubrmacher sich allmih-
lich zum Kaufmann heranbildet. Wenn das alles mit Ernst
und nachhaltigem Eiler geschieht, so brauchen wir um die
kaufmédnnischen Qualititen der heranwachsenden Uhrmacher
nicht besorgt zu sein. Wenn —! Bei der grollen Menge der
Fachgenossen wird man auf einen gewissen Zwang, eine plan-
mébige Ausbildung, auf deren Durchiiihrung von den Leitern
der Fachverbinde gedriickt wird, nicht verzichten kénnen,
wenn das Ergebnis in vollem Umfange, elwa so wie im Hand-
werk, befriedigen soll. Wie wire es, wenn die jungen Uhr-
macher zundchst angeeifert, spiter vielleicht wverpflichtet
wiirden, sich innerhalb der ersten zwei oder drei Jahre nach
Ablegung der Uhrmachergehilfen-Priifung der kaufméannischen
Gehilfen-Priifung zu unterziehen? Dall dies miglich ist, und
zwar auch fir Uhrmachergehilien in kleinen Orten und ohne
erhebliche Kosten, hat der junge Kollege Rudi Koch vor
kurzem tiberzeugend bewiesen.

Kollege Koch ist am 1. Marz 1917 geboren, steht also jetzt
im zwanzigsten Lebensjahre. Das Uhrmacherhandwerk erlernte
er in der Zeit vom 1. November 1931 bis zum 1, November
1935 bei seinem Vater in Halle a. 5. Selbst mit kleineren
Reparaturen an Gold- und optischen Waren befalite er sich
hier. Auch in den fachlichen Priifungen sowie an den Reichs-
berufswettkamplien 1934 und 1935 beteiligle er sich mil gutem
Erfolge. Die Uhrmachergehilfen-Priifung bestand er im Herbst
1935 mit ,gut’. Wir filhren dies nur an, um zu zeigen, dal
der junge Kollege, der so eifrig und vorbildlich nach kauf-
méinnischer Woeiterbildung strebt, ein tichtiger Handwerker
ist und durchaus nicht die Absicht hat, sein Handwerkertum
in die Ecke zu stellen. Uber seine kaufménnische Ausbildung
schreibt uns Kollege Koch foldgendes:

wNachdem ich meine Gehillenpriifung bestanden hatte, zog
ich in die Fremde und nahm in Pritzwalk eine Stellung als
Gehilfe an. Ich benutzte jede Gelegenheit, recht viel zu
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