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DEUTSCHE UHRMACHER-ZEITUNG

Nr. 46

Da der Verkaul von Taschenuhren in vielen Fach-
geschiiften stark zuriickgegangen ist, so hat es keinen rechten
Lweck, dall diese Betriebe immer noch eine Unmenge solcher
Uhren in allen Preislagen aul den Schaufenster-Riickwinden
oder -Stindern anbieten. Schlielilich sind es ja doch immer
wieder dieselben Uhren, die im Fenster auftauchen, und es
liegt auf der Hand, dall man mit Waren, welche sich die Leute
ibergesehen” haben, keine Geschifte machen kann. Besser
wird es sein, wenn wir, soweil unser Taschenuhrenabsatz
erheblich nachgelassen hat, nicht durch die Masse des An-
gebots zu wirken suchen, sondern eine kleinere Zahl von
Taschenuhren auswihlen, diese an besonders giinstiger Stelle
im Schaulfenster ausstellen und durch Textschilder auf die
Vorziige der einzelnen Arten von Taschenuhren hinweisen.

Die Herren-Armbanduhren haben zu einem
groBen Teile die Taschenuhren verdridngt. Leider ist der
Wunsch der Uhrmacher nicht in Erfiillung gegangen, dall der
Herr neben einer la-Taschenuhr noch eine schmucke Arm-
banduhr tragen moge. Viele Herren haben sich an die Arm-
bandubr gewdhnt, verlassen sich ganz aul sie und besitzen
auch kaum noch eine Taschenuhr. Sie denken meist nicht
daran, noch eine Taschenuhr zu erwerben, und wenn sie es
tun, dann greifen sie versuchsweise sehr oft zu einer ganz
billigen Uhr. Es gibt ferner Leute, und das sind nicht wenige,
die wegen der hdufigen Reparaturen von Armbanduhren oder
ihrer Unzufriedenheit mil den Gangleistungen dieser Uhren
verirgert sind, jedoch nicht etwa zu der Taschenuhr zuriick-
kehren, sondern ohne Uhr auszukommen versuchen. Gerade
die Erfahrungen, die wir mit den Armbanduhren gemacht
haben, zeigen uns deutlich, wie aulerordentlich wichtig die
Zuverlissigkeil der Werke Hir unser Geschalt ist. Ich wiirde
es daher begriilen, wenn in der Gemeinschaftswerbung Fir
Uhren daraufl hingewiesen wiirde, dall die Kinderkrankheiten
der meisten Armbanduhren {iberwunden sind, dall diese Uhren
viel besser als frither gegen duBere Einflisse wie Stofl, Staub,
Schmutz usw. geschiitzt sind, und daBl der Kunde heute fiir
einen angemessenen Preis (das zu erwihnen, darf nicht
vergessen werden| eine Armbanduhr erhélt, mit der er zu-
frieden sein kann. Auch viele Manner, die bisher mit den
Armbanduhren schlechte Erfahrungen gemacht haben, wer-
den dann wieder zu uns und der Armbanduhr zurfickfinden.
Auch jetzt holfen wir, dall die Armbanduhren, wie es ja
auch seit einer Reihe von Jahren der Fall gewesen ist, zu
Weihnachten wieder mit an erster Stelle stehen werden.

Und nun wieder zu unseren Ausstellungsmdglichkeiten:
Das gegenwirlige Fehlen eines Umsatzreillers, wie es seiner-

zeit die Hausuhren waren, macht es uns zur besonderen
Pilicht, uns fiir diejenigen Uhrenarten, die heute noch gut
oder leidlich gekauft werden, mit allem Nachdruck einzu-
setzen. Zu diesen Uhren gehéren neben den schon erwihnten
Armbanduhren sowie den Weckern, Stil- und Kiichenuhren
in den gréferen und mittleren Stiddten, neuerdings manchmal
auch in kleineren Orten die Tischuhren. Ein paar aus-
gewidhlt schtne Muster in den gingigen Preislagen sollten
daher stets im Schaulenster gezeigt werden; daneben gilt es
aber auch, reizvolle Raumaufnahmen mit Tischuhren im
Schaufenster und im Laden (bei den Gespriichen mit den
Kunden]) zu verwenden. Im Verkaufsraume macht man Hir
die Tischuhren am besten etwa 2 bis 2 m einer Wand frei.
Man beschafit sich drei oder vier vernickelte Lochschienen
von je 1,50 m Linge und dazu die entsprechende Anzahl von
Wandarmen, die je 25 ecm lang sind. Die Lochschienen wer-
den auf 1,90 m hohe an der Wand befestigte Leisten ge-
schraubt, und auf die drei- oder vierreihigen Wandarme, die
man in die Lochschienen eingehéngt hat, legt man 1 em dicke,
25 cm breite und 2 bis 3 m lange Hartholzbretter, die am
besten in der zu der Uhr passenden Farbe gebeizt sind. Besser
noch ist es, eine groBe hilzerne Tafel zu verwenden, die an
der Wand belestigt wird. Eine solche Ausstellung.der Tisch-
uhren ist billiger und ansprechender als ein Verstecken der
Uhren in Schrinken. Fiir regelméfBiges Abstauben der Uhren
mull natiirlich gesorgt werden.

DaB die Lichtverhaltnisse im Fenster und im Laden denk-
bar giinstig sein miissen, bedarf wohl keines weiteren Hin-
weises. Man spare nicht mit Licht! Sechs bis acht Wochen
vor dem Feste sollten im Schaufenster, wenn nitig auch im
Laden, alle Glithbirnen durch neue ersetzt werden, da diese
das weilleste, hellste Licht ausstrahlen. Die alten kénnen
immer noch eine Zeitlang an anderer Stelle, wo es nicht so
aul die Helligkeit ankommt, benutzt werden. Unsere Waren
verlangen nach schénster Beleuchtung, da sie dann am vor-
teilhaftesten aussehen.

Wenn wir diese und alle sonstigen Vorbereitungen Fir
die Hauptgeschiftszeit im Jahre getroffen haben, zu denen
auch die tadellose Pflege des gesamten Lagers, das Ersetzen
verblaliter oder angeschmutzter Kartuschen durch neue, das
Nachsehen der Werke, deren 0Ol infolge lingeren Lagerns
verdickt ist, Neuetikettierungen usw. gehdren, so kénnen wir
beruhigt mit dem Bewultsein, das Unsrige getan zu haben,
dem kommenden Weihnachtsgeschiifte entgegensehen.

Fritz Heinze.

Blickfinge fiir das Weihnachts-Schaufenster der Uhrmacher und Juweliere

Auch zu Weihnachten wird niemand dem Uhrmacher raten,
grobe Phantasie-Dekorationen ,aufzuziehen”; sie bekdmen
den kleinen Uhren und wvor allem den Schmucksachen
schlecht. Andererseits darf es der Uhrmacher aber nicht ver-
siumen, seinem Schaufenster in den letzten sechs Wochen
vor dem Feste eine freundliche Weihnachts-Stimmung zu
geben. Das verlangen die Kunden, und zwar mit gutem
Grunde: wenn alle sich freuen, sich von dem Weihnachts-
zauber willig einfangen zu lassen, dann wirkt es fast pein-
lich oder geradezu abstolend, wenn jemand deutlich zu ver-
stehen gibt, daBl ihn die ganze Geschichte eigentlich gar nichts
angeht. Werden aber die Kaufer in ihrer Vorfreude und der
Lust des Kaufens noch bestirkt, so werden sie leicht auch
mehr, als sie zunichst vorgesehen hatten, fiir eine Uhr, ein
Schmuckstiick, Bestecke und dergleichen ausgeben; sie rech-
nen dann eher damit, durch diese Sachen dem Beschenkten
eine recht grolle Freude zu machen.

Oit kann die Weihnachtsstimmung schon mit ganz ein-
fachen Mitteln in das Schaufenster gebracht werden. Hierfiir

seien einige Vorschlige gemacht, die fiir groBe wund fiir
kleinere Fenster berechnet sind. Unter ganz besonders be-
schrinkten Verhiltnissen wird es auch schon genfigen, den
Entwiirfen Einzelheiten zu eninehmen und diese nach eigenem
Gefithl zu verwenden. Alle diese Blickiinge haben u. a. den
groen Vorzug, dab sie in engster Verbindung mit der Ware
stehen, die verkauft werden soll.

Ein stilisierter Tannenbaum mit Uhren und Schmucksachen
In einer Ecke des Schaufensters wird eine dunkelgriine
Platte mit den Umrissen eines Tannenbaumes aufgestellt
(s. Abb. 1). In den ,Baum" sind kleine runde Offnungen
geschnitten, die fast wie Christbaumkugeln wirken, und hinein
werden Uhren, Schmuckstiicke und andere kleine Geschenk-
artikel gehingt; es sieht dann so aus, als ob sie in den ge-
Gffneten Glaskugeln schwebten. Links im Hintergrunde wird
mit einigen Strichen ein geraffter Vorhang angedeutet, und
darunter wird geschrieben: Uhren, Schmuck, Bestecke.
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