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heraufzusetzen, so setzt man die Qualititen her-
a b, Handwerkliche Erzeugnisse fallen dann ganz aus, oder
ihre Ausfithrung leidet bedenklich. Das Industrieerzeugnis
wird diinner, technisch mehr vereinfacht und unpersénlicher
durch die Auflage groBer Massen, die allein wegen ihres ge-
driickten Preises absetzbar sind. Wird gleichzeitig die Aus-
fuhr geringer, so verschlimmert sich der Zustand noch, da
das Inlandsgeschift miglichst den Ausfall ausgleichen soll.
Die Wirkungen solcher Schrumpfungserscheinungen kennen
MiBgunst, Angeberei, unlauterer Welt-
bewerb, Arbeitszeitiiberschreitungen, anfechtbare Werbung,
Zugaben, Rabatte, Unterbielungen usw., ferner Prozesse, Ver-
irgerungen und iible Nachreden. Eine kaum noch iiberseh-
hare Flut von Geselzen, Anordnungen, Verordnungen und
Richtlinien, von allen sonstigen Erziehungsmitteln ganz zu
schweigen, schafft einen Verwallungsleerlauf, der belastend
wirkt und das Grundiibel doch nicht zu beseitigen vermadg.

Die im letzten Jahre in unserem Fache stark [ihlbar
dewordenen Schwierigkeilen bei der Beschaffung von
Gold, besonders aber von Silber haben neue Mali-
nahmen auf diesem Gehbiete nilig gemacht, durch welche die
Moral in unseren Kreisen auf eine harte Probe gestellt wird.
Die Abwilzung der Verlustgelahr auf den Einzelhandel in der
Silberbeschaffun gs fra ge gschafit Wettbewerhbs-
verhdaltnisse, die man nur mit Besorgnis ansehen kann.
[Die Geschilte, die mit gebrauchten Waren unseres Faches

wir alle zur Geniige:

[landel treiben, erleben heute infolge der Beschrankungen
im Verkehr mil Silber eine vorher ungeahnte Bliite. Allen
Bestimmungen des Einzelhandelsschulzgeselzes zum Trolz

entwickeln sich [achlich nicht vorgebildete Hiandler aus dem
dem Pland- und Leihhausgewerbe zu
Juwelieren”, lhre zu Alt- und Bruchsilberpreisen gekaulten
l.adenhiiter werden zu ,.Seltenheitswerten” nach § 12 der
Anordnung iiber den Verkehr mit Silber und verwandeln sich

Tridelhandel sowie

iiber den hungrigen Tiegel des Silberwarenfabrikanten zu
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veuwaren, die denen der Fachgeschafte an die Seite zu
slellen sind. Dort neben alten Uniformen, Teppichen,
Forzellan, Hausgerit, Gipsbiisten, Prismenglisern, Photo-

apparaten, ja Waiasche und getragenen Kleidern prangen das
neue Kalfeeservice, der Besteckkasten, die Cocktailgarnitur;
doldene Armbénder erster Firmen und Juwelenarbeiten er-
tanzen das Bild des Gelegenheitseffeklenhandels. Hier ein
Preiskampl der Fachgeschilte um geprefite Leuchter, Toilette-
garnituren, die kaum ein offenes Fenster mrlrﬂgen. und Be-
slecke, die nicht mehr lieferbar sind.

Soll man nach weileren Gesetzen und Richtlinien rufen
und wiinschen, dall die Bewegungsireiheit des Kaufmannes
noch mehr eingeschrinkt wird? Ist nicht die Gefahr grol},
dall die Ordnung zur Erstarrung wird? Wie soll das Gold-
und Silberschmiedehandwerk belebt und geférdert werden,
wenn das Material entweder im Preise steigl oder Richlpreise
es uberhaupt verschwinden lassen, wenn der Verbrauch nichl
sleigen kann, weil Rohstoffe und Kaufkraft fehlen? Man
sagl, gewilli mit Recht, dall die Wehrhaftmachung den ,.ent-
behrlichen Geniissen"”, zu denen auch Goldwaren gehiiren,
voranzugehen hat. Gilt es daher, auf , Uberfliissiges’” ganz
7u verzichlen? Da erhebt sich die Frage: Bedeuten ein
solcher Verzicht aul Werte unseres Faches .und unsere Aus-
schaltung einen Zuwachs an Macht fir Deutschland? Miissen
wir schrumplen, damit Deutschland wiachst? Wenn das
deulsche Volk nicht mehr mit Silberléffeln, sondern, auch in
seinen ,besseren” Kreisen, mit Aluminiumlofieln iBt, bedeutet
das einen Erfolg nach auBen? Leben kann ein Volk
zweilellos mil geringsten Bediirinissen — ich erinnere nur an
Abessinien —, aber ist es dann, von der Kultur ganz zu
schweigen, stark? Liegt die Macht nicht vielmehr im Wohl-
stande, in der Fiille seiner technischen, geistigen, zivilisato-

rischen Qualititen, im Umfang seines Warenumschlages, den
leserven seiner Leistungsiahigkeit?
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Die Juweliere und die ihnen nahestehenden Erzeuger-
gruppen des Handwerks und der Industrie brauchen zu ihrem
Bestehen einen Wohlstand im Lande, der fiir ihre Arbeilen
die psychologischen und materiellen Voraussetzungen schafit.
Hieriiber, insbesondere iiber die Begriffe Wohlstand, Geld,
Kapital und Kredit, ferner die Bedeutuns der Markenware
im Edelmetallgewerbe, die Unternehmertitigkeit und die Ver-
Leamtung machte der Redner sodann lingere und tief-
schiirfende Auslihrungen. Der Vortrag klang in dem Aus-
druck der Uberzeugung aus, dall das Edelmetall- und
Schmuckwarengewerbe sich in gesunden wirtschaftlichen
Gesamtverhidlinissen weiter behaupten werde.
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Verkautsgeschift und Uhrmacherwerkstatt

Am Dienstag, dem zweiten Tage, hielt W. Kinig,
Berlin, der Geschiltstithrer der Fachuntergruppe Uhren der
Fachgruppe 23, iiber das
Thema ,Verkaufsgeschift und
Uhrmacherwerkstatt® einen
Vortrag, in dem er etwa folgen-
deszum Ausdruck brachte: Wir
stehen alle mitten in der Praxis;
es kommtdarauf an, den Uhren-
handel so zu betreiben, dal
er auch fir die Zukunft ge-
sichert ist. In der Welt wird
niemandem etwas geschenkt:
man mull also mehr leisten
als diejenigen, die in unser
Arbeitsgebiet einbrechen. Es
geht daher nicht an, dall man
nur Uhren einkauft, um sie
maglichst teuer wieder zu ver-
kaufen: im wirklichen Uhren-
fachhandel hat es das auch nie gegeben. Das Vertrauen des
Kunden darf nicht miBbraucht werden. Man darf nicht nu
vom ehrbaren und kiniglichen Kaufmann sprechen, sondern
mull es wirklich sein. Vom ,Handler" soll man eigentlich
nicht sprechen, weil das einen unangenehmen Beigeschmack
hat. Wir wollen ,Kaulimann" sein.

Das Vertrauen der Kunden zum Uhrmacher beruht aul
den Leistungen der Werkstatt, deren Umsatz im

w. EEnlt. Be rlin,
der Geschaltslihrer der Fachgruppe 23,
Fachuntergruppe Uhren

Durchschnitt nur etwa 20% des Gesamtumsatzes betrigl.
Dennoch ist sie nicht nebensidchlich., Der Werkstatlumsatz

1zt auch weniger konjunkturempfindlich als der Verkaufs-
umsalz. Der Anteil am Woerkstattumsatz betridgt je Person
im Durchschnitt 3200 RM. Die Personalkosten belaufen sich
auf etwa 50 % und die sonstigen Unkosten auf ungefihr 25 %
vom Umsatz.

Friher wurde das Uhrwerk vom Uhrmacher
und das Gehéduse vom Goldschmied hergestelll.
Es ist vielfach in Vergessenheil geraten, dall diese beiden
Gewerbe schon in friher Zeit eng mileinander verbunden
waren. Vielleicht ist die Zeit bald daliir reif, dal man diesen
Zustand wieder herbeifiihren kann.

Dann kam die Zeit der Lieferung halbfertiger
Uhren aus den Fabriken, die noch repassiert werden
muliten. Diese Fabrikuhren wurden nach und nach wver-
bessert, nicht zuletzt deswegen, weil die Uhrmacher daraul
dringten, Durch diese Entwicklung ist der Uhrenverkauf
ohne Uhrmacher tiberhaupt erst maglich geworden.

Die Werkstatt arbeitet zunichst einmal fiir den Laden.
Es ist wichtig, die eingekauften Uhren nicht an den
Kunden abzugeben, ohne sie erst nachzusehen. Der
Grossist beurteilt die Gilite der Uhr vielfach wohl nur nach
der Zahl der Reklamationen.

Alsdann ging der Redner auf die Technik und Entwicklung
der Taschen- und Armbanduhr ein. Er wies hin
auf die Folgen der Olverdickung durch die Lagerzeil beim
Fabrikanten, Grossisten und Uhrmacher. Es ist wahrschein-
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