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Stiarke ihn voll zu befrjedigen sucht. Nicht nach liberalistischen
Gewohnheiten Warenabsatz um jeden Preis, sondern aulrichtige
Beratung und zweckmiBige Versorgung des Kunden selbst aul
Kosten des eigenen Umsatzes. Der Augdenblickserfolg ist nur ein
Scheingeschiilt; Daverkundschaft baut sich aul gegenseiligem Ver-
iraven auf und ist die Grundlage eines ordentlichen Geschiiltes."

Die Geltung des Losungswortes ist nun aber nicht mil dem
24. Dezember v, J. abgelaufen. Es soll auch weilerhin als

- i & = .

Richtschnur dienen in dem von uns vorgezeichneten Sinne,
dall man dem Kauler die [iir seinen Zweck am besten geeignele
Ware verkaufen soll,

Die Losung soll sich aber nicht nur auf den Verkauf er-
sirecken, sondern ebenso auch auf die Insinndhallung der
Ware, nachdem sie in den Besitz der Kunden iibergegangen
ist. Es soll also nicht nur die bessere Ware verkault, sondern
auch die gute Ware besser repariert werden.
Durch Qualitilsleistungen aufl diesem Gehigte soll und mufl
der Uhrmacher seine Existenzberechligung als Handwerker
erweisen, und durch beste Leistungen muB er den Beweis
erbringen, daB er der glanzvollen Tradilion seines Gewerbes
und der groBen Kinner in diesem Berufe wiirdig ist. Das ist

das beste Mittel, um das Vertrauen der Kundschaft zu ge-
WINnnNern.

Bine Voraussetzung dazu ist eine stindj de Portbil-
dung besonders auf solchen rebieten, die als neu zu be-
trachien sind. Hierzu gehtiren auch heute noch die Armband-
uhren. Vor allen Dingen aber mull man hierbei an elektrische
Uhren der verschiedensten Art denken und ebenso an tech-
nische Neuerungen, wie sie z. B. neuere Schlagwerkskonstruk-
lionen bedeuten, neue Anordnungen von Schlagwerken in
Uehdusen (voller Klang, kein Klirren!), neuere Wecker-
konstruktionen, wie Lautlos-Wecker . dgl., gar nicht zu
reden von Kurzzeilmessern und technischen Uhren der ver-
schiedensten Art. Gerade das letztere Gebiel ist so vielfaltig,
dall es von einem einzelnen kaum beherrscht werden kann
und ein gewisses Spezialistentum nolwendig ist. Hier gibt es
nach der handwerklichen Seite des Berules hin noch unend-
lich viel Arbeit zu leisten. Schulung tut also dringend not,
Dennoch mull vor einer Inflation an Schulen und Schulungs-
einrichtungen gewarnt werden. Wir wollen nicht vergessen,
dall die ausgezeichnete Schule in Altona wegen Schiilermangel
die Krisenzeit nicht iiberdauer hat, und dal} andere wichlige
Schulen aufs dulerste geldhrdet waren, Es wire aufs héchste
zu bedauern, wenn auf dem Gebiete der Schulen und der
ochulung eine Zersplitterung eintreten und ein fir die Dauer
nicht tragbares Zuviel' getan werden wiirde, wvielleicht nur
deshalb, weil eine Hand nijcht weill, was die andere tut, und
weil man glaubt, unter dem Schlejer

des Geheimnisses die
Arbeit am besten fordern zu konnen,

Die Gumuinsc]:ailswerhung{ fiir
Uhrengewerbe konnte nach Uberwindung vielfiltiger Schwie-
rigkeilen auch im abgelaufenen Jahre weiter durchgeliihrt
werden. Sie hat diesmal nach allgemeiner Uberzeugung vor-
bildlich gearbeitet. Leider jst ihr nunmehr eine neue Gefahr
erwachsen. Vom Reichsinnungsverband Fiir das Uhrmacher-
handwerk ist eine ':imndu.-r_s_ffml.:insuhal'iswﬂrbung aulgezogen
worden mit der Losung: , Kauft die Uhren beim gelernten
Uhrmacher!", wihrend die andere Gemeinschaltswerbung Fiir
den Kauf der Uhr im Uhrenfachgeschiift wirbt. Hieraus muf
eine Zersplitterung entstehen, welche die Schlagkraft der
Werbung gefihrdel, Es ergibt sich aber noch eine ganz andere
Folgewirkung daraus, die weil wichtiger ist. Wenn der
Reichsinnungsverband der Uhrmacher das Schlagwort ausgibt:
nauft die Uhren beim gelernlen Uhrmacher”, dann ist die
notwendige Folge, daB der Reichsinnungsverband der Gold-
schmiede dazu aufruft:  Kaufi Edelmetall- und Sehmuck-
waren beim gelernten Goldschmied Wiirde den Uhrmachern
hiermit vielleicht gedient sein? Wiirde der Volkswirtschalt

damit ein Dienst geleistet werden? Keine von beiden Fragen
kann man bejahen,
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Mehr als 90% aller Uhrmanher bhefassen
sich auch mit dem Hande] in Edelmetall-
und Schmuekwaren Ein erheblicher Teil der Uhr-
macher braucht diesen Handel zur F'.rhall_uﬂE seiner Existenz,
Auch eine Versorgung der Bevilkerung mit diesen Waren
ist eine volkswirtschaftliche Leistung, dis durch die Gold-
schmiede allein nicht durchgefiihrt werden ka
kleinen und kleinsten Platzen
grundlage finden wilrden. In der ganzen Welt hat sich eine
tast restlose Verflechtung des Einzelhandels mit Uhren,
Edelmetall- und Schmuckwaren in den Héinden der Juweliere,
Goldschmiede und Uhrmacher ergeben, und dies ganz be-
stimmt nicht zum Schaden der Volkswirtschatt. Schon aus
rein lechnischen Griinden ist der Uhrmacher in der stirkeren
Position, denn wohl ist er in der Lage, im tiglichen Leben
vorkommende kleine Reparaturen an Schmuckwaren auszy-
lihren, withrend es umgekehrt dem Goldschmied nicht még-
lich ist, die in regelmifigen Zeitabstinden unbedingt not-
wendige griindliche Uberholung einer Uhr auszufithren. Hier-
aus erklirt sich ja auch ohne weiteres die Tatsache, dal die

Zahl der Croldschmiede im Verhdltnis zur Zah] der Uhrmacher
sehr klein ist,

nn, weil sie an
keine geniigende Existenz-

Uhren sowohl wie Edelmetall-

und Schmuckwaren sind
den

gesetzlich dazu berufenen Stellen als Gegen-
stindedesEinzelhandels erklirt worden, zu deren
Verkauf heute die erforderliche Sach- und Fachkunde eine
Voraussetzung ist, lhre Eusummenﬁehﬁirigkeit 15t durch die
Zusammenfassung in einer Fachgruppe von den be-
rufenen Stellen anerkannt worden. Ebenso ist von den he-
rufenen Slellen eine klare Trennu ng der Aufgaben
durchgefiihrt worden, indem die Betreuung der handwerk-
lichen Arbeit den Reichsinnungsverbinden und die Betreuung
des gesamien Einzelhandels der Wirtschaftsgruppe Einzel-
handel und ihren Fachgruppen anvertraut worden ist. Fiir
jeden Fiihrer einer Organisation muB es also eine Selbstver-
standlichkeit sein, dall er sich auf das Arbeitsgebiet seiner
Organisation beschrinkt, Hier mufB auch aul unserem Ge-
biete die klare Scheidung herbeigefithrt werden,
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Die Erfiillung dieser Forderung bedeutet selbstverstind-
lich nicht, dafl die [nnungsverbinde gegen die Einzelhandels-
organisationen arbeiten sollen oder umgekehrt. Ganz im Ge-
genteil, sie miissen vielmehr aufs engste zusammenarbeiten.
Wir haben immer den Grundsaiz vertreten und werden ihn
auch weiterhin vertreten, dalB auf dem Gebiet der Uhren,
Edelmetall- und Schmuckwaren die Uhrmacher und
Goldschmiede die legitimierten Einzel-
handler sind, und daB nur sie allein iiber die erforder-
lichen Fachkenntnisse verfiigen, um den Kiufern eine wirk-
liche Gewihr fiir beste Ware bieten zu kénnen. Nach der
handwerklichen Seite hin wird eine Trennung immer bestehen
bleiben, denn ein Uhrmacher ist kein Goldschmied und ein
Goldschmied kein Uhrmacher, Aber beide Gewerbe sind seil
Jahrhunderten so eng miteinander verbunden. dafi eine villige
Trennung undurchfithrbar ist. Es hat deshalb jeder Angehiirige
dieser Handwerkszweige die Pflicht, sich geniigend Kenntnisse
des anderen Handwerks anzueignen, um iiber die erforderliche
Sachkunde fiir den Verkaul der Ware zu verfiigen. Dall es
die Uhrmacher, soweit die allgemeine Konsumware in Be-
tracht kommt, dabei leichter haben als die Goldschmiede, ist
ithr Vorteil. Man soll aber nicht verkennen, dall sich der
Uhrmacher sofort den gleichen Schwierigkeiten gegeniiber
sieht, wie der Goldschmied in bezug auf Uhren, wenn es sich
beim Uhrmacher um den Verkauf von feinen Juwelierwaren
handelt, insbesondere auch auf dem Gebiet der Edelsteine,

Hermann Géring sagt in der neuen Folge ,,Der Vier-
jahresplan”;

wDie klare Zielsetzung im Vi"“'fﬂhf‘if*lﬂ-'ll!" ver-
langt eine ebenso kristallklare Zusammenarbeit aller iener Stellen,
die die oberste Verantworlung fiir die deutsche Wirtschaft zu
tragen haben. Hemmnisse, die hier bestanden, weil die Orga-
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