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Vereinbarungen zmwilchen Uhren= und Elcktrogemerbe

n der vorigen Ausgabe unserer Zeitung haben wir unter

dem Mahnruf ,GroBalarm!” auf die Gelahr hingewiesen,
die dem Uhrengewerbe dadurch droht, daB eine GroBhan-
delsfirma in Hamburg in sehr geschickter Weise fiir den Ver-
kauf elektrischer Uhren durch das Elektrohandwerk arbeitet.
Die Bemiihungen, das Elektrohandwerk fiir den Verkauf elek-
trischer Uhren einzuspannen, sind keineswegs neuen Datums:
nur waren sie bisher nicht sehr erfolgreich. Das hatte man-
cherlei Ursachen. Eine der wichtigsten besteht darin, daB der
Elektrohandwerker, wenigstens der hier iiberwiegend in Be-
tracht kommende Elektro-Installateur, von Natur aus kein
Feinmechaniker in unserem Sinne ist. Er arbeitet mit In-
stallationsmaterial, das entweder brauchbar ist und dann ver-
wendet wird, oder das unbrauchbar ist und dann ersetzt wer-
den mul. Ein ,Reparieren”, wie es bei Uhren tiblich und not-
wendig ist, kennt er nicht oder doch nur bei gréBeren Ma-
schinen und Apparaten. Der Installateur repariert sie dann
aber in den meisten Fillen nicht selbst, vor allen Dingen
nicht an griBeren Plitzen, sondern leitet sie Spezialwerk-
stitten zu. Die Konkurrenzgefahr durch den Elektrohand-
werker aul dem Uhrengebiele war also nicht grof, solange es
sich um selbstindig betriebene Uhren oder Uhrenanlagen
handelte. Dies hat sich grundlegend geéindert nach Einfiihrung
der Synchronuhren. In der Tat sicht man auch erst seit jener
teit hdufiger elekirische Uhren beim Elektrohandwerker (und
seit einider Zeit die billigsten und unzulinglichen Batterie-
uhren in Haushaltwarengeschiften!).

Wenn das Elekirohandwerk sich iiberhaupt fiir den Ver-
kauf elektrischer Uhren interessiert, so ist das kaum aulf
seine eigene Initiative zuriickzufiihren, sondern es liegt daran,
dall es durch Lieferfirmen dazu angereizt worden ist, ins-
besondere auch durch Fabrikationsfirmen, die von der elek-
trotechnischen Seite her an die Uhrenfabrikation heran-
gekommen sind, und bei denen also von vornherein Verbin-
dungen zum Elektrohandwerk, aber weniger zum Uhren-
gewerbe gegeben waren. Nachdem das Uhrengewerbe zunichst
nicht in dem von den Erzeugerfirmen gewiinschten Umfang
bir den Verkauf elekirischer Uhren zu interessieren war, sah
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man sich nach anderen Absatzméglichkeiten um. Es ist be-
greillich, daB die zum Teil auBerordentlich hohen Entwick-
lungskosten aul dem Gebiete elekirischer Uhren won den
Firmen irgendwie nutzbar gemacht werden sollten, wenn-
gleich in manchen Fillen noch lingst nicht daran zu denken
ist, die Abschreibungen, die viele Jahre hindurch auf diesem
Gebiete gemacht werden multen, auch einmal wieder herein-
bringen zu konnen. Weiter trieh zum Suchen neuer Absatz-
wege die Erkenntnis, dall nur bei geniigender Mengen-
fertigung die elekirischen Uhren zu einem Preise auf den
Markt gebracht werden konnten, der ihnen iiberhaupt erst
ein grolleres Absatzgebiet in Konkurrenz zu den rein mecha-
nischen Uhren erschlieBen konnte, Das Streben der Erzeuger-
firmen nach dem Auffinden neuer Absatzwege ist also durch-
aus verstandlich.

Die Deutsche Uhrmacher-Zeitung hat sich deshalb seit
Jahrzehnten und in den letzten Jahren angesichts der Ent-
wicklung der elektrischen Uhren in zunehmendem Malle
darum bemiiht, auch den Uhrmacher fiir den Verkauf elek-
trischer Uhren zu interessieren und ihn dafiir sowohl tech-
nisch wie kaulmannisch vorzubereilen. Von einer Anzahl von
Mitarbeitern ist sie hierbei in selbstloser Weise unterstiitzt
worden. Wir nennen hierbei als Beispiel nur Obering,
F. Thiesen, der wohl mit zu unseren ersten Mitarbeitern
auf diesem Gebiete gehdért hat, und dessen Name durch seine
neue Buchreihe auch jetzt wieder mil im Vordergrund steht.
Es besteht gar kein Zweilel daran, daB die beste Abwehr
jeder Aubenseiterkonkurrenz in einer mdoglichst umfassen-
den und geschickten eigenen Arbeit aufi dem belreffenden
Gebiete besteht. Deshalb haben wir angesichis der hier jetzt
drohenden Gefahr in der vorigen Nummer unserer Zeitung
unsere Lesergilde auch zur Selbsthilfe aul diesem Gebiete
aufgerufen. Wir méchten dies hier nochmal eindringlich
wiederholen.

Es kann nun aber Zeiten geben, in denen eine solche
Selbsthilfe nicht ausreicht. Der Fall scheint uns hier bei
diesem ganz ungewdhnlich geschickten Angriff auf die Ge-
schiftsméglichkeiten des Uhrmachers gegeben zu sein. Es
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