AMERIKANISCHE
REKLAME UND VERKAUFSMETHODEN
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Diie enge Verbindung zwischen eigentlicher Reklame und Verkaufsmethoden in
Amerika s Inwieweitist cineAmerikanisierung des deutschen Handels notwendig?
Die grofle Bedeutung des Primiensystems in Amerika » Richtige Auswahl der
Primien, dic Ausstattung des Primienkataloges, seine ,Langlebigkeit* und der
AnnoncensPropagandafeldzug + Die amerikanische Zeitschrift "The Novelty
News" # Die durch Primienverteilung erzielte Konzentration in der Bedarfss

deckung und die rwangsliufig veranlafite Werbetitigkeit der Konsumenten.

Am erikanische Reklame: und Verkaufsmethoden
gelten wohl in der ganzen Welt als besonders weit
entwickelt. Aus diesem Grunde versucht man
sie auch in Europa so weit wie moglich zu imities
ren. Eine eigentiimliche Erscheinung in diesem
Bestreben ist es allerdings, soweit Deutschland
in Betracht kommt, daf’ amerikanische Reklames
methoden hauptsichlich hinsichtlich der Anprei-
sungvon Waren nachgeahmtwerden,alsoinderAuf-
machung von Inseraten, Plakaten, Prospekten etc.

Von einer Nachahmung amerikanischer Vers
kaufsmethoden, die als solche ja auch einen wichs
tigen Teil der Reklame darstellen, merkt man in
Deutschland weniger. Die nachstehenden Aus-
fithrungen mégen deshalb Veranlassung geben, zu
priiffen, ob nicht auch in dieser Beziehung eine
Amerikanisierung, wenigstens eine teilweise, in
Deutschland angebrachtwire und denAufschwung
der deutschen Volkswirtschaft wesentlich fordern
wiirde.

Das Bediirfnis nach solchen Neuerungen, sozus
sagen nach kiinstlichen Belebungsmitteln des Hans
dels, zeigt sich bei uns seit einiger Zeit auch in
den zahlreichen Preisausschreiben, die sich teils
weise als so unehrlich erwiesen, dafl die Behorden
einschreiten muflten. An und fiir sich zeigen aber
diese Preisausschreiben den feinen Zusammenhang
zwischen eigentlicher Reklame (sozusagen Wort-
reklame, Anpreisung) und Verkaufsmethoden,
denn ein Preisausschreiben ist Reklame und zu-
gleich Verkaufsmethode. Hier soll nun gezeigt
werden, dall der Amerikaner auf diesem Gebiet
ein viel besseres, ehrlicheres, also einwandfreieres
Mittel besitzt, namlich das Primiensystem.

Beide Mittel, das Preisausschreiben und das
Praimiensystem sind an und fiir sich nicht neu und
auch beide in Deutschland bekannt. Weniger be-
kannt ist hier aber der Umfang, in welchem in den
Vereinigten Staaten nach dem Primiensystem vers

kauft und Reklame gemacht wird. Das System
ist an und fiir sich sehr einfach: fiir soundso viele
Coupons erhilt der Kiufer ein mehr oder minder
wertvolles Geschenk. Der Verschenkungss oder
Verteilungsplanist natiirlich bei jeder Firma anders.
Von einem komplizierten System kann also nicht
gesprochen werden, auch lohnt es sich nicht, die
verschiedenen Verteilungspline genau zu studieren.
Interessant ist nur die Grundidee und wie sie in
Amerika im allgemeinen durchgefithrt wird.

In diese Verhiltnisse gibt uns die amerikanische
Zeitschrift "The Novelty News" einen guten und
aullerst interessanten Einblick. DerTitel der Zeits
schrift wird noch durch folgende Worte erginzt:
New ways to build up business: unique and origis
nal advertising ideas: inducement methods to stis
mulate sales: novel things: souvenirs: emblems:
postscards. (In deutscher Ubersetzung: Neue
Wege, zum Aufbau des Geschifts, einzigartige
und originelle Reklame:Ideen: Antriebsmethoden
um die Verkiufe zu beleben; neue Dinge; Andens
ken; Embleme; Postkarten). Jede Ausgabe hat
einen umfangreichen redaktionellen Text sowie
Anzeigenteil. Der erstere bezieht sich in jeder
Ausgabe beinahe ausschliefilich auf das Primiens
system, so dall man sich zunichst fragt, was ein
solcher redaktioneller Teil eigentlich mit dem Titel
der Zeitschrift "The Novelty News" (Nachrichten
tiber Neuheiten) zu tun hat. Der gleiche scheins
bare Widerspruch zeigt sich auch zwischen dem
Titel der Zeitschrift und den oben erwihnten Fr:
klarungen hinsichtlich ihrer Ziele, Bei einem nihe-
ren Studium, auch der Inserate, zeigt es sich dann,
dafd die Zeitschrift auBer ihren eigenen die Inters
essen des Handels nach zwei Richtungen verfolgt:
erstens im allgemeinen und zweitens diejenigen
der Firmen, welche fiir Geschenke geeignete Ars
tikel anfertigen resp. vertreiben. Es zeigt sich aber
an Hand derInserate und des redaktionellen Textes,
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