Fragebogenuntersuchung verwerten kann. Sie wers
den teilweise recht interessant ergiinzt durch die
Ergebnisse der miindlichen Vernehmungen.

Die Vernehmungen von Firmeninhabern

Die miindliche Befragung deckte sich ihrem In-
halte nach nur zu einem Teil mit der Fragebogens-
enquete, Sie erstreckte sich auf die Schwankungen
und die Zusammensetzung des Umsatzes, auf die
Unkosten, die Formen und Konditionen des Ein-
kaufs, die LagergroBe und Umschlagsgeschwindig-
keit und verschiedene andere Faktoren. Als be=
sonders wichtig fiir den Marktanalytiker wollen
wir im folgenden die Resultate der Befragung
kurz wiedergeben, soweit sie sich auf die Umsatz-
schwankungen, die Kredit- und Rabattgewihrung,
die Konkurrenzformen und den Anteil der Reklame-
kosten an den Gesamtunkosten bezieht.

a) Umsatzschwankungen

Im Einzelhandel mit Herren= und Knabenklei:
dung sind der Mai und Oktober die Monate mit
dem hochsten Umsatz, Auch April und November
liegen tiber Durchschnitt. Am niedrigsten sind die
Februar- und Augustumsitze, wihrend der Januar-
umsatz durch den Ausverkauf, der Dezember:
umsatz durch dasWeihnachtsgeschift dem Monats:
durchschnitt nahe kommen. Bei der eigentlichen
Herrenkonfektion sind die Auswirkungen der
Saison vorherrschend, bei der Arbeiterkleidung
die der Konjunktur. Die Ausverkiufe sind im all:
gemeinen von untergeordneter Bedeutung. Unter
denWochentagen bringt der Sonnabend die gréBte

Losung, an zweiter Stelle steht der Montag, Von
den Geschaftsstunden sind die lebhaftesten die
letzten (16'/a—18"/2 Uhr).

Auch im Einzelhandel mit Damen= und Mid-
chenkleidung sind die besten Monate April, Mai,
Oktober, zum Teil auch der November. Ungiin:
stige Monate sind auch hier der Februar und der
August, deren Umsitze auf bis zu 50 %o des durch:
schnittlichen Monatsumsatzes sinken. Durch das
Weihnachtsgeschaft werden die Dezemberumsitze
nicht tiber den Durchschnitt gesteigert, durch die

Januar: und Juhi:Ausverkiufe werden diese saison-

maflig schlechten Monate auf den Durchschnitt
gebracht. Die Schwankungen innerhalb der Woche
sind hier geringer als bei der Herrenkonfektion,
beste Geschiftstage sind Montag und Sonnabend,
schlechteste Dienstag und Donnerstag. Beste Ge:-
schiftszeit ist der Nachmittag und Abend.

Im Wischehandel bringt der Dezember das
grofite Geschaft, es folgen Januar und November.
Am schlechtesten sind Juni, August und Septem:
ber, teilweise auch Februar. Die Januar-Ausver-
kiufe steigern die Umsitze iiber den Durchschnitt,
die Juli-Ausverkiufe sichern diesem saisonmifBig
schlechtenMonat einen Durchschnittsumsatz. Mons
tag, Dienstag, Mittwoch sind die besten Wochen:
tage, es folgt der Sonnabend. Innerhalb des Tages
dringt sich das Geschift auf je zwei Vormittags-
und Nachmittagsstunden zusammen.

Im Manufakturwarenhandel wird der hochste
Umsatz im Dezember erzielt, es folgen Oktober
und November; die schlechtesten Monate sind
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