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Wir fihren Wissen.

abnahm, sondern gleichfalls wuchs, weil diese Industrie
auslandische Rohstoffe brauchte. So arbeitete die pol-
nische Handelspolitik standig mit allen maglichen Mitteln
der Ausfuhrférderung, namentlich mit Subventionen, wie
der Einfuhrbeschrankung, vor allem mit Zéllen und Ein-
fuhrverboten. Polen hatte in der Ausfuhrpolitik den
Ubrigen européischen Landern gegeniiber insofern eine
glnstige Stellung, als es in der Hauptsache Mahrungs-
mittel und Rohstoffe ausfihrt, die von den europdischen
Industrieldndern gebraucht werden. So gelang es in
der Tat, in den Jahren 1930—1934 eine akfive Handel-
bilanz zu behaupten. Es betrug in Mill, Zloty:

der Augfubir-
die Einfubr die Ausfubr bzw. Einfukr-
itberschuf

1925 1 685,56 1394,5 — 2891
1929 4111.0 2E13,4 297.4
1930 2248 0 26332 4 187.2
1931 1 4482 18748,4 4104
1932 B&2,0 1083.86 + 218
1933 B27.0 506 132,46
1934 8.8 975.3 176.5

Die empfindlichste Stelle in der polnischen Handels-
politik war von jeher der Handel mit Deutschland, und
das, obwohl die natirlichen Bedingungen beider Volks-
wirtschaften auf eine gegenseitige Ergénzung der beiden
Wirtschafisrdume durch Lieferung von Industrieerzeug-
nissen von Deutschland nach Polen im Austausch gegen
polnische Agrarerzeugnisse verweisen. Gegen das Aktiv-
werden dieser Austouschbedingungen sprachen aber
einerseits die Bemilhungen Polens, eine eigene Industrie
aufzuziehen, wie das Fehlen eines geordneten Agrar-
marktes auf deutscher Seite. Hier hat erst die Markt-
ordnung des Reichsniihrstandes die Voraussetzungen fiir
die Abnahme polnischer Agrarprodukte geschaffen. So
kam es, verstdrkt durch die politischen Spannungen, zu
dem unheilvollen deutsch-polnischen Lollkrieg, der den
deutsch-polnischen Wirtschaftsverkehr von Johr zu Jahr
auf eine immer tiefere Stufe sinken lief und auch durch
den im Johre 1930 abgeschlossenen Handelsvertrag nicht
beendigt wurde, weil dieses Abkommen deutscherseits
nicht ratifiziert werden konnte. Betrachtet man den
Warenverkehr rein bilanzméfig, so war bis 1934 Deutsch-
land durchaus im Vorteil, da es stets eine aktive Bilanz
aufzuweisen hatte. L&ft man den deutsch- Danziger
Handel auBer Betracht (Danzig liegt innerhalb der pol-
nischen Zollmavern), so weist der Wirtschaftsverkehr
Deutschlands mit Polen folgende Ziffern auf (in Mill. RM)

Ausfuhr nach Einfubr aus

Polen Polen Saido
1925 a4 4378 o, 4
1924 191,7 2827 — @10
1927 348.2 3454 o 2h
1728 03,2 354.,3 = 4,0
Lora 3434 338.8 Foo
1530 250,0 135.8 13,2
13 140 % 1112 = 29T
1932 70,5 LK 4+ 11,0
1533 55,5 55,9 — 0,4
1934 8.8 53.9 — 151
1935 480 %3 — 11,3

Trotz des verhéltnisméBig ausgeglichenen Saldos war
der Rickgang des Giiteraustausches fiir Deutschland sehr
unerfreulich, denn er sank nicht nur absolut, sondern
auch der Anteil Deutschlands am polnischen Gesamtver-
kehr verminderte sich sténdig, besonders stark nach den
scharfen Zollerhhungen Polens vom Oktober 1933, In
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e der polnischen Gesamteinfuhr betrug die Einfuhr aus
Deutschland 1925 307, 1929 27,3, 1933 176 und 1934
nur 13,6; ebenso ging der deutsche Anteil an der pol-
nischen Ausfuhr zurliick von 409 1925 auf 31,29 1929,
17,5 % 1933 und 16,6 %, 1934, An die Stelle Deutschlands
im polnischen Handel traten insbesondere England und
die Vereinigten Staaten, und zwar stieg Englands Anteil
an der polnischen Einfuhr von B9} 1925 auf 11 % 1934
und der der Vereinigten Staaten von 14,1 % 1925 und
12,4 % 1929 auf 15,1 % 1934,

Die politische Verstindigung zwischen Deutschland und
Polen hatte sehr bald auch einen Wirtschaftsfrieden zur
Folge., Zundchst brachte eine Vereinbarung vom 7.3.34
die Normalisierung der Zollbeziehungen und endete da-
mit den neun Jahre w@hrenden Zollkrieg. Ein Kompen-
safionsabkommen vom 11.10.34 ging noch einen Schritt
weiter, |hm folgten einige Einzel- und Messeabreden.
Volle normale Handelsbeziehungen auf der Grundlage
der Meistbeginstigung waren damit aber noch immer
nicht hergestellt; diese Lésung brachte erst der Wirt-
schaftsvertrag vom 4. November 1935, der am 20. Novem-
ber in Kraft trat.

In ihm erhielt Deutschland die volle Meistbegiinstigung
von Polen zugestanden nebst einigen Zollvergiinstigun-
gen. Das Abkommen enthélt im Ubrigen Vorschriften
uber die Behandlung der Handelsreisenden, iiber den
Giiter- und Warenprobenverkehr und Uber Ursprungs-
zeugnisse. Von beiden Partnern wurden ferner Regie-
rungsausschiisse eingesetzt, die regelméfig miteinander
Fihlung nehmen zur Behandlung aller sich aus dem Ver-
trag ergebenden Fragen. Gleichzeitiq wurde ein VYer-
rechnungsabkommen abgeschlossen, das die Zahlungen
im deutsch-polnischen Warenverkehr regelt, die sich im
Rahmen des Wirtschaftsvertrages ausschlieBlich im Ver-
rechnungswege abwickeln. Ferner sind in einem Spezial-
abkommen Kontingente iilber die gegenseitigen Waren-
lieferungen festgelegt worden. Fiir die Lieferung nach
Polen sind dabei in der Houptsache industrielle Erzeug-
nisse vorgesehen, vor allem Maschinen, besonders Tex-
tilmaschinen, weiter Elektroerzeugnisse, chemische Artikel,
Automobile und Kroftréder, — Das Abkommen gilt
vorldufig bis zum 31. Oktober 1934, IGuft aber automa-
tisch weiter, sofern es nicht gekiindigt wird.

Der Abschlufl des Wirtschaftsvertrages bedeutet einen
entscheidenden Schritt in der Richtung endgiiltiger Nor-
malisierung des deutsch - poinischen Warenaustausches.
Sein Vorteil fir Deutschland liegt vor allem darin, daf3
die deutschen Lieferanten, auf dem polnischen Markt in
den Genufl aller Vorteile kommen, die Polen anderen
Vertragslandern eingerdumt hat. Damit entféllt die Be-
nachteiligung gegeniiber anderen Llieferlandern. Trotz-
dem darf man keine Ubertriebenen Hoffnungen hegen,
denn erstens bleibt die Konkurrenz Englands stark, zwei-
tens ist die Einfuhr einer ganzen Reihe von Waren nach
Polen Gberhaupt verboten oder nur beschrénkt zuldssig,
drittens ist mit der wachsenden polnischen industriellen
Eigenerzeugung zu rechnen und viertens — und das ist
das Wesentlichste — mit der auBerordentlich geringen
Kaufkraft der polnischen Bevélkerung und mit dem Druck
auf die Preise der industriellen Artikel. Dem stehen
andererseits einige nicht zu unterschitzende Vorteile
fir den deutschen Lieferanten gegeniiber, darunter an
erster Stelle der, dafi Deutschland frachigiinstig liegt,
ferner, daff der deutsche Kaufmann oft eine verhéltnis-
méfig gute Marktkenntnis besitzt, daf® die deutsche Ware
in Polen sehr angesehen ist und daB auch die deutsche
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