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Wir fihren Wissen.
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Diese Einstellungen sind typisch fir viele, die fir die Gestaltung der Schaufenster des
Einzelhandlers verantwortlich zeichnen.

Dabei nehmen aber alle am Schaufenster Beteiligten in ihrem auBergeschéftlichen Leben
chne Zweifel eine gewisse Kultur fiir sich in Anspruch. Sie wissen auch, dafi man unbe-
dingt gewisse Grundkenntnisse braucht, um beispielsweise: ein Haus zu bauven, einen

Garten zu gestalten, ein Kunstwerk — sei es Plastik oder Malerei — zu schaffen, eine
Schrift zu schreiben und sie richtig anzuordnen — um nur einiges zu erwdhnen. Bei all
diesem kommt es nicht nur auf das subjektive Gefihl des Gestalters an — nein — er

mufd ein Grundwissen haben, er mufl, genau wie der kleinste Schiller, der lesen lernt, erst
mal das A B C seiner Tatigkeit beherrschen. Und das ist lehrbar! In jedem Falle. Bis zu
welchem Grade, héngt allerdings von der Eignung und dem Fleil des Lernenden ab.
MNur im Schaufenster, das doch gerade dazu berufen sein sollte, Kultur zu vermitteln,
laft man jede GesetzmaBigkeit vermissen und jedes Eingehen auf die notwendigen Grund-
regeln.

Der sonst so berechnende Kaufmann und die mit ihm am Schaufenster Beteiligten stellen sich
s0, als ginge sie die Kultur der anderen nichts an, vergessen aber dabei, dafi sich ein
grofier Teil des Publikums durch hochentwickeltes Empfinden fir die Art der Zurschaustellung
von Ware beim Besichtigen und Kaufen leiten laf3t. Die ,,persénliche Note” des Einzelhand-
lers oder seines Gestalters stofit sehr hdufig gerade wegen der Aufierachtlassung der ein-
fachsten Regeln auf Widerstand beim Beschaver.
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